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近期这几年時间，抖音直播卖货游戏玩法五花八门，客观性来看抖音直播电商的完成是肯定的。

在抖音直播电商发生以前，早已有快手视频，新浪微博、小红书app、淘宝网等帮抖音短视频趟好啦这趟
浑水，有老前辈汇总出来的工作经验，抖音短视频只必须 去拷贝
改善就好了，而在“巨量引擎”儿子的看待下，抖音电商也是健康成长，竭尽所能。

在网络红人大咖的作用下，直播间种树卖货变成了一种新的营销方式，而顾客的从众心理内心，再加上
直播房间的氛围衬托，非常容易让顾客造成冲动消费，这也是为什么有的小网红一场卖货能够卖上好多
个亿的缘故。

盘算抖音短视频从产生到现在但是也就5~六年時间，而同是小视频社交软件的快手视频早已发生接近十
年了，而二者的客户人群总数却相距十分大。一方面是由于抖音短视频的题材强劲，有巨量引擎撑着。
因此无论是在用户数量，或是活跃性量抖音上都高于快手视频一节。

为什么短视频app只是在两年的時间就火遍全国各地？

4g 智能机的普及化，渐渐地小视频社交网络平台了变成老年人小孩都喜爱看玩的app。

那麼抖音直播是在什么时候火的呢？



我真真正正地了解到抖音带货是罗永浩（老罗），一场直播间卖了四个亿。

肺炎疫情以后直播带货迅猛发展，迅速变成了目前的一个风口行业。

而抖音小店恰好是在这个大环境下兴起的物质，一开始的过程中非常少人了解这种服务平台，大部分在
抖音做直播带货的，全是挂的第三方平台的连接，像淘宝网，拼多多平台，京东商城这种网站的连接。

当网络红人大咖，及其第三方平台融入了这一方式以后，抖音短视频忽然弄断了第三方连接的通道，只
容许卖货自己服务平台抖音小店内的商品，发生了很多网络红人大咖发生了没货能带的状况，手上有粉
絲却无法合理的转现，而卖家也失去一个关键营销渠道。

这个时候抖音小店影响力就慢慢凸显出来了。

网络红人大咖逐渐在“精选联盟”内的设备开展卖货，而“精选联盟”的商品恰好是来源于抖音小店中
。因此抖音小店这一极大销售市场空缺就被空了出去。

在这儿我想简易的表明一下“大咖”“精选联盟”“抖音小店”三者中间的关联

抖音小店内商品设定提成以后能够添加精选联盟，大咖还可以在精选联盟中选用适合商品开展卖货，获
得提成。如同淘宝客跟淘宝网店、淘宝客的影响一样。

很有可能讲到这儿许多盆友不明白了，不清楚为何说起这个东西，那么就继续往下看。

不清楚是否有盆友了解过“无货源电商”，或是是“群店”，它归属于电子商务模式的一种，革除了传
统电商送货压货的繁杂，多元化经营运行，更简易，可量化分析。

“无货源方式 抖音小店”造就了目前的一个出风口新项目，“抖音小店无货源”根据数据分析，去别的
网站收集爆品或是潜在性爆品等热销产品发布到大家门店中，再加上一定的价钱，设定提成以后提交至
人们的网店中，等候大咖来帮大家卖货。

等候大咖帮大家售出以后，我们去廉价服务平台寻找这一商品，随后依据订单信息提交订单，送货给大
家的顾客。顾客淘宝确认收货，大家获得价差、大咖获得提成。



因此大家不用直播间，不用拍摄视频，不用压货，送货，仅用选款发布有订单信息大家依据订单信息提
交订单就可以，把全部赢利步骤简单化，用比较简单的形式赚最好是赚的钱。

有关商品抬价是不是还可以卖的出来这个问题，没事儿得话能够去拼多多平台上看一下，许多产品报价
十分极低，仅仅你永远不知道，并且许多抖音上面主播带货的设备全是翻了2~3倍去售卖的，由于正中间
还涵盖了大咖的卖货提成。

因此只需参考一定的选款方法去找商品，商品只需非常多，提成够高，就一定卖得出来，100%的，此外
这一工程尽管恰逢收益但，但并没有一个赚钱项目，历经大家这里实际操作检测，一个店面做兼职实际
操作，一天资金投入3~5钟头，月产出率均值在3000~10000中间。 
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