
金华寄发俄罗斯COD物流专线代收货款跨境小包一件代发

产品名称 金华寄发俄罗斯COD物流专线代收货款跨境小
包一件代发

公司名称 深圳市哲马国际供应链有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市宝安区福永街道怀德社区第三工业区A1
栋215

联系电话  18207573673

产品详情

哲马国际物流秉承先进的经营管理理念，奉行“至诚至真、顾客为先”的经营宗旨，致力于为广大客户
提供全面，优质的服务。金华寄发俄罗斯COD物流专线代收货款跨境小包一件代发，我们专注经营跨境
电商小包业务，台湾cod专线、香港cod专线、泰国cod专线、印尼cod专线、越南cod专线、菲律宾cod专
线、马来西亚cod专线、新加坡cod专线，日本COD专线、中东COD物流专线、俄罗斯COD物流专线等等
一些地区的专线。在深圳，广州，东莞，香港等主要国内港口城市设有分公司，可操作全部中国以及东
南亚主的进出口业务。拥有独特的行业优势。正是基于长期而专注的经营，我们更加了解跨境电商COD
小包运输！我们可以根据客户的实际需要，帮助客户设计和优化物流产品，走出了单纯的货物模式，跟
客户建立更加深层的合作关系。我们可以为客户提供优化后的物流解决方案，评估并提示物流过程中未
知的风险，甚至可以帮助客人规避一些可预见的风险，真正为客人的国际贸易保驾护航!

日前，致力于跨境电子商务出入口项目的深圳三态网络技术股权有限责任公司（下称“三态”）申请办
理创业板股票IPO获深圳交易所审理。

 

据了解，三态是一家从业出入口跨境电子商务零售和第三方出入口跨境电子商务货运物流的综合型公司
。企业自2007年至今致力于出入口跨境电子商务零售业务，打造出跨境电子商务绿色生态管理体系，200
9年衍化出了出入口跨境电子商务物流货运业务流程。三态股权曾于2014年5月30日挂牌上市新三板，后
于2018年12月21日摘牌。

依据招股说明书信息内容，三态此次拟公布股票发行不超过1184六万股，占发售后股本的占比不少于15.0
168%。

60万SKU，电子商务平台市场销售占有率超出99.99%



招股说明书表明，现阶段，三态市场销售的产品包含流行时尚、专用工具零配件、生活家居、数码技术
、个人爱好等5类别17小项，再售的SKU超出60万，细归类目近一百多个，来自于国外第三方电子商务平
台的市场销售占有率超出99.99%。

在2018年度、2019年度和2020年度，三态的销售收入各自为12.10亿、15.67亿、19.94亿元RMB，逐渐升高
，纯利润各自为1.6一亿、1.5三亿、2.14亿元RMB。

极高的服务平台销售总额也提供了大量的网站服务项目花费——2018年度、2019年度和2020年度，三态的
网站附加费占本期产品销售收益的百分比各自为13.50%、13.13%和12.16%。

欧洲地区为三态的关键销售市场，2018年度、2019年度和2020年度，企业在美国及欧盟国家地域建立的产
品销售收益比重各自为54.51%、48.24%和45.06%。

均值客单量低于9零元，海淘为主导

招股说明书表明，三态所进行的订单信息整体具备大批量小、次数高的特性，均值每笔订单金额约65-9
零元RMB，绝大多数以海淘货运物流方式邮递。

有别于跨境电子商务领域内的绝大多数企业，三态在国外第三方电子商务平台绝大多数的市场销售借助
直营或第三方物流从国内立即送到国外顾客。

此外，三态还为别的跨境电子商务用户给予第三方跨境电商物流、中国仓储物流等一站式物流仓储 解决
方法。三态的出入口跨境电子商务零售业务和出入口跨境电子商务物流货运业务流程相互之间借助，协
作发展趋势。

店群模式根据回收已临时合规管理，但将来或存有限定风险性

三态在招股说明书内强调，企业关键根据eBay、amazon、AliExpress、Wish、Lazada、Shopee等20好几个
第三方跨境电子商务服务平台，以不一样商标设立的类目店铺管理市场销售近一百多个细归类目地产品
。

因为三态存有应用由第三方注册公司的细分化类目店面在海外电商服务平台上开拓市场运营的状况，虽
然已于2020年完成了对该类企业的回收，但将来很有可能会因为服务平台制度的变化而遭遇店面被限定
应用乃至停止使用的风险性。

2018年度、2019年度和2020年度， 三态根据该等店面完成的营业收入占全部店面销售额的百分比各自为2
4.86%、39.44%和15.38%，占主营收益的百分比各自为18.97%、31.08%和10.73%；完成的毛利率占全部店
面毛利率的百分比各自为26.04%、40.73%和16.61%，占主要经营的业务毛利率的百分比各自为24.61%、38
.95%和15.41%。
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