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产品名称 怎么在抖音主页添加自己的联系电话？实现在抖
音引流，卖货变现？

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

互联网瞬息即变，互联网上的热点也是转变地相当的快，一个热点可能过了几天就不再有人关注了。这
对于想凭借互联网走红的人或物来说，显然要付出更多的心血来维持热度。那么，各个引流渠道显然都
在他们的考虑范围之内。对于商家而言，在互联网进行引流的最终目的不外乎都是卖货变现。

因此，一些比较重要的引流渠道，都少不了商家们的身影；比如，抖音。

抖音作为2019年热门的短视频平台，有着3.2亿日活跃用户，属于是自带流量。如今，抖音与微信、微博
等巨大流量池并称，绝对是商家不容错过的流量池。

商家在抖音平台上发布内容之后，就能通过发布内容来吸引用户前来关注，并进一步转化为粉丝，这样
就能更方便商家引流变现。

抖音的内容营销

在抖音只能是通过发布优质内容来吸引用户关注，因为抖音采用的是智能社交推荐机制，只要发布的视
频内容有趣，也可以获得大量的曝光。这就决定了粗制滥造的视频所获得的曝光量很少。

因此，想要在抖音平台上获得大量的曝光，最简单的办法就是制作高质量的视频内容。

有了曝光，怎么才能引流？

拥有曝光，并不代表着是结束。恰恰相反，这只是开始，因为接下来的工作就是要引流变现了。目前，
通过抖音引流的方式无非就只有这么几种：一是在视频内提及联系方式；二是在评论中回复；三是在私
信回复等。但是，这几种引流方式都存在着被抖音删除、限流乃至封禁的风险。

抖音企业号——为商家准备的营销工具



那么，到底有没有什么引流方式是没有风险的呢？或者换言之，有什么引流方式是抖音官方认可的呢？
当然有!那就是抖音的电话拨打组件。这是抖音官方所推出的转化组件，经过设置就可以在抖音主页上展
示，只要用户点击“联系方式”这个按钮就可以跳转至电话拨号界面，并显示相关号码，这无疑对商家
引流变现提供了很大的便利。

比较遗憾的是，目前，这个功能并没有对所有的用户开放，只有认证了抖音企业蓝v号的用户才可以设置
该功能。所以，商家如果是想开通“电话拨打组件”的功能，需要先开通抖音蓝v。

抖音蓝v认证的申请流程如下：

第一，用需要认证蓝v的抖音账号登录抖音蓝v认证官

。

第二，填写企业认证公函，具体情况可以参考抖音官方的企业认证公函填写模板。

第三，填写并提交认证资料，然后填写邀请码。

第四，扫码完成抖音官方收取认证费用600元即可完成提交。

需要注意的是，抖音蓝v认证有部分禁入行业及需要额外提供认证资质证明的行业。禁入行业认证抖音蓝
v将做认证失败处理。而需要额外提供认证资质证明的，如果碰巧没有，那么在提交认证申请后的30天内
仍没有补充提交资质证明，也会当认证失败处理。而认证抖音蓝v失败，是不会进行退款的。

认证抖音蓝v之后，除了可以获得电话拨打组件，还可以获得同步认证今日头条和火山小视频、官链接、
商家页面、店铺POI地址、粉丝画像等蓝v权益。可以为天猫、淘宝、京东店铺以及线下店铺引流，构建
企业商家的营销阵地，完成变现的目的。

个人建议：

在认证抖音企业号之前了解清楚自己的营业执照是否在抖音官方禁止入驻的范围，因为提交后官方只负
责审核这个申请是否符合，但不负责退款。

所以例如，酒类，食品类，护肤品类，以及认证名字需要跟营业执照不一样，例如认证电视节目名字，
营业执照是传媒公司，认证前要多了解认证资料。

更多企业号认证干货请留意更多文章，或关注抖琦琦    

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

