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产品详情

小伙伴们好，我是电夏商周周，

95后互联网技术创业人。

圣诞早已以往，携带，2020年就剩六天，距离春节过年回家仅存一个月上下，如何在这里仅存的時间内
完成收益利润大化是每一个打职工都是会考虑到的难题。依据大家的实践经验和各位介绍大家目前已经
做的网络创业新项目——抖音小店无货源，能够先看一下大家店面的后台管理销售业绩：

这一考试成绩放到全部电商业圈都算得上是数一数二的，

一切正常使用状况下，一家抖店无货源的月收益传统在3000-1W 。

自然，一切結果都源于早期的勤奋和不断地探索。

先给我们简洁归纳一下抖音小店无货源这一新项目，

了解这种新项目是啥以后咱们再来说它该怎么做。

抖音小店无货源便是做电商，在抖音小店上切一家无货源店面。



像淘宝网、拼多多平台那般，顾客还可以在抖音小店上买东西消費。仅仅抖音小店做为一个新起电子商
务平台，并不像已经有电子商务平台必须应对饱合的难题，虽为圈里初学者，但它在小视频大佬抖音上
，靠着参天大树好纳凉的原因大家都了解，抖音短视频每日破六亿的日活跃性客户及其这类客户造成的
总流量，哗啦哗啦都趋向抖音小店，抖音小店可谓是出世在一片总流量的海中，一切正常使用下，店面
内商品爆单或是相对比较非常容易的。

对于无货源，大伙儿了解过电子商务就一定了解这一方式。大家店家选用无货源方式，便是将自身网店
的定义变为零售商，我们不触碰商品，根据电脑上各大网站收集商品，以后抬价上传至自身的店面，有
顾客在咱们网店购买以后，将订单信息发送给供应商，由供应商立即送货给顾客就可以。

无货源归根结底便是零售商赚价差，因此 它是阳光合情合理的存有，这一点不必担心，我们可以安心的
下手。并且，当店面平稳发展趋势以后，我们可以与供应商达到长久合作关系，将供应商变成大家的“
库房”，再减少网店的运营成本，像大家精英团队，历经经历的总计，在母婴用品、家居家具、家居家
纺等品类上都是有高质量的供应链管理。工-种-昊：电夏商周周

此外，如今大伙儿都是有看直播房间买东西的消费观念，直播电商变成电商平台的潮流趋势。下手一家
抖音小店无货源，大家无需拍视频编辑直播间，根据小商店服务平台的精选联盟能够与大咖网络主播协
作，由她们为店面卖货，运用大咖网络主播自身的正确引导优点为店面引进总流量，推动开单。在直播
电商上，抖音小店可谓是立即坡道起步。

以前提及了，即便抖音小店无货源新项目具有优点，要想取得考试成绩或是需要看店面的选款和经营。

先从选款而言：

先大家创业要明确一个主营业务品类，这儿我强烈推荐厨房用品、母婴用品、家居家具日用这一些品类
，由于那些个品类周期性小，有比较稳定的销售量，并且不易违反规定。挑选主营业务类尽可能不必做
时尚女装类，这一品类开单非常容易，但退换货、退换等售后服务难题过多，尽管大家无需解决这种难
题，但终究店面是自身的，顾客给的是对我们自己店面的点评。

这儿提示一点，选款发布除非是有商标授权，不然不必挑选这些品牌产品，很容易违反规定，一但被网
站发觉会立即应对扣担保金封店的风险性。并且，近商品内带有成分的品都不必挑选，这类品被服务平
台看到后要收2000元担保金，且审批不通过。

如今这种时间范围，运营抖音小店无货源还有一个选款小窍门，便是挑选这些含有我国民俗文化的商品
，由于年中大促即将来临，挑选那样的品很显著能吃一波年中大促的收益，并且在年中大促期内挑选这
种的品，会附加获得网站的帮扶。工-种-昊：电夏商周周

再讲店铺管理：



如何运营一家抖音小店无货源完成单月年产值过万？

实际上店面要想日出千单、月入过万，都和选款脱不开关联。此外，就刚提起的，和大咖网络主播协作
，由她们卖货推动店面开单。

自然天空不可能掉陷饼，根据精选联盟与大咖协作，必须付款给大咖相对应的提成，一般提成设定范畴
在30%-35%，当达人带货开单有数据信息后，依据成交量付款给其提成，那样看，实际上是一个合作共
赢的局势。

抖音小店无货源新项目发展趋势的空间特别大，如今进驻店家总数少，如今下手，运用年中大促收益迅
速起店，比同行业早近小大半年，在这里时间范围内占领市场，2021年还用愁哪些？

我是电夏商周周，从天猫到淘宝闲鱼再到抖音小店，现致力于抖音小店无货源，掌握大量抖店无货运信
息，热情欢迎和我沟通交流。工-种-昊：电夏商周周

感谢观看！
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