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公司地址 白云区南村中路39号

联系电话  18627127465

产品详情

大多数时候，我们可能未必很精准地知道，到底是哪部分的技巧要做到什么样？才能改善我们的直播间
。

相信大家用过很多的淘宝直播吸引粉丝技巧，不论是看网上的教程，还是跟着一些课程，今天为大家搜
集了十个超全超详细的淘宝直播吸引粉丝技巧，帮你淘宝直播吸引粉丝明明白白，快快收藏关注。

第一招：经营定位。

首先，我们要先自问一下，假定我们是在淘宝直播中销售女装大衣的一个直播间，那么在其他同类直播
间中，我们最擅长什么呢。

把擅长的优势无限扩大，就形成了我们的吸引点。打造独一无二的形象。

（如果只等着观众主动说话，我们才说话，不知道怎么主动展示形象，直播间会越做越差长不大）。

第二招：

开播前的小策划！

直播间要上的菜。

就像一个餐厅，他呈现出来的饭菜出品是提前策划好的，而不是等到客人来了再按心情去炒菜。

一场好的直播，不会随意的开播！

在播之前，会确认好今天要上的菜。



今天播什么，货品先后呈现次序，话术，面料。

新粉说什么，老粉说什么。灯光画面是不是该调整。这个新款，我怎么用光，怎么展示的策略呈现出来
更有购买欲。

我要怎样挖掘粉丝的思想？我要怎样和粉丝互动？

直播间起什么话题，什么不能说，是否有很强的代入感？涵盖了直播前，直播中，直播后的一切事项！

第三招：

直播时间定档。

一个合格的直播间，他一定是有培养观众观看他直播的习惯的。

直播的时间一定是有规律地！每晚x点开播，雷打不动 。

观看人数比较多的时间段在下午到晚上！。

在每场直播结束之后，一定要重复宣讲把自己直播的时间告诉粉丝。方便观众来安排自己的生活。并且
透露一些直播情报，让观众有期待。

下次的直播，不能错过！

第五招：

聊天社交艺术，

一个不会自嘲，不会调侃的主播，那么她的话是苍白无力的！

只有套话的机器人主播是不合格的。

在聊天之前，你们必须要学会发现笑料。并且和产品相结合。不脱离主旨又轻松有趣，观众会在直播间
买的很开心。

从群众中来到群众中去，学会发掘社会热点，和观众打成一片。

第六招：

巧用标题

标题可不要小看哦。

很多主播忽略掉了，认为自己没必要去策划标题，标题就像是我们的一个商店招牌一样，点明主题很重
要。

不会写标题的主播说明对自己直播间即将呈现给观众的东西不清楚。



没有归纳好。这样的直播间是让人摸不着头脑的，观众奇奇怪怪的进来，又随手就出去。

第七招：

热情度

我们可以换位思考一下，什么样的直播间第一时间抓住了你？首先是主播的热情度，我经常遇到这样的
情况，当我打开淘宝直播间上下划的时候，一个肢体语言灵活有趣面部表情笑嘻嘻，感觉真是热闹的直
播间，往下滑来到了一个慢慢悠悠，无精打采，都是模板化不带任何节奏讲解的直播间。什么感觉？你
会选择哪一个。

懂技巧和不懂技巧的差距真的很大，有的直播间，可以整场直播都调动自己的热情和肢体，并且不会觉
得累，下面观众也剁手剁得很嗨。舒适，休闲，并且有适当的紧迫感的优秀购物体验。粉丝自然买单不
磨叽。

有的直播间热情几分钟就热不下去了。

第八招：往出给

一个合格的直播间，不光是会介绍产品，销售，还能给予观众好处。

第九招：

引导艺术

什么是引导？简单来说，就是主播教学观众如何操作手机下单，关注等动作。

虽然我们做直播的。已经对电商购物的步骤了熟于心了，但还是有很多的网民接触的不多，操作不熟练
，我们在直播间中营造了很紧迫的购物氛围，用户难免会有情绪，就要照顾到用户的情绪变化来指引用
户下单。

第十招：信息有效传达度

我们经营直播间的目的就是销售我们的产品和服务，那么隔着手机屏幕和来自四面八方的用户交流，而
且直播间是没有字幕的，信息的有效传达就显得格外重要了。

以精简，通俗易懂的用词，清晰的语调来说清楚，一款商品的参数，尺码，大小，性能，使用场景的描
述。

讲到尺码等稍显复杂的内容时，可以配合小白板，手写上需要展示的信息，要注意一定要写的工整。

今天给大家分享的十招就说完了，对于想要经营好淘宝直播的各位，不要忘记初心哦，不要三天打鱼两
天晒网的开播。
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