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产品名称 加盟便利店多少钱 蚌埠便利店
安徽链家|快捷便利

公司名称 安徽链家科技有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 合肥市高新区柏堰科技园产业中心506室

联系电话 13862344984 13862344984

产品详情

便利店正处于风口，是绝大多数创业者得。但是想单打独斗开便利店，加盟便利店多少钱，往往会因为
缺乏足够经验在某些细节疏忽，结果要交不少学费。特别是现在，传统便利店店主的经营思路，已经跟
不上如今多变的消费者需求，深思熟虑后，还是会选择加盟以保障长久营收。

第大品牌加盟需谨慎

大品牌市场认可度高，如7-11。很多初入便利店行业的，都会考虑这些大品牌。但是在仔细了解过加盟
细节后，很多人都会打消念头。

，加盟费高昂，比如7-11的投入就高达60万；

第二，加盟流程苛刻，大品牌会用各种测试挑选加盟者。想加盟？先通过考试吧；

第三，盈利分成制度不理想，大品牌的便利店也许客流量更多，每日营业额更高，但不代表你的收入也
水涨船高。你投入金钱，便利店加盟费多少，也通过了考验，你辛苦赚回来的钱还要跟品牌方分配！本
想拥有自己的事业，结果却变成给品牌方打工。

当然，如果你比起自己的收益，更在意对方的品牌，那就另当别论。

品牌方夸大收益

品牌方会给你一个非常诱人的数字，并且还会信心满满带你到样板店考察。

首先你要明白，便利店毛利不高于40%，正常回本需要一年到二年。所以那些夸大两三个月就能回本的
，就直接拒绝吧。目前投入一家便利店费用30w左右。如果加盟名气较高的便利店费用会更高。70w以上
。想在半年回本，那是不可能。



 

来自《尼尔森快消行业报告》的调研数据显示，小型超市销售占比从2013年的13.1%增长到2015年的15.3%
；而便利店则从2.6%增长到3.2%，增长幅度达到了23%。便利店的惊艳表现，一方面与其消费场景、适
应现代化生活节奏有关，另一方面则是受益于互联网企业渠道下沉带来的机会。

在这样利好地情况下，不过并非所有的便利店都能从中分享市场繁荣带来的增长机会，其中占比较高的
个体便利店就面临着成本上升、同质化竞争、电商冲击等困难和挑战，整体情况并不乐观。小编搜集了
关于加盟开店的一些内容，供您参考

加盟是个体便利店未来的必须趋势

面临着如此严峻的挑战，个体便利店必须尽快采取措施，来适应市场变化，便利店加盟哪个好，继续生
存下去。对于数量多、处于竞争底层的个体便利店来说，如果自身不能实现业务转型的话，那么寻求加
盟就是必然的不错选择。事实上，加盟的连锁便利店数量在不断增多，个体便利店的生存空间也遭受掠
夺。只有通过加盟，个体便利店才可以从加盟体系中获得诸多支持，从而弥补自身短板，增强未来竞争
力。

所谓加盟就是：

我经营了一家店，很赚钱。经过发展，我完善了VI体系，门店很有调性；我又完善了管理体系，门店完
全标准化运营；我又完善了供应链体系，原材料质量价格都不是问题。

这个时候，你来了，看到这家门店，也觉得很不错。判定能赚钱，调性自己也喜欢，一了解企业各方面
都不错。提出，能不能跟着我也搞一家。

我说：可以搞，没问题。

品牌VI给你用，选址/装修我帮你，产品原料我统一给你供货，蚌埠便利店，管理经营技术我负责培训⋯
⋯

但是我做这一套东西是有知识产权和成本的，你交点加盟费，这个不过分吧？

我给你提供了经营技术的培训，输出管理是有成本的，你交点管理费和培训费吧？

进货一次下押金，以后进货就都不用花钱了，这样省事，你看怎么样？

为了保证，你能长久合作下去、顾客、不给品牌，你交点保证金吧，不干了退你！

以上介绍这些，就是加盟。我出让了我创造的可以稳定获取利润的模式，你承接了这种模式，我们绑在
了一起，共同实现各自的目标，就是加盟。

加盟便利店多少钱-蚌埠便利店-



安徽链家|快捷便利(查看)由安徽链家科技有限公司提供。安徽链家科技有限公司是安徽 合肥 ,超市、百
货、便利店的见证者，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，满足客户需求。
在安徽链家领导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创安徽链家更加美好的未来。
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