
厦门到香港COD物流代收货款跨境电商小包国际快递东南亚专线

产品名称 厦门到香港COD物流代收货款跨境电商小包国
际快递东南亚专线

公司名称 深圳市哲马国际供应链有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市宝安区福永街道怀德社区第三工业区A1
栋215

联系电话  18207573673

产品详情

哲马国际物流简介：十余年运输操作经验，自营运输专线，从操作、清关、分拨、配送、代收货款自己
操控; 厦门到香港COD物流代收货款跨境电商小包国际快递东南亚专线，分公司分布广州、东莞、深圳
、台湾、香港、印尼、泰国、越南; 自营运输专线有印尼跨境COD物流，台湾COD物流、台湾COD物流
、香港COD物流、泰国COD物流、越南COD物流; 所有跨境电商小包专线我司均可提供分配哲马系统的
分账号以便客户自助下单、打印面单，客户可自行查询跟进，快件轨迹实时掌控;
支持上门取件、代收货款、改派、仓储转寄(转寄订单下达之后两天内完成转运动作); 

服务宗旨：诚信为本，所托必达; 经营理念：个性化服务，为客户省心、省力、省钱; 

这些国家及地区均设有海外仓，可以一件代发，仓储，代打包等。全程系统API对接，客服业务一对一服
务。

想提升销售量该怎么做？这基本上是每一个亚马逊平台的性命询问。

 

整理出来，也只不过是那么一些层面：

一、选款

选款必须 适合，销售市场大但市场竞争大的商品，并不适宜挑选（最少，不宜小商家挑选），以我本人
工作经验而言，“刚性需求取胜、田忌、避开侵权行为”三层面是必须 主要考量的因素（有关这三点的
完整內容，在《增长飞轮：亚马逊跨境电商运营精要》一书里有写〉。“七分在选款，三分靠经营”，
选款如果不对，想冲起來销售量，想打造爆品，全是难题。



二、Listing提升

再好的商品，要想卖得好，也必须有非常好的Listing展现。在给卵化营的同学们上课的时候我不断提示
，对顾客而言，直至接到产品以前，其对设备的解释全是根据你的Listing详细信息所传达出的对你的货
品的想像。

从这种含义上而言，说白了的Listing提升，便是给顾客造就一种充足的想像，这类想像能够来自于你的
商品图片传跌的层次感和关键点，能够来自于你的文章标题、五行、商品描述中所表现出的产品特性和
语言表达正确引导所建立的锚定效应，还可以来自于你的价格低的吸引住，还能够来自于商品评价的等
级高、总数多、內容详尽，自然，最好是的，是以上因素的归纳所建立的那类“务必买”和“必不可少
”的体会。

说白了卖产品，便是卖Listing；说白了Listing提升，便是像《盗梦空间》中那般，为顾客造就一种对设备
的美妙的想像。

三、营销推广和经营技巧的结合应用

尽管在亚马逊运营中，可以起到的区域并没有非常多（最少沒有中国电子商务可以用的经营技巧那么多
），但还可以幫助提升销售量的专用工具、方式 和构思或是有那麼一些的。

1、有竞争优势的价钱：价钱是神器，那一天见到一商家感慨，“沒有什么叫减价一块钱难以解决的事”
我便笑了，如果有呢？再减价一块钱。

尽管许多商家会提出质疑，感觉这也是打价格竞争，但是不是打价格竞争，确实不是一个人能够确定的
。假如可以精细化管理整理成本结构，随后保证自身价钱有竞争优势的并且有适合的盈利，这一定是促
使销售量上涨的重要。

线下推广实体店买卖中，你能由于间距的难题，不一定会由于300米外的一家店买的水划算一块钱而走以
往那里买，但线上上的买卖中，就算你比边上的Listing贵一分钱，你也就很有可能变成衬托。

有商家会问：那为何Best
Seller能够卖那麼贵呢？万达王健林的个人目标或是“一个亿”呢，你先把自己的Listing冲过Best
Seller的部位，随后，你还可以以相对性高价位去获得比排行靠后的Listing高些的盈利了。

2、站内广告宣传：对绝大多数商家而言，站内广告宣传是所有经营中的重要推广工具，乃至能够这样说
，针对绝大多数商家而言，都能够总流量起源于广告宣传也总算广告宣传。尽管也有许多的专用工具和
方式可以用，但网站内部广告宣传的总流量毫无疑问是最准确的。

有商家说，因为我推广了广告宣传，但实际效果不太好呀。

广告宣传市场竞争激烈竟价太高，广告宣传转换率差投入产出率划不来这些，这基本都是大家常常面临
的广告宣传窘境，该怎样破？

广告宣传不必复杂，我读过许多商家提议广告宣传怎样精细化管理整理，怎样利用广告宣传布氏漏斗来
一步步掌握各种各样总流量通道这些，但我想问的是，针对绝大多数每日费用预算10美元（包含品类每
日费用预算50美元之内）的大中小型商家而言，那般看起来精细化管理的整理确实适合吗？

每一次见到一个每日10美元费用预算却在开展多种数据统计分析（自然，实际上它们也剖析不清楚）的
商家，我还想到投资理财中的一句话：假如你每一个月仅仅收益那麼三五千（乃至三五万），最好是的
投资理财便是全面提高自身的专业能力，努力工作。



由于是中小型商家，由于广告宣传费用预算仅有那么多，无需分那麼清楚，在Listing提升及时的根基上
，推广一个全自动型广告宣传就可以了。

那什么才算得上Listing提升及时？横向对比竞争者们的Listing，保证自身的比它们的更优异。

顺带多讲一句：许多商家实际上是不是很勤奋（乃至是根本沒有勤奋）的，直接证据是啥？例如，许多
商家根本就沒有解析过竞争者，压根说不出自身的竞争者到底是谁，也难以发觉其他人的出色、独到之
处。
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