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产品详情

新浪爱问广告怎么做,新浪爱问怎么代理?找河南贝杰传媒正规、有保障! 新浪爱问是新浪旗下一个基于社
交的问答平台，汇聚亿万网民的智慧、经验和知识，为用户提供发表提问、解答问题、搜索答案、资料
下载等全方位知识共享服务，其致力于帮助广大网民真正解决问题。新浪爱问作为一个互动式知识问答
分享平台，目前而言也是一个广告频发的滋生场所，问答营销属于互动营销新型营销方式，是互动营销
介于第三方口碑而创建的网络营销方式之一，营销方式既能与潜在消费者产生互动，又能植入商家广告
，是做品牌口碑、互动营销zui佳的营销方式之一。

大家可能会问新浪爱问权重、排名怎么样?爱问权重、爱问流量分布，即便是广告，当今社会，为什么那
么多人还去相信，因为，广大网民朋友还是有不懂用新浪爱问推广的人太多了。

新浪爱问广告怎么做,新浪爱问怎么代理?

可实现品牌精 准营销：在问答平台提问的用户，他们的每个问题都是在阐述需求，可把每个问题看做一
个长尾关键词，回答者的回复就是一个问题引导，可以通过这个回答把用户精
准的引导到网站或产品上。

可快速建立良好的口碑：用户自己根据需求有针对性地提出问题，我们可根据用户的需求去做专 业的回
答，答案被采纳后，其他用户搜索类似问题时，就会看到该答案，增加品牌曝光度，建立良好口碑。

可迅速提高品牌可信度：因为问答推广需要面对用户，所以问答推广的提问者和回答者之间存在互动，
而回答者一般是以过来人或专家的身份去回答提问者的问题，答案更具有可信度，同时回答者代表的是
企业品牌，进而增加品牌的可信度。

更多关于口碑问答营销推广新浪爱问的相关合作事项可以咨询河南贝杰文化传媒有限公司(新浪爱问全国
区域一级代理商)

可提高网站搜索引擎排名：每个问题都是一个长尾词，它们在搜索引擎中的权重很高，且排名靠前。问
答平台可以投放关键词，而搜索引擎对于问答平台的收录效果显著，问答推广被誉为zui有效的推广方式



之一。

问答营销怎么做，百度知道代发多少钱? 问答营销是现在一种很常见的网络推广方式，它作为一种口碑宣
传的方式，成为网络推广中不可或缺的组成部分。贝杰传媒在以往的工作中也接洽过问答营销的工作，
在这方面也积累了不少经验，贝杰传媒小贝就来和大家聊一聊问答营销怎么做。

问答营销是什么?

想要做好问答营销，首先我们要知道问答营销的概念。问答营销属于互动营销新型营销方式，是互动营
销介于第三方口碑而创建的网络营销方式之一，这种营销方式既能与潜在消费者产生互动，又能植入商
家广告，是做品牌口碑、互动营销不错的营销方式之一。

更多关于口碑问答营销推广新浪爱问的相关合作事项可以咨询河南贝杰文化传媒有限公司(为天涯问答和
新浪爱问的全国区域一级代理商)

问答营销有哪些形式?

问答营销一般分为主动回答和自问自答。

主动回答：搜索和推广产品相关的问题，然后进行回答。

优势：问题来源丰富、真实用户、真实互动、没有封号的危险。

缺点：回答不一定采纳为zui佳答案、某些领域的问题比较少、有些问题不符合用户的搜索习惯，在百度
搜索呈现的位置不好。

自问自答：自己提出问题，模拟用户问答形式，自己进行回答。

优势：可以把自己的答案设置为zui佳、按照用户的搜索习惯设置问题标题和答案。

缺点：问题的编写和回答有一定的难度、需要养一批号，有删帖、封号的危险。

问答营销怎么做?

di一步：找平台

做问答营销，首先我们要明确有哪些平台可以做问答，比如百度知道、360问答、悟空问答、知乎问答、
搜狐问答、新浪问答、雅虎知识堂、天涯问答、奇虎问答、58问答等等。其中百度知道的效果是zui好的
，但平台的管理也是zui严格的。

第二步：注册账号

明确哪些平台可以做问答，接下来我们就要开始注册账号。注册账号比较简单，但要在注册的过程中要
注意更换ID。另外，在自问自答中，提问和回答的账号要区分开，不要既提问又回答。

第三步：养号

根据大多问答平台的规则，一般软文广告信息每天不超过3条，账号级别低就不能发链接等等，所以想要
zui终把这些广告信息成功发出去，并且不被惩罚，就需要养号。前期养号过程中不要有任何广告和链接
，养号的方法就是每天多登录咱们的账号去认真回答问题，将账号级别提高。



第四步：选取关键词

我们都知道，搜索引擎收录和排名都有相应的规则。比如用户在搜索某一个关键词的时候，如果需求和
搜索结果不匹配的话，那搜索引擎恐怕早就不行了。所以如果我们想要让自己的品牌展现在用户面前，
就需要选择适合的关键词来做排名，尽量让用户能搜索到我们的答案，让自身产品达到曝光的效果。

第四步：回答

在做问答营销的时候一定要站在真实顾客的角度思考他们想要知道的答案，不可泛泛而谈，要有一定的
真实性和准确性，比如你在回答某个咨询减肥方法的问题时，不要通篇在讲自己的产品如何如何好，一
定要在回答的内容中提供一些有用的减肥方法，也就是人们常说的干货。另外，回答的语言要简练，言
简意赅，言辞诚恳有礼貌。

做问答营销应该注意哪些问题?

1、时间间隔，一般自问自答的话，zui好间隔一 天时间再回答，防止被认为是作弊或者广告。

2、帐号问题，在自问自答中提问的账号和回答的账号要区分开，同一账号不能既提问又回答;

3、技巧问题，回答完之后，多用其他帐号赞一下或者评论一下，当然IP在适当的情况下更换一下;

4、回答以及提问内容要贴近社会，广告不要过于生硬密集，广告和回答正常问题zui佳比例10:1。

5、回答内容中不要有敏感字。
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