
O2O商城系统帮品牌方创新与B端门店的商业运营关系，更要与C端消
费者建立一致性体验的新连接

产品名称 O2O商城系统帮品牌方创新与B端门店的商业运
营关系，更要与C端消费者建立一致性体验的新
连接

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

新零售现在成为越来越多品牌热门的新渠道，和大家分享级差分红商城；文末也大家准备了一份价值198
00元的90天新零售项目起盘整体流程资料，这份资料方案曾经帮助厦门本地一家做大健康产品的品牌方
在21天时间回款2000+万。一、级差模式收益：  举个例子：团队等级有，省代、区代、市代、会员； 
收益有：零售差价；渠道收益（纵向）；平级奖；招商奖；区域；大盘分红；团队奖励；等等近15种分
润机制...二、级差系统核心功能亮点： 
代理招募：邀请绑定分销关系，每位代理商有专属分享二维码。  分润机制：近12种分润机制。 
授权证书: 代理授权证书，更合规。  视频号、直播分销: 视频号内容绑定商品/商城链接，通过链接进入
商城，绑定分销关系。针对B端门店及C端用户赋能,重构消费链接

O2O商城系统帮品牌方创新与B端门店的商业运营关系，更要与C端消费者建立一致性体验的新连接

品牌商

实现品牌的全数字化经营，资源有效利用整合，实时掌控管理线下线上店铺

门店

充分挖掘导购功能，赋能线下门店，帮助门店实现更好地卖货

消费者

多端口购物消费，就近体验商品和服务

立即咨询

连锁 O2O商城 支持模式

合作加盟店

商家拥有多家合作加盟店，平台针对 B 端加盟门店及 C 端用户赋能,重构消费链接；通过线上宣传推广为线下合作加盟店带来流量；LBS 定位附近门店，由该门店为用户提供相应的服务。

连锁直营店

线上商城和线下多门店并重，通过门店员工导购、裂变分销、完成线上、线下营销互动；将分散到各门店会员集中到平台统一运营，由平台将流量分发到各个门店完成到店服务履约。

社区/同城O2O

平台汇聚区域多品类资源， 提供于线下多门店;商家是做同城或区域电商的，每家合作门店相对独立或者经营多品类，根据用户所在的位置，按距离远近向用户展示近的门店。

马上体验多门店 O2O



他们都选择连锁 O2O商城

一普

顾家家居

屈臣氏

悦诗风吟

立即咨询

帮助门店打通线上、线下深度经营会员关系

多门店 O2O 商城将线上平台、线下（直营/连锁/加盟）门店、导购统一运营，将消费者连接在一起

 马上体验多门店O2O

门店赋能卖货

门店商品线上化销售，LBS定位附近门店充分挖掘导购功能，提供预约上门、实时互动、裂变分销等多种
服务，升级消费体验，获取顾客信任

多门店 O2O商城 更多功能特色

门店管理

平台可以对门店进行多面化的管控和调配；按权限分配给门店

多终端支持

支持PC、H5微商城、微信小程序、APP、门店端同步销售

LBS附近门店推荐

系统用户位置信息，定位就近门店提供服务

实物/服务商品

满足商品多样性，支持线上销售实物商品及服务类商品，线下门店核销

 线上平台

多级分销

绑定门店、导购、会员帮平台卖货

佣金、激励

平台可对门店设置佣金比例，激励门店发展会员，扩大销量

在线预约

线上预约专属导购；消费者到店体验、到店有礼 配；按权限分配给门店

付费会员卡

付费会员可以享受更优折扣、积分、包邮等服务；提升顾客对品牌的忠诚度

线上领券、门店核销

引导顾客到店优惠，升级线下服务体验，获取顾客信任

营销活动管理

平台创建营销活动方案；门店选参与活动

 线下门店

独立门店子店铺

每个门店可以设置独立门店首页，可以从平台进入门店首页

导购分销店铺

门店导购员可以发展门店的独立会员，通过门店佣金促进门店销量

门店自提/配送

线上宣传推广为线下合作加盟店带来流量；由门店自提/配送

修改商品价格

门店可以设置商品价格和库存，价格要在平台的价格调动区间内*配合集成企业pos

平台活动参与

优惠券、拼团、砍价、等促销活动可从平台精确到门店

商品素材选取

可选择平台方素材上架门店店铺

门店店员手持端

门店会员管理、卡券核销、收银、预约管理等移动导购管理

预约管理

查看单个门店每天的预约看板，员工手工在预约看板中添加客户预约信息

系统开放集成

门店POS集成；和线下商品同步，满足企业O2O电子商务模式

返佣提现

门店线上、线下导购销售业绩统计、提现
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