
璧山销售不锈钢啤酒机器厂家供应

产品名称 璧山销售不锈钢啤酒机器厂家供应

公司名称 河南国铂粮油机械设备有限公司

价格 面议

规格参数

公司地址 郑州市高新技术开发区金梭路6号

联系电话  13703930030

产品详情

方案1 退款促销——用时间积累出来的实惠

例：“购物50元基础上，顾客只要把前6年之内的购物小票送到餐厅收银台，就可以按照促销比例兑换现
金。6年一退的，退款比例；5年一退的，退款比例是75%；4年一退的，退款比例是50%⋯⋯”此方案赚
的人气、时间、落差。

方案2 自主定价——强化推销的经营策略

例：5-10元间的货品让顾客定价，双方觉得合适就成交。12、加热管接线柱螺丝要定期检查是否松动，
如果松动要及时上紧，避免接触不良打火而造成危险。此方案要注意一定先考虑好商品的价格的浮动范
围。给顾客自主价的权利仅仅是一种吸引顾客的方式，这种权利也是相对的。顾客只能在餐厅提供的价
格范围内自由定价，这一点是保证餐厅不至于亏本的重要保障。

方案3 超市购物卡——累计出来的优惠

例：购物卡的有点稳定了客源，双赢，广告效应。

      打造精酿啤酒朋友圈的关键点，要学会见缝插针，事半功倍。也就是说我们做营销，就要根据
客户的作息时间来安排发布朋友圈的时间。

早上7点-8点，这时候你的微友、客户可能刚刚起床，可能在吃早餐，可能在上班的路上，还可能刚刚到
单位还没开始新一天的工作。这个时间段恰恰就是人们一天中接触手机、看手机信息的开始，所以可以
抓住这个时机发一条正能量的问候语。

中午12点-1点半，你的微友或客户刚好已经吃完午饭，处于午休时段，也是他们在玩手机的时候，这时



候也可以发上一条产品广告啊，成交记录打款图啊，健康小知识啊，比较能够真实体现咱们的产品内容
。3、酵母：这个居家的人都会有所耳闻甚至熟悉，比如蒸馒头也会用到酵母，其作用是将糖类物质转化
成二氧化碳和酒精，又因为不同款的酵母有各自的香味特点，所以也是要根据酿酒特色进行挑选，同样
建议适用配方固定化。下午5点-6点半，是你的微友或客户在下班路上的时间，很多人就会利用这个碎片
时间看看手机，你在这个时机也可以发一条发货小视频或者发货的照片，或者关于个人生活的动态。

晚上6点-8点，经过一天的辛苦忙碌，你的微友和客户需要好好放松了，这也是大家看手机频繁的时间段
，你可以在这个时间段内多发几条，当然不易太多，2-3条为宜。以互动搞笑为主。负责任的精酿啤酒设
备厂家，会在您购买设备之前主动跟你详细了解你的需求和实际情况，甚至会站在你的角度帮你出谋划
策，尽可能实现设备产能销售的优化方案。朋友圈一定要有可读性，有趣微性。这是很关键的，只有这
样才能增加客户的粘性。增加客户的粘性他才不会把你删了。

晚上的9-10点，这个时候，很多人都在这个时间段做什么，大家都懂得~这个时候，我们就给他来个精酿
啤酒产品反馈，刺激下这个时间段的微友们。

原浆啤酒，精酿啤酒，精酿啤酒厂家，朋友圈精酿啤酒，精酿啤酒代工，代加工精酿啤酒

一天朋友圈的发布的条数不宜过多，大家根据上面讲的发布时间每天发6-8条为佳。太少的话，别人就会
对你没有什么印象；太多，别人会嫌烦。3、制冷机制冷机的功劳远大于锅炉，所有精酿啤酒的保存离不
开低温，特别是拉格类的啤酒更需要低温，一旦制冷出现问题所有啤酒温度升高，会严重影响啤酒品质
。所以我们要本着宁缺毋滥的原则，要求质量不要求数量。像精酿啤酒产品信息，产品反馈，成交打款
图每天有2条就可以。其他多发一些自己的生活状态和有意思的互动话题。

制作成本是基础，在此基础上设置期望利润率，高低差别太大。国外精酿灌装后卖到国内一般10倍以上
的毛利，因为有运输成本、关税等因素。啤酒的酿制，在大约15天的发酵过程中，酵母菌们把糖浆里的
糖分大部分吃掉，产生出酒精和二氧化碳，在啤酒花的调配下造就了啤酒的味道。国内也因销售地点不
同而产生较大差别，一二线城市除了制作成本也涉及到较高的运营成本，酒吧卖几十元一斤很正常，毛
利也能有500%左右，三四线城市和城镇毛利设置在200%比较合适，除去杂项开支能有150%左右的净利润
就好，价格不宜脱离实际，关键走量。
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