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目前快手直播带货还属于流量红利期，而且直播带货门槛也低，所以卖货效果还是挺不错。但想要有更
好的效果单靠前面的这些优势是不够的，可以通过精准定位IP、创造新颖的内容已经评论区引流进一步
为直播间引流加粉。

有人流量，广告才可以实现发展。但是，随着互联网的快速发展，行业之间的竞争越来越激烈，获客成
本不断飙升，所以很多广告主都在不断寻找更优质平台或者更专业公司来营销自己的产品及服务。

而快手作为短视频平台的中流砥柱，平台流量大，使用的用户人群广，让众多广告主着迷。那么，快手
直播卖货效果怎么样？快手引流加粉技巧有哪些？这两个问题一起看看吧。

一、快手直播卖货效果怎么样？

快手直播卖货效果还是挺不错，目前还属于流量红利期，而且直播带货门槛也低，独有的老铁信任关系
社区氛围，对于增粉养粉甚至带货转化盈利，效果都非常不错！

1、用户多且年轻

快手的用户到目前已超过亿万，且都是80.90后的年轻人，具备超前消费的特点，对网络平台的新颖产品
永远是保持着好奇心及购买欲望。所以，在快手直播卖货可以提高人气和转化率。

2、快手平台使用频率高

最近朋友之间流传着这样一句话：“流量在手，快手可以帮你刷到没有”。其实，不用说得很露骨，不
管走在哪，都有快手软件身影的存在，它成为了小伙伴们娱乐、消遣、打磨时间的工具，也就是说快手
被小伙伴们使用的时间较长，粘合性较高，有利于直播卖货的产品转化。

3、能精准投放



快手平台有一个机制，就是能根据你日常浏览的喜好进行推荐，便于消费者对同一类视频有着不同的观
后感。这样的机制，能让广告主在进行快手直播卖货时，找到精准的消费群体，有利于提高转化率。

二、快手引流加粉技巧有哪些？1、对IP进行精准定位

快手引流的定位，除了需要定位消费群体外，还需要对快手直播间的IP进行定位，让小伙伴们觉得你是
专业的、可信的。所以，在快手直播间卖货前，必须对自己的IP进行精准定位，是服装、护肤品、家具
、奢侈品等，然后沿着事先定位好的IP进行预热、宣传，从而实现加粉。

2、学会创造新颖的内容

网络平台创意一片抄，这个是犯了营销的错误。其实，快手引流加粉，前期可以去模仿别人的，去研究
同行是如何拍摄视频内容的，但是到了后期要找准自己的风格去原创，最好坚持自己的原创去编辑新的
内容，这样才可以吸引小伙伴们访问你的兴趣，最终成为你的忠实粉丝。

3、利用评论区引流

现代的小伙伴们都比较“分享”，特别是对互联网平台的乐闻趣事更是喜欢参与谈论、分享等。所以，
快手引流加粉可以利用评论区进行引流，如多去同行留下自己的足迹，或者抛出观念，让更多的小伙伴
们参与评论。

北抖星进行咨询，我们将有专员为你制定出详细的推广方案，缩短盈利的时间。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

