
绍兴寄新加坡COD物流东南亚跨境电商小包国际快递代收货款

产品名称 绍兴寄新加坡COD物流东南亚跨境电商小包国
际快递代收货款

公司名称 深圳市哲马国际供应链有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市宝安区福永街道怀德社区第三工业区A1
栋215

联系电话  18207573673

产品详情

哲马国际物流-东南亚COD物流专线，拥有自运营的台湾，香港，东南亚，欧美专线，台湾cod专线、香
港cod专线、泰国cod专线、印尼cod专线、越南cod专线、菲律宾cod专线、马来西亚cod专线、新加坡cod
专线，日本COD专线等等一些地区的专线。在全球家都建立了自己的货运代理服务点，使业务得到了拓
展和延伸。空运方面，各大航空公司保持着合作关系，可以帮您解决很多出运难题。公司十分注重商业
信誉，适时开辟经营网络，坚持实行优质服务，在市场竞争中日益发展。公司十余年来专注于国际物流
领域的探索和发展，汇集了众多的同行业人才，能针对不同客户提供安全快捷和更具个性化的进出口物
流服务，并为我们的客人提供更为优良的服务体验。

从今年初至今，DTC出航知名品牌可谓是最受资产热烈欢迎的一类游戏玩家。包含一炮而红的快时尚跨
境电子商务SHEIN也投入了几个DTC知名品牌独立站，这当中就包含室外品牌家居Outer。

 

一些有关Outer的报导，让我们看到了它在商品端走高档线路，并完成在国外市场作出了品牌溢价的闪光
点。据悉，Outer的客单量做到了5000美金。这针对时下仍是走高性价比线路的绝大多数我国出航店家而
言，觉得有一些难以置信的与此同时，又会艳羡十分。

在公布共享之中，Outer创办人刘佳科常谈起的是DTC运营模式、做完美品类的设备核心理念，及其怎样
根据给予精神实质使用价值来产生品牌溢价。但是，更令同行业有兴趣的很有可能聚集在2个难题：1、
客单量那么高，怎么解决客户信赖难题？2、如何持续产生重复购买，摊薄独立站营销推广成本费？

对于此事，刘佳科把回答归纳为：

1、有关信赖难题：最先必须很好的图片视频內容逐渐埋下伏笔，随后累积用户评价，再用小区做推进，
Outer发布的“隔壁邻居感受厅”方式能够 实现这三点。



2、有关重复购买难题：户外休闲椅的布罩会换得非常经常，并且全部户外拓展的情景有很多商品还可以
做，只需顾客信赖知名品牌，便会回家买一系列的院子商品。

这一回应，很多人也许感觉不舒服，今日大家就专业对Outer的营销战略做一个共享。

数据信息表明，2020年，Outer独立站的总流量可谓是飞快提高，例如在二季度的情况下提高了约660%。
除开有肺炎疫情促进的因素外，也是打中了客户长期趋势的兴趣爱好，采用了合理的营销战略——一边
聘用权威专家做广告营销，一边构建了自个的E-mail销售团队。

在社交媒体付钱检索层面，Outer关键靠外界专业人员（初期费用预算不足的情形下，能够找一些本人权
威专家或单独工程的灵活就业人员，以取代技术专业的营销机构）来实际操作。她们协助Outer用十分准
确的长尾关键词关键词（如“小室内空间户外休闲椅”“内置搁三角架的户外休闲椅”等），及其立即
对比竞争者的关键字（如“可与sams club匹敌的户外休闲椅”），来做推广。最后结论便是短短的好多
个月時间，Outer从这当中得到了很大的总流量。

E-mail营销推广则被Outer视作最重要的已有销售渠道。由于，在总流量愈来愈贵的情况下，沉积客户、
能够与客户造成一对一的联接，对Outer来讲有很大的使用价值。这有些类似中国受欢迎的私域流量经营
。

在Outer来看，E-mail较大 的市场价值是可以在适当的距離下给与客户一定的守候和互动交流。因为Outer
的客单量特别高，客户第一次选购的决定時间常常会非常长，因此，Outer就根据电子邮件的方式与客户
创建中长线关联。例如，她们会从客户装修前就逐渐给客户给予一些居家装饰的提议，直到客户室内装
修好了过后会跟踪、电话回访并搜集客户的意见反馈，并且是一对一的去做十分有温度的沟通交流。这
一行動便能给客户产生信赖感。

除此之外，E-mail也是Outer关键的內容销售渠道。例如，Outer会在不一样的时间范围发布不一样题材的
內容。并且，有别于别的竞争对手重在呈现产品功能或是商品层次感的内容运营方法，Outer喜爱用偏向
生活、场景化的信息去给客户种树。换句话说，Outer并不是在营销推广一个商品，只是在呈现客户在自
己家后院子的日常日常生活，这这其中有Outer的商品外露。

最终，大家总结一下，独立站店家在营销战略层面，留意下面三点：

1、很多人也许会由于费用预算比较有限自身去探寻广告营销这件事情，但通常事半功倍，比不上考虑到
依靠外界权威专家能量来做“热启动”；

2、拥有用户流量以后，更主要的是沉积、存留，并持续与顾客造成互动，做中长线种树——E-
mail营销推广是个很好的方法；

3、假如你做的是价格很高、非冲动性购物的商品，要留意在适当的距離下给与客户一定的守候，这也是
创建客户信赖感、产生转换的重要。
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