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产品名称 微三云杨小花告诉您，拼团商城是如何盈利的？

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

微三云杨小花告诉您，拼团商城是如何盈利的？

一、产品销售

解析：平台通过拼团玩法，进行产品销售比如10人团，1人中，9人不中，中的人就可以获得产品，不中的人也能获得广告补贴。
二、购物基金的释放

解析：全民拼购玩法里头有用到购物基金，他是为了刺激用户，让用户能持续参团的，为更好的裂变让用户有机会白拿产品。因为购物基金是在以产品成本上叠加的，所以不会出现泡沫。如果10人团里头，10人都要返购物基金那么也就是成本的大值，10人团里头没有一个需要返，那么他的成本就会小值，不返的都给平台获利。
三、分销的顶层奖励

解析；二级分销其实就是直推间推的分配机制，在金字塔的顶层的间推奖励是由平台获得的，金子塔顶越多在间推奖励的分配上，平台也越多。
四、广告坑位

解析：小胡这里的拼团是在传统拼团方式上的衍生，可以由N种产品+虚拟币的方式存在的，让用户有多种选择，假设平台每天拼团有2000次，那么实际就是有2w的曝光量，一个月就有60w的曝光量，然后再以这个曝光量去寻找厂家谈合作，谈分佣。
五、异业联盟

解析：整合线下的资源，比如吃饭、酒店住宿、沐足、肯德基、以及线下门店，进行合作其平台用户导流到他的门店，在进行分佣，或者缴纳保证金、按年收费等方式盈利。
六、会员制奖励

解析：设置会员制的团队级差，VIP1、VIP2、VIP3等身份，让其拥有不同身份的返利和购物折扣、身份特权，在成为身份上让通过不同价格的大礼包中产生，带动大礼包产品的售卖。
七、区域性奖励

解析；以收获地址为导向，如A成为广东省省代，那么只要是商城上的订单交易收获地址为广东省，A都可以拿到省代对应的省代佣金奖励，每一单都可以获得收益，后续可以设置省代、市代、县级，每个等级不同金额获得。
玩法一：全新拼团+会员制
玩法二：全新拼团+门店自提
玩法三：全新拼团+礼品卡
玩法四：全新拼团+代理商
玩法伍：全新拼团+积分商城
玩法六：全新拼团+异业联盟
玩法七；全新拼团+社区团购
玩法八：全新拼团+支付有礼



结语：拼团模式只是一种用户引流裂变的工具，东西是死人是活的，只有深度市场调研+结合自己的优势=牛批的商业模式
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