
微三云杨小花告诉您：拼团还能帮美妆品牌商招商

产品名称 微三云杨小花告诉您：拼团还能帮美妆品牌商招
商

公司名称 东莞楚恒辰诺网络科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

连拼多多都没想到，拼团还能帮美妆品牌商招商圈钱！

为什么美妆企业都要围着美博会转

因为

美博会是一个遍地都是“商机”的地方

据数据统计

在过去的第50届美博会中

每年现场成交额都呈上升趋势！

相信2019年的美博会

成交额将会有更大的突破！

2019年第51届美博会

3，800位参展商

30万平米展览空间

200，000专业买家

910，000参观人次



这么多人抢占“商机”，争资源

品牌商怎么才能脱颖而出呢？

微三云智慧零售解决方案

采用智慧零售逆向驱动模式

助力品牌商实现招商引资，抢占商机

先解决门店引流与转化问题

（如拼团活动）

门店卖货多了，向经销商拿的货也多了

进而提高了经销商向品牌商的进货量

门店、经销商及品牌商一起盈利

门店、经销商的利益有所保障

那招商也不是什么难事了

毕竟谁也不想错过能赚钱的机会！

美博会招商成功路径！

这就是微三云智慧零售招商方案，给品牌一个完美的招商政策，助力品牌招商成功。

招商方案应用全过程

品牌商给经销商定制

一个无法拒绝的进货政策

同样

经销商也给终端门店定制

进货政策包含了

小程序、纸巾&代金券、朋友圈

目的是先解决门店引流与转化问题

终端门店用小程序

即可解决门店引流与转化问题

引流与转化模式：用小程序发起线上拼团，拼团成功消费者到线下提货，线上引流+线下转化，终引爆



门店销量：

1、拼团活动在小程序内，因此每个门店都要配置一个小程序；

2、小程序内置LBS定位功能，活动以门店为中心，辐射周围3公里（小程序投放范围由品牌商拟定，如：
1公里、2公里），实现拓客；

消费者进店，扫码也可参与拼团

3、每团20人起，每天开团至少一次，连续一个月，每个月到店500人不成问题；

4、小程序支持独立收款，拼团活动总收款直接由门店收取。

【示例】某美容院启用微三云智慧零售解决方案，在小程序上推出拼团活动：原价99元的保湿喷雾，拼
团价9.9元，满20人即可拼团成功（拼团引流到店），美容院的化妆品套盒：899元/盒（消费者到店转化
消费的产品单价）：

拼团活动流程图

假设美容院成团50个，那么拼团成功的总人数为1000人=50个团*20人

按照90%的实际到店率以及10%的到店消费率计算，那么微三云智慧零售小程序给美容院带来的营业总收
入为：

1000人* 90%（实际到店率）* 10%（到店消费率）* 899（套盒单价）=80910元（营业额）

1000（成功拼团人数）* 9 .9（拼团价）=9900元（拼团收入）

营业总收入为：80910 + 9900=90810元

小程序省心！省力！

品牌商发起拼团等活动

门店傻瓜式操作！

小程序的注册、商品上架、广告图片、店面装修、活动设置等统一由品牌商负责。门店不操心！省时省
力省培训！门店只需做两件事：提供营业执照、提供收款账号（私人账号，不需对公）
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