
独立站代运营丨50%海外电商零售市场属于独立站

产品名称 独立站代运营丨50%海外电商零售市场属于独立
站

公司名称 深圳市云端共赢文化传媒有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市龙华新区民治大道优城商务大厦

联系电话 暂无

产品详情

独立站和亚马逊之间经营逻辑的不同：你把你的货放在超市的货架上供沃尔玛进行排布、挑选，亚马逊

的平台上，天然的经营的属性。上个月很多亚马逊卖家被封了，我们在帮助一些卖家做孵化营、独立站

，另外和他们讨论接下来的经营策略，亚马逊上竞争的压力也非常大，任何同质化的货品亚马逊一定会

有一个关联推荐，推荐到你的竞争对手那里去。独立站领域，首先获得的是一手数据，捕捉一手流量，

同时亚马逊不能给的用户数据，独立站都可以给你，基于这样的用户数据做产品的二次开发、客户二次

触达。

背后反映出来两种公司的经营逻辑不同，亚马逊的经营逻辑面向投资人的经营报告，独立站是软件销售

公司，有多少商家购买我的软件服务以后把生意经营起来，同时实现明年二次付费，所以我们特别关注

客户成功这件事情，一定把全盘子商家经营起来。

我们服务很多亚马逊转型卖家的时候，卖家会说独立站要花广告费，要Facebook、Google进行引流，独

立站不自带流量，亚马逊上可以蹭流量。亚马逊本身是要压货物仓储成本的，5月份被封的大量亚马逊卖



家今天面临的巨大财务压力挑战是因为货物仓储成本。独立站虽然花一定量的广告费，但是广告费带进

来的价值自己被自己沉淀了，同时在中国直接向海外进行发货，履约效率在海外电商看起来是可以的，

可以被理解的，Facebook、Google、Twitter面向中国商家都有特殊政策，卖出去的订单再去在中国的市场

上采购相应的货品，发往国外，这样的效率可以转起来，过去几年大量卖家都是通过这样的方式，即使

是SHEIN，可以实现业绩的高速流转，都是基于这样的逻辑。
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