
我们做互联网的核心本质是什么？——流量

产品名称 我们做互联网的核心本质是什么？——流量

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞市

联系电话 18665158422 18665158422

产品详情

解析：得流量者，得天下，所以很多人说未来的世界是大数据的时代，不是说把你的所有的信息数据存
储起来就是你的数据，其实很简单的理解就是你的流量，因为大家现在做任何的收益，都需要互联网+
升级、互联网+转型，这个已经是毋庸置疑的了。

那么，我们要什么样的数据，做什么样的流量呢？

未来所有的企业都是靠流量吃饭，如果你没有自己的流量，那么你就要去花钱买流量，所以说为甚么现
在很多的老板在淘宝、京东、阿里等平台，生意越做越难做了？

们的拼购系统，他可以自动参团的，没有团长这种，比如你看看上面的案例，都是直接到页面就参与了
，成团速度很快，只要有会员基因关系，那就是关系收益了。

而且后台可以操作虚拟成团这种，可以自动成团，限时参团，自动参团等各种，如果人员中了，除了拿
产品，不同会员身份得分销之外，这个会员权益是，只要是推荐参与成团了，会员都能有利好。会员的
带动和主动性特别强。

 

闭环这种是有很多种方式的。针对中的人和会员都有很好的闭环玩法的。1.中的人利好：1.得产品
2.再可以给同等购物基金，3.每日分钱
4.分红积分。5.不要产品可选同等消费券（消费券去平台上兑换其他产品都可。）

购物基金闭环玩法：只要中的人，平台给同等或非同等基金，基金达到后可提现，购物金可：1.接下来
参团不管中与不中都有基金，比如我A参与100元团，因中了，得产品+10元购物基金。如不中，就退回
本金+10元基金。那我只要参与10次，就可得100元基金，这个可提现（提现金额及手续费平台设）

2. 想让用户天天都用，刺激用户，那还可以每天按比例释放，建议释放在1%-5%左右，平台按利润和
会员数来设就好，这个现在客户玩得多，蛮好玩的，我就爱天天去得到感觉，参团也有，不参团也能有
。



3. 会员／代理模式闭环：让会员主动带动，会员就是躺赚。在拼购上设置会员分销，不同身份会员不
同润好。会员直推1元，合伙人2元，vip合伙人3元。只要A是会员，他就算不参与拼购，只要荐人进来，
直推1人1元，直推9人就9元，如果他是Vip合伙人，再加3元*9=27，一个100元10人团，A身份越高，躺赚 
更多，用户愿意升级成会员，会员愿意成为更高身份会员，直接利好会员／代理，会员也会直接主动带
动，而用户会更愿意升级成为会员以上身份，当然，会员不只是在拼购上有权益，这个身份是整个平台
上的，平台有很多产品的

4. 积分闭环：一种买产品送积分，积分能到平台换购专区换，也能把积分留着，到一定时间里了，用
积分来换平台的分红，这个就是平台来设置了。

5. 再往大一点的闭环模式，当有一定的会员量，上一个整合性的APP，这个APP对接N个系统，每个系
统可玩不同的模式和玩法，像微信公众号能对接N个不同系统一样的道理，而每个系统都不影响运营，
但把用户整合共享在这个APP上，只要有用户，那在超A上对接广告，用户看广告APP方获利好，也可以
把这个广告利好变成是购物基金，用户看广告得购物基金。

文字讲解：

一个团跟抽盲盒一样，比如100元产品，10人团，3个中，7个人不中

用户可在平台自由选择100、300元、500元等产品价格的拼团活动，满10人后即开团，3人可中奖(买货成
功)，7人不中奖（买货失败）

中奖人的利好：

1.可获得相应价格的产品或等值的购物币；

2.可获得（商品价格）的“购物基金”；

3.可直接得100元中的15%的“购物金”释放，按后期参与拼团次数释放，也可设每天按固定比例释放(如
有“购物基金”)，；

4.可获得（商品价格）10%的“分红积分”；

5.如有一定的利润空间，那还可以再加码，玩个每天分红，比如从拼购的产品提5%到资金池，根据中的
次数在总参团的占比，按分值来分这个5%的分红，可以每天分。

不中奖人利好：

1.平台全额退回参与拼团的款项；

2.可获得（商品价格）5%的广告奖励；

3.可解锁15%的“购物金”(需先有“购物基金”)；

以上的， 针对中与不中的利好，那会员要怎么利好，直接可以结合分销制度来，分销制度这块，也可以
有深有浅，由平台方来设

有：二级分销+团队级差/平级+区域代理等，还可以增加比如月度计酬，分红榜等等，不过，我是建议不
要有过多的分销制度，因为利润就那么多，建议先用一级分销+3层团队级差+市代就行了

因为利润都有分到购物基金和每日分红了，用一级分销+3层团队级差+市代就是把头部会员刺激激活



分销模式--他人参与，自己赚钱

直接推荐：1元

团队级差：主管 1元→经理  2元→总监 3元 →总裁4元

区域代理：省代3元→市代2元→区代1元

 成为不同身份的收益参考：
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