
TikTok+Shopify独立站怎么打通转化路径

产品名称 TikTok+Shopify独立站怎么打通转化路径

公司名称 深圳市云端共赢文化传媒有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市龙华新区民治大道优城商务大厦

联系电话 暂无

产品详情

Tiktok+Shopify独立站，可以说是跨境电商的一个新风口。用并不高昂的成本通过tiktok引流直达独立店铺

，能够帮助商家进行私域流量沉淀、积累忠实用户。那么，TikTok+Shopify独立站怎么打通转化路径呢？

前期要做的准备工作是建立两个账号，TikTok账号和Shopify独立站账号。通过Shopify建立独立站流程比

较简单，Shopify上有各类模板可供我们选择，许多网站功能也十分齐全。建站后我们可以在TikTok上申

请账号，开始利用TikTok进行推广。

首先，我们要明确的一点是，打通TikTok+Shopify独立站的转化路径是从TikTok引流到Shopify独立站，最

终实现变现。

1、精确定位人群

TikTok里面有Like功能，视频点赞数越多，转化成Shopify店铺粉丝数量的效果越可观。我们根据需要引

流的产品，创建自定义受众，为受众命名，通过选择细分标签，缩小目标人群的范围，最后投入测试查



看运行结果。在创建过程中，我们可以把年龄、性别、地理位置、操作系统等设为定位维度。

2、TikTok内容营销

在TikTok上持续输出质量较高的优质视频，这样相对来说能够获得免费的TikTok流量，以节省成本。

从TikTok引流到Shopify独立站的用户是非常精准的潜在买家，在独立站上实现成交并不困难，并且能够

逐渐拥有自己的私域流量池。

3、TikTok付费广告营销推广

利用TikTok付费广告进行营销推广，为独立站引流。TikTok广告主要是信息流效果广告，类似国内版抖

音，用户打开TikTok以后，在视频播放过程中会有带有“广告”字样的视频内容就是TikTok官方广告位

。

4、Tiktok网红带货

在初期使用TikTok为Shopify独立站引流时，可能存在粉丝数积累缓慢的问题。可以通过寻找国外网红，

借助他们现有的粉丝，快速引流到独立站，提高商品知名度，达到积累品牌粉丝的目的。
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