
拼多多专营店入驻流程和条件是什么？拼多多品牌店铺代运营

产品名称 拼多多专营店入驻流程和条件是什么？拼多多品
牌店铺代运营

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

     
我们可以加拼多多
店铺的类型分为很多种，其中专营店算是比较常见的店铺类型的，很多的商家们在拼多多开店的话会选
择去开拼多多专营店。那么拼多多专营店的入驻流程是怎么样的呢?

拼多多专营店入驻流程和条件是什么？拼多多品牌店铺代运营

拼多多专营店入驻条件：

1、公司营业执照全套资料(营业执照正副本、税务登记证、组织机构代码证)

2、对公账户开户许可证

3、保证金(保证金视类目而定)

入驻流程：

登录拼多多网站→点击商家入驻→选择入驻类型→填写资质信息→填写店铺信息→等待平台审核即可。
如果一次审核不过，就根据提示原因再次办理申请入驻，一般只要符合要求一次就会通过。

剩下的就是店铺装修和上架商品进行销售了。拼多多平台会给予新的店铺一个月的扶持期，即在开店的
一个月会分配一些自然流量与展现量给咱的店铺，后面就要靠自己的运营水平了。所以一个月对于商家
而言是非常重要的，一定要充分利用它，把店铺基础做好、主图、详情页一定要贴合商品主题、足够美
观、展现出咱们的卖点与优势，总之就是一定要有吸引力。

同时要搞一些优惠活动把商品的基础销量与评价做好，是再做一下店铺关注、收藏工作，把商品与店铺
的权重同时提升上去。这样即使过了扶持期，咱们的商品与店铺也可以得到多一些的自然展现与流量。
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当然我们也可以做一些推广引入更多流量，至于花费就要根据自己的情况而定了。

拼多多专营店保证金是多少?

拼多多平台目前不收取任何的提点

1、入驻的时候会有保证金的费用，根据类目的不同保证金也是不同的，需要缴纳1W元的保证金，同时
还需要滞留一部分担保金，具体金额根据销售额定的。

2、代微信收取0.6%交易手续费，而且保证金暂时也只支持了支付宝缴纳，如果手机端缴纳不了，可以在
电脑端打开平台发送的链接，缴纳保证金。

各位商家们，如果想要开拼多多专营店的话去了解一下注

拼多多品牌特卖是单独针对品牌商家的活动资源位，其他非品牌商品不能参加。不少的拼多多品牌商品
还是非常认可这个资源位的，转化、流量都不错。但拼多多商家参与品牌特卖活动要做哪些准备，报名
品牌特卖对于哪些方面提升较大。

1、为什么要参加拼多多品牌特卖

原因一：拼多多单独活动资源位对品牌产品转化高

自然搜索流量，无论品牌产品还是非品牌产品都能参与竞争，而且品牌产品的竞争优势不大，所以转化
处于劣势。但品牌产品和品牌产品之间竞争，加上有特卖活动，这样能很大程度提高品牌产品的转化率
。

原因二：省测款时间和金钱

很多拼多多商家会用场景推广或搜索推广来测款，这样的测款至少需要一周以上时间。那拼多多单品拼
单卡能帮助测款，而且在排期确定后3-5天就能完成测款，所以拼多多品牌特卖是品牌商家不错的选择。

原因三：对品牌商家扶持大

拼多多品牌特卖对于品牌商家扶持力度非常大，所以这对品牌店铺是大好机会。

2、参加拼多多品牌特卖活动要做哪些准备

准备一：主图详情页做好优化

再好的活动资源位，如果产品不给力，效果也不会好。所以报名大流量的拼多多品牌特卖前，一定要做
好产品的内外优化，确保在报名活动后点击、转化率都非常高。

准备二：预热

活动开始前，要加大推广力度，同时对潜在客户、老客户、潜在复购客户做好提前。想要做好预热，店
铺的活动氛围也需要学会营造，比如店铺首页放置预告图片。

准备三：引导收藏

活动还没有开始前，客服可以引导客户先收藏价格。而且对于活动开始前几天主动进店咨询客户，客服



可以提醒买家先收藏即将有降价活动，可以在活动当日购买。记住这个一定要提醒到，这样是避免客户
购买后遇到打折降价产生心理不平衡，主动提及还能大大提升店铺信任度和好感度。

既然拼多多品牌特卖活动即将开始，那么针对客服一定要做一个简单培训。以便拼多多客服在应对客户
咨询时，能自如应对。

希望我的分享能够对你们有帮助哦~
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