
开通入驻淘宝直播基地有什么优势好处？

产品名称 开通入驻淘宝直播基地有什么优势好处？

公司名称 宿迁巨推文化传媒有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 宿迁市宿豫区江山大道288号万博文化城12号楼1
层115号

联系电话 18012112563 19975097890

产品详情

淘宝直播基地就是商家、品牌和主播提供服务的机构，基地通过和淘宝主播合作为入驻到基地的商家直
播带货。现在入驻淘宝直播基地的企业可以说是越来越多了，还没入驻的可要抓紧啦！

淘宝直播现在是主要分为了两大部分，一部分是淘宝直播个人，另一部分是直播机构。

那么大家知道淘宝直播个人和直播机构有什么区别?

直播基地和机构的价值以及作用在本质上有着很大的区别，机构主要是孵化达人主播，基地

做的是结合资源，带动当地经济发展。直播基地至少需要为主播和MCN提供三个层面的价

值，场地、流量、供应链的完善缺一不可。所以直播基地需要输出一站式服务，机构需要入

场直播带货，而直播基地则提供设备、物流、供应链、带货服务，不管是品牌商家还是机构，

都能在直播基地里得到需要的服务。

准入条件：

（1）账号经营主体须为企业，并完成支付宝企业实名认证（境外主体应委托一家在境内办理工商登记的
企业，并完成支付宝企业实名认证）；

（2）主体须为一般纳税人，注册资本≥50万，注册时间≥1年（如注册时间未满1年，需补充主体优势说
明）；

（3）缴纳足额保证金，保证金额10万；（挂牌的时候才交）



（4）具备一定的直播经营软硬件实力，拥有专耶直播间数量≥10，办公场地（包括直播间）总面积至少
≥300㎡；拥有大型专耶市场/品牌/产业带地方政府合作项目成功案例；从事直播MCN机构、直播电商等
相关业务经验≥10个月；

（5）至少提供1个及以上与大型专耶市场/品牌/产业带地方政府合作案例或推荐资料；

扶持政策：

1. 淘宝官方授权：独立授牌，有单独的基地编码认证，提升企业价值与背书。

2. 基地管理后台：可以绑定商家与主播，方便统一管理，选品中心，帮助主播选品，结算中心，可设置
商家分成，分佣机制结算等功能，基地将拥有更多的主动权，尤其是权益分配权。

3. 定制主题活动：产地直播节、源头好物节等大型节日活动优先参与权并且也可以根据你们当地实际情
况定制属于你们自己的专属活动。

4. 主播培育赋能：帮助主播成长，淘宝大学培训课程等，快速孵化主播。

5.
频道流量扶持，淘宝直播APP一级流量入口-----产地直供，只有绑定在基地的商家才能参与，直接推荐
。

6. 官方小二辅助，小二协助运营，活动政策优先获取。

7. 淘宝每个月有两次产地直播，必须是直播基地才可以参加。

8. 重要节日头部主播对接，官方会对接头部主播，帮助基地带货，打造爆款（优质主播优先派单）。

驻要求：

1. 独立法人，有固定办公场所，并且为一般纳税人资质；

2. 企业成立时间一年以上，如果不瞒一年，可以把优势补充说明出来；

注册资本为50W以上；

3. 拥有自己的淘宝账户，且完成支付宝企业实名认证（注意开通的这个淘宝账户必须是要没开淘宝店铺
记录的）；

4. 拥有优质的创作者资源、很强的市场策划以及宣传能力，并且从事相关业务半年以上；

公司旗下签约账号数20个以上，其中全约占比30%及以上；

5. 粉丝50万以上，签约有其它平台高及别的账号可以适当放宽粉丝数量要求；

6. 账号内容领域设计生活领域；

7. 发布内容必须为原创，盐进抄袭搬运； .

8. 要求人设鲜明的账号； 站外粉丝达到50W以上。



申请资料：

1.营业执照（注册资金50W以上 一般纳税人证明）

2.邮箱及电话号码

3.企业支付宝账号及密码

4.营业执照下不能有绑定企业店铺

运营规范： （1）淘宝直播基地是通过淘宝直播平台官方认证，为产地商家、品牌和主播提供服务的独
立第三方机构。基地独立以自身的名义向商家、品牌及主播提供其服务，淘宝直播平台不介入基地提供
的服务，亦不对此承担任何责任或提供任何担保。
（2）淘宝直播平台向符合条件的基地、以及入驻基地的商家、品牌和主播提供扶持计划，

在任何情形下，基地不得就上述扶持计划和内容，向商家、品牌和主播收取任何费用，不得以夸大、虚
构、误导的方式进行宣传，或以此方式吸引商家、品牌和主播合作；

请准备符合以下条件的淘宝账号进行登录，后续入驻流程会进行账号校验：

（1）账号需要绑定支付宝，并通过支付宝实名校验；

（2）实名认证必须为企业账号，通过企业认证；

（3）账号身份必须是非在线卖家店铺账号，若是在线卖家请更换账号（申请“导购直播管理”角色的企
业和机构，允许卖家账号入驻）；

（4）账号所有者的身份主体需要与绑定的支付宝保持一致；

（5）账号所有者的身份主体只允许开通一个机构账号。
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