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相信大家对拼团都不再陌生了，对，拼多多把拼团模式做到了出神入化，炉火纯青的程度了。它是一个
再简单不过的模式了，下边我们再来回顾一下它的流程：1、商家设置商品价格，开团，用户选择拼团或
者独立成团， 比如独立成团价格是39元，5人拼团价格变为19元。 2、用户参加拼团后，需要先支付，支
付成功则开团成功，如果想该团迅速成团，需要把拼团链接发到微信好友，或者微信朋友圈， 让有需要
的朋友参团。如果不着急也可以直接放在那里，等待陌生人主动参与，拼多多可以做到让每一个团都可
以随机展示到平台该商品下方，让更多的人有需要购买该商品的用户看到。
3、拼团时间为24小时，24小时内满5人则拼团成功，未满5人则拼团失败，系统自动把资金原路返回。  
以上就是拼团商城的核心流程，很简单，也很好理解，特点就是简单粗暴，带有很强的营销功能，达到
用户裂变的效果。

下边我们就说说眼下流行的拼团模式商城是怎么玩的。首先核心制度也是拼团，只不过稍作调整，具体
是这样的。《1》项目整体是一个商城平台，商城包含多种类商品，可以都是跨境电商产品，可以使百货
商品，拼团模式可以适用于整个商城，也可以开一个专区，作为商城的一个营销活动。（专区产品区分
于平台其它产品）《2》拼团产品：拼团产品分为三个等级，初级、中级，每个级别的拼团价格不一样.
《3》用户等级：用户等级也分为三个级别，初级、中级、，初级用户只能参与初级拼团，中级用户只能
参与初级拼团和中级拼团，用户可以参与所有拼团。用户可以通过推广升级，根据团队有效会员数量进
行升级。《4》拼团流程：发起拼团需要有团长券才可以发起拼团，6人团，团长包含在内，参与团的人
需要先充值，团有时效性，3个小时不成团，团自动取消，余额原路退回，但是消耗的团长券不退回。成
团之后，5个团员随机一人中奖，中奖的团员，发放产品，同时赠送团长券。不中奖的团员的钱原路返回
到余额，同时每人奖励一定金额的参与奖励。团长券可以在交易市场自由交易。《5》参团流程：用户可
直接输入团编号参与团，或者通过扫描团二维码参与拼团。《6》交易市场：用户的团长券可以在自由市
场挂卖，也可以定向交易。《7》动态奖励：初级会员享受一级奖励，直推的用户每成功参与一次拼团，
奖励5元。中级会员享受二级奖励，直推的用户每成功参与一次拼团，奖励8元，间推的用户每成功参与
一次拼团，奖励3元。会员享受二级奖励，直推的用户每成功参与一次拼团，奖励10元，间推的用户每成



功参与一次拼团，奖励5元.《8》会员升级：初级会员推荐两个直推有效会员升级为中级会员，中级会员
直推10个有效会员，15个间推有效会员升级为会员。《9》代理：代理可指定推广员为团长，指定的团长
发起拼团不消耗团张券，推广员发起的拼团，每单可享受10元补贴，代理每单可享受2元补贴。《10》参
团好处一之参团奖励：6人团，只有一人中奖，且团长百分百不会中奖。中奖得奖品，平台发货，而且可
以得到一定数量的团长卷，不中奖的所付资金原路返回，且可以得到商品利润的返利，比如商品利润是1
00元，5个人每人可以额外得到20元奖励。《11》参团好处二之动态奖励：你直推的用户每成功参与一次
拼团，奖励推荐人5元。中级会员享受二级奖励，直推的用户每成功参与一次拼团，奖励8元，间推的用
户每成功参与一次拼团，奖励3元。会员享受二级奖励，直推的用户每成功参与一次拼团，奖励10元，间
推的用户每成功参与一次拼团，奖励5元.《12》参团好处三之代理奖：拥有代理权限可以无限开团长，
团长可以无限邀请人开团，因为团长百分百不会中奖，所以团长代理可以无限得参团奖励。邀请的团越
多，奖励也就越多。

对于商家而言，可在后台自行设置活动商品、折扣价格、活动时效、成团人数及商品信息等，要求用户
在约定时间内只需要满足成团人数并成功支付，即可用优惠价格购买商品。拼团玩法的核心在于利用社
交网络及熟人间的信任，来自亲朋好友的邀请，会增加新客户对产品的信任。对消费者来说，对商品性
价比的追求是永远不会停息。人们对于日常用品以及绝大部分的零售商品，都想要以优惠的价格来获取
更优质的商品，在这个基础上，拼团就成为了更优更快的有效渠道。对于商家而言，除了能够短时间拓
展大量的真实成交客源，传统的团购活动需要借助平台的帮助与支付昂贵的广告费，现在，商家可以通
过利他营销方案，比如分销，会员分润，团队分红，抽奖，等多种营销功能和多种奖励模式，自主在企
业的微信公众号投放拼团活动，也再无需与传统的团购平台分享利润。用线下渠道的营销模式搬到线上
招商，对于消费者而言，在拼团能够以超低折扣的机会体验，不仅是一种生活的方式更是生活的乐趣，
这也正是用户乐衷于将商品及商家信息与朋友分享讨论的原因所在。
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