
德尚太赫兹系统模式开发详情

产品名称 德尚太赫兹系统模式开发详情

公司名称 广州量子云力科技有限公司开发部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 天河区棠东毓南路15号智慧港G栋410

联系电话 15918648642 15918648642

产品详情

 德尚太赫兹系统定制——详细了解德尚太赫兹系统模式开发详情（费用、工期、模式、制度、功能等
等）——（10年经验技术娴熟），德尚太赫兹软件开发，有现成案例可参考，也可按需求开发德尚太赫
兹app开发，德尚太赫兹app开发，德尚太赫兹系统开发，德尚太赫兹模式开发案例。

    在零售行业用户为王的时代，零售企业从新品的设计、渠道终端的选择、销售策略的制定再到已有
用户的运营，都会以用户为中心展开，从用户需求出发链接到各场景，首先需要做好用户数据化。具体
来看，零售用户数据化的价值体现在生产、渠道、销售和运营各场景，精细化地解决企业增长核心问题
，包括用户喜欢什么产品、用户喜欢在什么渠道购买产品、用户更加容易被什么卖点打动、怎么抓住用
户的全生命周期价值等，帮助零售企业建立更加有效的增长策略

    德尚太赫兹社交新零售模式介绍：

    一、会员（499）：

    1、499下一个订单，自动升级为会员，同时得到标准价格1999的德尚太赫兹一台；

    2、直接分享一个订单奖励150元；

    3、直接分享2个订单后，每新增一个订单再奖励10元；

    4、直接分享5个订单、累计50个订单后，自动升级为店主。



    二、店主：

    1、直接分享一个订单奖励150补贴50=200元；

    2、团队每新增一个订单补贴50元；

    3、直接分享15个订单、累积达到1000个订单后，自动升级为总代。

    三、总代：

智能化的营销策略是能不断优化演进的策略。一个目标顾客从知晓品牌到成为品牌的忠实顾客，通常有
六个转化过程：知晓、产生兴趣、尝试、成为近期用户、成为定期用户、成为忠实顾客。除了用个性化
营销吸引顾客，品牌商可以根据AI统计的实时效果，不断调整营销策略，来满足顾客需求，减少顾客流
失、延长顾客关系，逐步将顾客转化为忠实顾客。

    1、直接分享一个订单奖励150补贴100=250元；

    2、团队每新增一个订单补贴100元。

    注：店主或总代平级后，平级市场新增订单补贴各50%；

    四、业绩股东分红：

    1、两个销售部门各培养出2个总代，其他部门累计培养出2个总代，自动晋升为公司业绩股东；

    2、业绩股东享有公司每周新增总业绩10%的加权分红。

    伴随社会经济环境的发展，零售行业历经集贸式零售、连锁店式零售、电子商务式零售发展到新零
售阶段。集贸式零售即市场化的萌芽期；连锁店式阶段零售行业发展速度zui快，多种业态并存；2003年
淘宝成立，标志电子商务式零售时代的到来，电商平台涌现，开启多渠道运营；新零售阶段零售业向全
渠道化发展，更重视渠道的融合和消费者体验。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

