
淘宝直播间脚本怎么写

产品名称 淘宝直播间脚本怎么写

公司名称 广州恒川信息科技有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 广州市天河区东圃

联系电话  18502025285

产品详情

 淘宝直播运营，淘宝直播运营脚本，淘宝直播间脚本，淘宝直播黑科技，淘宝直播间引流

 很多商家不明白到底什么是直播脚本，什么又是单品解说脚本，直播脚本和单品解说脚本分别应该怎
么写？

 一、什么是脚本

 直播脚步的定义，说起脚本，可能很多人会觉得，那不是编程里面的概念吗，脚本，是使用一种特定
的描述性语言，依据一定的格式编写的可执行的文件又称作宏或批处理文件。那其实脚本的话也可以指
表演戏剧拍摄电影等等所依据的底本，又或者是书稿的底本。目的呢，就是让我们的直播，按照我们预
想的一个方向，有序的进行。

 整场直播的脚本，它是以整场直播为单位，规范直播流程与内容的。单品解说脚本，是以单个商品为
单位，规范单品解说，突出商品卖点的，简单来说的话可以理解成宝贝讲解

 二、直播脚本的重要性

 不知道有没有之前已经自己直播过的一些商家，你们是不是有遇到这样的问题：直播的时候粉丝说什
么主播就被粉丝带走，粉丝说什么我们就说什么。主播不知道怎么样来讲解我们自家的商品，或者是我
原来打算播两个小时，结果一个小时就结束了，或者是我直播了四个小时才结束。也有可能，我们做了
一场直播，比如说四个小时六个小时，甚至播一 天，那我们甚至都不知道这一场直播做了一些什么，我
们直播在播什么，或者是我们这场直播脱离的店铺需求，我们本来的主题是想要推我们的新品的，但是
结果清仓的款式卖出去很多。

 已经有过直播经验的商家可能也会发现，就是直播过程中，总是会有各种各样的突发情况。那么直播
脚本就是在每一个时间点，我们主播需要说什么，直播需要做什么事情都是对应的，我们是先全部都是
预设好的。所以的话，我们在直播过程中就不会显得那么的慌乱。

 第二个就是掌握主直播的主动权，直播的主动权主要是我们主播去掌握的，所以这一点能力对于我们



主播的要求会比较高。

 第三点，我们这样子可以尽可能减少直播的一些突发情况，保证直播有序的进行。

 第四点，我们也可以规范我们直播的一整个流程，从时间到利益点，到人员的安排，然后再包括到我
们一些产品的解说等等，都是有一个规范的流程化的体系。

 第五个，可以实现我们直播效益的最大化，因为我们这场直播花了非常多的人力，物力，包括场地等
等，那我们既然已经花时间精力做这件事情，我们提前写好这一个直播脚本的话就可以实现整个直播效
益的最大化。

 三、单场直播脚本要素

 有些商家可能不知道脚本到底要怎么写，这边的话就罗列出来一个简单的脚本是怎么样子的。

 1、主题与内容。首先我们一个单场直播的一个简单脚本的话肯定是需要确定一个主题的，比如说这一
场直播，我是为了配合我们店铺这一次上新的，那我就是以精品为主题，再发展开来。

 2、从店铺或者粉丝需求出发。我们这场直播主题是回馈粉丝的，或者是我们有配合店铺的某一些店庆
，或者是双11大促活动的。这个一定是要从我们店铺需求来的。而且我们如果每天播的话，或者是有一
些那个上新频率比较少的商家，我们可以从粉丝或者是从买家的一些需求中来寻找我们直播的主题，从
店铺需求出发，找粉丝和大家想看的内容来确定我们的主题。

 3、给谁看。我们这一场直播是给谁看的呢，大家肯定知道占比最大的话肯定是我们的店铺的粉丝和店
铺的老客了，所以这个时候我们商家朋友一定要做的一件事情，就是要做好店铺的粉丝画像，我们店铺
的流量，包括粉丝活跃的时间，我们就可以决定我们整场直播开始的时间。粉丝侧重和关注的一些点就
可以提炼成我们这场直播的一个主要的卖点和看点，这是明确给谁看。

 4、预算与玩法。要明确预算与玩法，主要是我们有一些中小卖家可能预算有限所以的话，我们就是需
要做一个单场直播成本的控制，比如说我们这场直播最多可以承受多少的优惠券面额，我们可以承受多
少的一个赠品的支出等等，这些都是要提前预设好。预算预设好之后的，我们是可以确定比如说以截屏
抽奖，或者是我们淘宝直播后台的一些工具，来发放这一些直播中粉丝的一些权益。

 5、直播节奏，直播节奏其实是整场直播中非常重要的一点，这个就是确定每一个时间段直播的一个内
容，比如说一场直播，刚开始前两分钟是主播和一些粉丝套近乎，打打招呼说说下午好之类的，然后再
到后来就开始按照顺序解说穿搭一些衣服，然后比如每个整点或者是截图，点赞到十万二十万会有截图
等等，这一些所有的东西都是需要在我们直播脚本中全部都细化出来的。

 四、单品解说脚本的要素

 单品解说脚本的话，就是针对单个宝贝单个商品的。包括以下两点：产品卖点肯定是核心，还有就是
我们主播是需要在直播过程中介绍宝贝的时候也要保证粉丝的一个互动的。

 我们还是以服装为例，对于主播解说宝贝都是有以下几点，从尺码面料，颜色版型细节特点搭配衣服
风格适用场合等等，然后在结束过程中也需要我们主播实时的保证主播与粉丝的互动情况，及时回答粉
丝的一些问题，我们从这些预设的维度，所有的东西讲解完的话，基本上宝贝也讲解的非常到位了。

 我们淘宝直播在录宝贝讲解的时候，也就是官方所说的宝贝切片的时候，时间要求在一分钟之内的，
所以这个时候就需要要求我们的主播挑选核心的卖点和粉丝最为关注的一些东西去解说，把时间压缩在
一分钟之内这个的话根据不同的产品，我们主播可以做不同的一些调整。
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