
淘宝直播间没流量？免费付费双渠道教你活跃直播气氛，获取销量爆
发淘宝直播代运营

产品名称 淘宝直播间没流量？免费付费双渠道教你活跃直
播气氛，获取销量爆发淘宝直播代运营

公司名称 杭州鸿石文化创意有限公司

价格 .00/个

规格参数
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产品详情

一、免费流量：浮现权

直播间想要获取到系统推荐的免费流量，我们就必须获得直播的浮现权。

如果是商家直播间开通浮现权，那在开通后就可以使用淘宝直播PC或者淘宝直播APP进行直播，并且在

微淘或自有淘宝集市店铺首页/天猫店铺首页展示直播间。

如果是主播直播间开通了浮现权，那你的直播间就可以在手机淘宝-

淘宝直播等热门频道内展示自己的直播间。

比如我这边一个做伴娘伴手礼盒的，刚开始没有开通浮现权的时候，观看量是100多个。开通之后，就达

到2000多个观看量，这些流量就是我们开通了浮现权后，从淘宝的直播推荐中进入的。如果我们浮现权

不开通，那就没有这部分流量，开直播没人看其实也算是浪费时间，还不如去拍一些抖音快手做内容营

销。

当然，除了开通浮现权后，做好浮现的权重也是很重要的一件事，浮现权重会直接影响到我们直播间在

直播推荐中的排名。那我们要怎么提高淘宝直播的浮现权重呢？



其实淘宝直播浮现权大家可以理解为直播的排名，在淘宝直播的后台对于主播是有个数据分析的，排名

也是智能的。只要你的直播间不断有用户进来，吸引他们跟你做互动，那么你的浮现权就会随之提高。

1、淘宝直播浮现权要求

以前：浮现权的要求还要考核（考核周期：从3月1日开始，每隔15天对主播进行考核）

(1)考核范围：拥有直播发布权限15天以上，在考核周期内近15天发布直播30分钟以上直播5次以上的达人

主播(非机构主播)；

(2)具体考核的数值为：场均观看UV50，人均观看停留时长0.5分钟(当然直播的内容符合内容规范的要求

是前提)。

现在：淘宝直播浮现权的实时开通功能已经发布上线，淘宝商家只要满足主播等级为：V2 ，且符合《淘

宝网营销活动规范》，即可实时开通浮现权，天猫商家默认有浮现权，条件没有以前那么苛刻了。

但即使如此，我们直播也要根据一定的计划去筹备，尤其是要做好前期的准备及直播间的互动。

2、淘宝直播前准备工作

①、方案、脚本准备：大活动必须整合全链路的策划；

②、直播间装修、互动配置、素材准备；

获取淘宝直播浮现权一个阶段即预热：提前3到4天开始在内容渠道进行预热(前期准备至少提前几天全部

准备就绪)，可以播放花絮等等；

③、根据方案制定本场直播KPI(互动、成交、流量、拉新)；

④、人员确认并分工：包括主播、互动小编、直播全程跟进人员等。

3、主播积极互动

①、主播与小编相互配合互动；



②、直播中口播密令、现场字幕曝光密令等方式引导互动；

③、互动引导：以提问互动、密令互动、评论或点赞量达到多少发放权益的点跟消费者不断互动；

4、维持浮现权

确保了直播间内容的质量后，就要考虑怎么维持住直播间的浮现权了。

每天直播完成经验值

经验值是由直播时间的长短和直播间粉丝互动的程度组成的。所以每天如何加满经验值呢？很简单，就

是要把直播时间4个小时播满就行。另外粉丝在直播间互动、点赞、评论、关注、分享也会增加经验值，

同时粉丝把宝贝加入购物车也会获得相对于的经验值，每天的满分为400分，所以尽可能去与粉丝进行互

动，引导粉丝的行为操作。

第二：迅速提高你的直播分

分的来源是主播播的商品是否是店铺类目的商品。也就是说，店铺卖女装的，你播的产品就一定要是女

装相关的产品，而不能插入或者放其他品类的产品。

第三，维护好你的优品率

优品率大的来源是顾客购买你的产品后，是否有售后和退换货问题。就相当于店铺的售后服务，优品率

越高，也就代表了用户对你们家的产品越喜欢，官方对于优品率相当看重，所以维护好直播的售后和退

换货问题是非常重要的。

5、直播封面图内容规范

直播封面图作为用户接触直播的环节，可以建立直播间特色、吸引用户点击，一张好的封面图对于直播

来说非常重要，需要认真对待。

要做好封面图说难不难，说易确实也不容易，因为需要考虑的因素有很多。我简单说一下，即图片清晰

、光线明亮、实景拍摄、主体适中、主题明确、符合频道定位、重要信息在安全区、主播举止舒适、主

题明确、图片美观、人格化



尤其要注意，封面图不要图上压字/牛皮癣、图片拼接、产品宣传图、播放器按钮/水印、表情包、S情倾

向、M星侵权、e心/密集、与自然现象不符、与主题无关、插画/漫画、过分P图、过暗、模糊、色差明显

、拉伸变等等。

想要一直都有直播浮现权，需要贵在坚持。从而获取到免费的流量。当然，获取流量并不仅仅只有这一

种方式，我们还可以通过付费的渠道来获取流量。

二、付费流量：超级推荐

目前针对直播推广的付费工具有直通车和超级推荐两个版块，但相对于直通车来说，淘宝直播间所面向

的用户还是会更偏向于有大把空闲时间的推荐式流量，所以主要给大家讲一下超级推荐的直播推广。
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