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产品详情

如何开运动品牌折扣店，让普通人也能消费得起品牌？

虽然现代生活水平提高了，但是对于动则上千的品牌商品，普通消费者的钱包还显羞涩。但是那些坚持
不肯放弃对品牌追求的运动爱好者，难道就无法以低价格买到自己的心爱之物么？是NO。

折扣店的兴起就是在这个背景下产生的。人们对好东西的追求又碍于对价格的要求，智谷宝原阿迪耐克
彪马，导致人与物不能很好的匹配。特别是像耐克，阿迪达斯这样的品牌，普通大众望洋兴叹。因此，
品牌折扣店模式很好的弥补了这块市场，单纯的基本价格的评估，这是一个巨大的市场。那么，对于那
些想在鞋服行业立志有所作为的创业者，如何开一家自己的耐克，阿迪达斯品牌折扣店呢？ 

1. 选择合适的品牌

品牌的选择很重要 ，濮阳智谷宝原，如果投资者想开的是运动品牌，毫无疑问，耐克，阿迪达斯应该成
为初选。因为在运动品牌类，这两个品牌一直处于垄断状态，这使得越来越多的人青睐这两个品牌。另
外值得提到的一点是，品类丰富问题。如果投资者只想经营耐克或阿迪达斯折扣店，那么在商品的种类
上，应该尽量多一些，例如，鞋子，衣服，帽子，包包以及其它运动配件等。另一方面，如果走多品牌
路线，那么在选品上应该更加细致。

2. 选址及装修

店铺地址的选择和店铺的装修至关重要，这个我们曾经多次讲过，人群流量就是你的生意核心所在，无
论他是来自线上还是线下，投资者都应该考虑清楚。在对地址进行考察时，仔细核实周边同类卖场的情
况，如果他们做得很好，那么投资者应该考虑清楚自己的核心竞争力所在，靠什么在这个竞争激烈的环
境中生存下去。

3. 运营，打造自己的核心竞争力



这项完全看实力，核心竞争力不是一两天能够建议起来的。有些店铺有很好的供应链，并且价格低，例
如，在成都智谷宝原体育，投资者可以以拿到耐克，阿迪达斯品牌货品。并且无加盟费用，阿迪耐克折
扣店找货源？，没有拿货额度限制，该公司还为客户提供装修，店铺经营，人员培训等方面的建议与指
导。 

折扣店加盟项目店铺运营要想做的好，
四个维度数据赋能少不了
折扣店加盟项目在三四线城市及县城是蓝海市场，开店数量与日俱增，大家都觉得项目可做，开店更是
一站式，低门槛。如何通过数据新开店，确实需要深耕的一件事情。成都智谷宝原体育给大家分享四个
维度的数据：

一、折扣店加盟项目要时刻关注进店人数。

进店人数的多少真实验证着店铺运营是否得当，进入折扣加盟店的人数也验证着店铺选址是否正确。如
果店铺每天人来人往，受欢迎程度高，销售额自然不会差。如果人气不高，进店人数少，就需要我们对
店面实时调整，利用各种营销手段吸引路过的顾客，增加进入耐克折扣店的人数。如做广告，发传单，
微信，抖音，快手做渠道大力宣传。 

二、折扣店加盟项目更会关注成交率。

一家折扣加盟店光有进店人气是远远不够的，我们还要看成交量和成交率。成交率与店员的工作能力有
关。业务能力强的导购员对店铺业绩的提升帮助很大，这也是大家更愿意请有经验的员工的原因。与此
同时，如果导购都尽力了，但成交率还是上不去，就需要分析其他方面的原因了，如商品的款式是否不
受欢迎，价格定价是否合理，有无为顾客营造良好的购物氛围等，智谷宝原耐克和阿迪，都是值得研究
的维度。

三、折扣店加盟项目同样专注售后回访量。

售后服务是店铺运营不可避免的一环，售后服务回访数量与产品质量往往成反比。质量越好，服务越好
，售后问题就会越少。经营品牌折扣店一定要留意售后数量，记下售后原因，再后续的经营中要做到尽
量规避。同时要定期回访老客户，了解老客户的偏好，进而提高老客户的回购率，提高店铺的销量。 

四、折扣店加盟项目盈利数据分析才是重中之重。

折扣加盟店除了要分析总利润还要分析利润比例。比如产生10万的销售额会有多少利润，利润比例分别
是多少，可以通过分析利润比来调整产品结构。如一些利润低、销量高的，销售价格可以适当提高，而
对于利润高但销量少的来说，价格也可以适当降低，或者进行捆绑销售。

1. 品牌优势

毫无疑问，耐克，阿迪达斯是国际产品，消费者认知度高，几乎玩运动的年轻群众都知道。 

2. 产品优势

总部组建了一只很有实力有产品团队，能够及时根据市场动向，智谷宝原阿迪耐克服装批发，把握流行
趋势，不断研发新的商品以满足任何运动群体的需求，同时，也给折扣店带来了竞争力。

3. 技术优势

对于技术，他们可以说玩得很深，几乎我们在一双鞋子上所想到的功能全部都存在，并且在持续不断优



化中。

4. 培训优势

的指导培训成就了加盟商的成功。

5. 服务优势

耐克，阿迪达斯折扣店在保证了品牌的基本形象识别的前提下，尽可能的给加盟商经营自由空间，允许
他们在经营上发挥自己的优势，特别在成都智谷宝原体育，还会给加盟商一些数字营销方面的解决方案
。 

6. 投资优势

与专卖店不同，折扣店本身就具备价格优势，并且在成都智谷宝原体育，加盟方可以拿货，这使得投资
者能够更多节省开启成本。 

智谷宝原阿迪耐克服装批发-智谷宝原-
辽阳智谷宝原由成都智谷宝原体育用品有限公司提供。成都智谷宝原体育用品有限公司是四川 成都 ,服
装鞋帽代理的见证者，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，满足客户需求。
在智谷宝原领导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创智谷宝原更加美好的未来。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

