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产品详情

教你如何通过改变折扣加盟店的氛围来提升业绩

一、折扣店加盟的装修展示。

顾客进店后对店铺氛围的直观影响是装修。往往眼就能看到你的装修品味。在广阔的环境下，大气的装
修和开业让顾客在店里走来走去，不会感到压抑。更何况阿迪耐克折扣店加盟也是依托大品牌，品牌调
性明显，高规格的装修可以帮你回答很多客户关于货品真假的问题。 

二、折扣加盟店的灯光音乐。

运动鞋服品牌一般都会使用动感时尚的音乐，这样的音乐氛围会让进店的顾客产生休闲运动的冲动，进
一步提升折扣加盟店内的购买率。说到音乐，我们可以选择，智谷宝原阿迪耐克代理，青春类的，年轻
，充满活力，充满激情。这类音乐的节奏很强，很容易让顾客沉浸其中。如世界杯主题曲一样，适合在
商店里播放。 

三、折扣店导购服务传达方式也很重要。

上面讲的都是外在因素，可以使客户感到放松和舒适。但耐克折扣加盟店成交的关键还是在于售货员的
服务和性。导购要保持热情，不要全然冷漠，不一定总是跟着客户，要给客户留出自己选择的空间，但
是要注意客户动态，重庆智谷宝原，随时提供服务。

抓住以上三个方面，品牌折扣店气氛会有很大的提升，也会连带顾客购买率攀升。成都智谷宝原体育为
您提供零门槛开店模式，包括店内装修设计，广告材料，活动方案，ERP收银系统，店内运营支持等，
为您开启全新的体育品牌折扣店加盟模式，更多加盟可致电详询。

耐克，阿迪达斯加盟流程



1. 了解项目

与代理商初步接洽，了解项目情况

2. 实地考察

加盟方去代理商公司，进行实地考察，智谷宝原耐克和阿迪，进一步了解代理商的情况

3. 表明加盟意向

认可耐克，阿迪达斯品牌折扣店的模式，向代理商提出加盟申请，对方对你的加盟条件进行评估。

4.签订合约

加盟方确定投资并与该公司签订供货合同。

5.店铺选址

加盟方需要为自己的折扣店选择一个好位置，代理商也会给出一些指导建议。

6.门店装修

代理商为加盟方提供一些装修建议，装修图，装修工具以及材料。

7.员工培训

加盟方招聘店内员工，对其进行培训。

8.正式开业

加盟店铺正式开业，自行报数叫货，公司配送到店。

虽然现代生活水平提高了，但是对于动则上千的品牌商品，普通消费者的钱包还显羞涩。但是那些坚持
不肯放弃对品牌追求的运动爱好者，难道就无法以低价格买到自己的心爱之物么？是NO。

折扣店的兴起就是在这个背景下产生的。人们对好东西的追求又碍于对价格的要求，导致人与物不能很
好的匹配。特别是像耐克，阿迪达斯这样的品牌，普通大众望洋兴叹。因此，品牌折扣店模式很好的弥
补了这块市场，单纯的基本价格的评估，这是一个巨大的市场。那么，对于那些想在鞋服行业立志有所
作为的创业者，如何开一家自己的耐克，阿迪达斯品牌折扣店呢？ 

1. 选择合适的品牌

品牌的选择很重要 ，如果投资者想开的是运动品牌，毫无疑问，耐克，阿迪达斯应该成为初选。因为在
运动品牌类，这两个品牌一直处于垄断状态，这使得越来越多的人青睐这两个品牌。另外值得提到的一
点是，品类丰富问题。如果投资者只想经营耐克或阿迪达斯折扣店，那么在商品的种类上，应该尽量多
一些，例如，鞋子，衣服，帽子，包包以及其它运动配件等。另一方面，如果走多品牌路线，那么在选
品上应该更加细致。

2. 选址及装修



店铺地址的选择和店铺的装修至关重要，这个我们曾经多次讲过，智谷宝原阿迪和耐克哪个档次高，人
群流量就是你的生意核心所在，无论他是来自线上还是线下，投资者都应该考虑清楚。在对地址进行考
察时，仔细核实周边同类卖场的情况，如果他们做得很好，那么投资者应该考虑清楚自己的核心竞争力
所在，靠什么在这个竞争激烈的环境中生存下去。

3. 运营，打造自己的核心竞争力

这项完全看实力，核心竞争力不是一两天能够建议起来的。有些店铺有很好的供应链，并且价格低，例
如，在成都智谷宝原体育，投资者可以以拿到耐克，阿迪达斯品牌货品。并且无加盟费用，阿迪耐克折
扣店找货源？，没有拿货额度限制，该公司还为客户提供装修，店铺经营，人员培训等方面的建议与指
导。 

智谷宝原耐克和阿迪-盐城智谷宝原-智谷宝原(查看)由成都智谷宝原体育用品有限公司提供。成都智谷宝
原体育用品有限公司实力不俗，信誉可靠，在四川 成都 的服装鞋帽代理等行业积累了大批忠诚的客户。
智谷宝原带着精益求精的工作态度和不断的完善创新理念和您携手步入辉煌，共创美好未来！
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