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产品详情

惠州淘宝直通车运营课程中，品立德教育提到开过直通车的淘宝卖家们都知道，“测图”是直通车至关
重要的一个部分。直通车图直接影响到你的点击转化率，因此用直通车测图就成了各位商家们的必修课
。

    那么直通车测图要两个计划吗?大家要注意的是：

    直通车测图一定不要单枪匹马的上阵。

    至少得是两个计划，甚至更多，创意最好保证有四个。

    图片可以“一二三四”或者“二二”的模式，就是四张不同，或者两张不同。

    那么重点来了！直通车新建宝贝推广，首先选择宝贝，然后创意，最后再选择关键词。

    几乎99%的人，会在第一个创意结束的时候，就开始添加关键词。大部分通过系统推荐来找和自己
相关性高的产品词。

    这一步我可以直接负责任告诉你们！这绝对是错误的！

    （1）在设置创意的时候，除了图片，还有一个因素是标题。

   
标题中包好你的热搜关键词，转化关键词，但是都包括完了么？一个标题20字，是不可能完全包含的。

    那么，这时候去添加的系统推荐关键词里，仅仅只是在当前标题下，所包含的权重高的关键词，拥
有较高相关性，以及更高的质量得分初始分。

    （2）第一个创意添加完毕后，不要急着不要去添加关键词，再次进去创意。



    添加下一个创意，新的图片，新的标题以此类推。

    四个标题，尽量把你所有可能成交的关键词，都加进去，甚至是长长长尾词！

    图片根据测图需求，测两张用两张图，测四张用四张图，然后用轮播的方式！相信很多淘宝运营人
员还在用“优选”。优选的原理是，展现高的系统判定不错的，会一直展示的，那么其余的创意就算好
，也没有上场的机会。所以这里一定要用轮播的方式操作！！！

    这里操作完成后，在回到添加关键词页面，你会发现，现在关键词的高相关性的词，会比之前的多
出一倍，甚至几倍！

    添加进去的初始得分，会让你意想不到，如果一个创意就添加的时候是8分！那么操作之后至少是9
分10分！但是会有人说，我先加进去8分，再去加创意，这样的结果是8分不会因你这个操作而改变。

    只需把关键词删除，再加，你会看到就这么神奇，删除前8分，再加进来居然9分10分了！
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