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产品名称 拼多多搜索推广高投产比的秘籍
拼多多群买买代运营

公司名称 杭州臻广科技有限公司

价格 77.00/份

规格参数 团队配置:三对一模式
服务模式:全托管服务
公司地址:浙江杭州

公司地址 杭州市钱塘新区4号大街

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

拼多多搜索推广高投产比的秘籍 拼多多群买买代运营

拼多多群买买最近听到比较多，相信很多拼多多商家目前对群买买都是一脸懵逼，下面给大家梳理一下
，拼多多群买买到底是个啥：

群买买，是拼多多旗下品牌特卖平台。是拼多多为了进军高端市场，成为拼多多的“天猫店”而全力打
造的一个品牌特卖平台。目前拼多多的用户主要在三四线的下沉市场，产品的客单价和利润都相对较低
，这个显然是不利于一个企业的发展的，所以拼多多开始进军高端市场，投入百亿补贴，希望吸引高品
质人群的用户，群买买就应运而生了。

那么对于我们来说，群买买有哪些机会呢？

简单来说就是你推广群买买的产品，会获得佣金分成

那么问题又来了，群买买的品牌商品有哪些优势？

覆盖国内+国外几千家品牌，品类繁多，覆盖生活的方方面面，是高品质人群的不二选择。现在大家的
生活条件都越来越好，对生活品质的要求也越来越高，“买品牌商品”是现在高速发展的一个趋势。

供应链的把控程度完全不一样，可以拿到绝对低于市面上的价格，大品牌不方便在线下门店降低价格，
那样会影响市场平衡，但是在线上却不受限制。

品牌活动在线时间会更长，SKU会更加丰富

群买买内购买商品的销量会计入拼多多平台的权重。群买买内买的销量越多，在拼多多内商品的权重就
越高，排名就会越靠前，给品牌方带来的销量就会越高，品牌方就会愿意加大在群买买内的补贴，大家



就会以更低的价格购入~

最重要的一点：作为国民顶级交流软件的微信，他是比较抵制淘宝的，发的商品连接可能会被屏蔽。但
是他完全拥抱了拼多多，拼多多的产品可以在微信里面畅行无阻

以上5点充分说明了群买买在未来“品牌市场”重要的发展地位

另外再说一下拼多多搜索推广相当于关键词推广，主要是通过买家搜索关键词展现的。位置是1+6N。现
在也是千人千面。搜索推广建议销量达到100左右再开车；

搜索推广因为是通过买家的搜索引进来的流量，相对来说比较精准一些；

搜索推广则要优化标题关键词。最主要还是多研究同类优秀产品的主图、价格等数据去优化，还有出价
的时候不要浮动太大，慢慢加，效果才更好。

从流量、控制的角度来说说，场景推广的整体流量比搜索推广还是更大，搜索推广比场景推广更可控。
其实前期对两者都有要求，那么可以一起开。可是如果没有，那么可以先做搜索推广。

下面，为大家详细介绍一下搜索推广和场景推广的开车技巧：

首先开的是搜索推广。一开始开直通车搜索推广的时候，有很多人是选用系统推荐的100个关键词，因为

这些词并不都是好词，开了一星期，曝光高转化低只有0.32%，伤不起啊。

所以之后就将关键词的数据作对比，删除那些曝光少。转化低的关键词，精简到57个，每天的费用也由1

50降低到40到50，关键词的出价也下降了60%，转化率基本维持在10%左右，带来的也都是比较精准的顾

客。虽然曝光没有以前高了，但是转化率提升了不少啊，对于新手来说是很不错了的。

新手开拼多多搜索推广，就不要抱怨说自己出价高，但是平台不曝光、不给流量，你的商品没转化，投

入产出不成正比，拼多多凭什么给你曝光呢？只有顾客实实在在下单，才是最实际的。只有转化高了，

平台自然而然会给你流量。所以搜索推广最主要就是修好商品内功，得到买家的认可才行。今天的分享

就到这里
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