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产品详情

开折扣店的小细节

1. 换位思考，为客所想

经营店铺不能片面地认为反正自己是老板，其他的就不考虑。站在顾客的立场上，满足不同层次的、个
性化的消费需求，店铺才会越做越大，经营者如果不追求成长，没有远见，不向更高的目标冲击，就体
会不到身为老板的的喜悦和充实感。做生意的核心目的就是赚钱，如果只想混日子，整天抱着成长与否
都无所谓的心态，那么，在你店铺里的员工就会受到一种潜移默化的影响，也就很难经营好一家折扣店
。

2. 把握良机，做大销售

开店，在平时要善于选择适当的时机，调查顾客预订购买的物品以及购买时间，以突出进货的针对性。
必须学会把握许多商机，莫让财富溜走。很多时候，生意的成功与否和平时能够及时掌握潜在的良机有
很大的关系。以零售商店为例，当有的顾客前来选购商品时，可以询问一下平时的消费档次，对哪些牌
号感兴趣，不喜欢的原因等。再比如电器修理，通常事情办妥之后，还需附带看看顾客家里其他的电器
是否有毛病，顺便作一下简单的服务，从而培养顾客对你的信赖感，多稳定一些回头客更为重要。

3. 诚信经营，价格合理

归根结底，开店的目的就是赚钱，赔钱的生意谁都不愿意做。但是不能单凭卖的方式一味地去吸引顾客
，而是应以更好的服务内容去获得正常的合理的利润。无论经营何种商品，“诚信”二字永远都是店铺
发展的基石，更不能贪图一时的利润，一棍子夯死顾客。不合理的利润只是一时利益，做生意就得讲究
细水长流，建立自己的顾客群，顾客就是自己的活广告，切莫忽视。

4. 满足需求，投其所好

开办店铺，重要的是要做到把自己看成是在替顾客采购商品的角色，同时倾听顾客的声音，集思广益，



这样才会了解顾客的真正需求。开好店铺就是关注顾客的实际需要，阜阳智谷宝原，店铺的生意兴隆与
否取决于顾客的购买力，只有不断的关注顾客的实际需求，让消费者不空手而归，买到称心如意的商品
，智谷宝原阿迪耐克打一折，才是店铺发展于不败之地的关键。

开耐克阿迪达斯折扣加盟店怎么样？
对于这个问题，仁者见仁智者见智，但对于懂运营，智谷宝原一折阿迪耐克大放送，懂选货的投资者而
言，这的确是一个不错的创业项目。据相关调查表明，人们在衣着上越来越舍得花钱，并且随着时间的
推移，消费者的消费方式越来越趋于品牌化，这对于那些做耐克，阿迪达斯品牌折扣店而言，则面临更
多机会，耐克，阿迪达斯都是国际，自带流量和人设，因此，在宣传上无需太多费用，但对于选品与选
址，以及店铺装修，以及运营等方面，投资者需要多花些心思。

1. 关于议价

品牌折扣店吸引人的地方就是品牌 折扣，相对于专卖店，价格方面已经低很多，所以不要再有“议价”
举动，经营者应该坚持这个原则。对于顾客，议价会在他们的心理产生个预期，即下一次到店选购时，
还是希望基于更低折扣，这不仅会影响利润，也会对其他顾客产生影响，一旦打开可议价的口子，那么
对店铺的伤害可能就是长期性的。

2. 服务态度

不管是导购员还是顾客，服务本着平等的原则，买卖之间就是一个需求匹配的过程，不存在高低之分。
因此，对于进店选购的顾客，不要太过热情，也不要爱答不理。这就是为什么要建立标准的原因，国外
的营业员在这方面做的很好。当了解顾客的大致需求之后，应该给予更多时间了解店内的产品，当他们
有问题或纠结时，再进行解答，切记，不要过度营销，不要增加消费压力。整体流程需要在轻松，舒适
的体验下进行，如果店铺没有适合顾客的款式，也可以礼貌地问对方联系方式，以便后续新品到店时通
知其前来选购。

3. 服务成群结对的顾客

成群顾客的生意往往并不好做，因为每个人的眼睛不一样，他们可能在风格或款式上无法形成意见统一
，并且有些人的思想会受他人影响，从而影响购买决策。而且还可能出于时间的考虑，有的人不想耽误
大家的时间或被大家耽误。因此，智谷宝原阿迪耐克一折起，不会认真选购，草草收兵。这种顾客群体
主要是闲逛街的。真正购买的目的并不强。相比之下，两个人一起来的顾客，好做生意，而且这两位顾
客也会容易达到意见统一，从而迅速下单。

智谷宝原阿迪耐克打一折-智谷宝原(在线咨询)-重庆智谷宝原由成都智谷宝原体育用品有限公司提供。成
都智谷宝原体育用品有限公司实力不俗，信誉可靠，在四川 成都 的服装鞋帽代理等行业积累了大批忠诚
的客户。智谷宝原带着精益求精的工作态度和不断的完善创新理念和您携手步入辉煌，共创美好未来！
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