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拼多多新店运营 店铺全托管 这么布局有效提高关注收藏和转化

拼多多关注和收藏有区别吗？

拼多多关注和收藏不是同一回事。主要有以下几种区别：

1、关注店铺后会收到一些有关该店铺的信息推送，比如上新、打折等信息。而收藏店铺的话就是方便自
己后期查看店铺的情况，与浏览器收藏网页一样，收藏后的店铺登录后可以点我的收藏方便地找到这个
店。

2、店铺收藏只是相当于书签，只保存一个地址。

3、一般情况下为了避免推送的打扰，会选择收藏店铺，只在需要的时候打开收藏夹主动查看。

要知道，拼多多关注量以及加购量是和店铺关系非常密切的几个数据，这些数据都能够或多或少的影响
到店铺的销量，有些是直接影响，有些是间接影响。所以拼多多商家们一定要在拼多多关注上给予一定
的重视！

一、收藏会带来什么好处？

1、免费流量之一

收藏属于第三大免费流量来源，收藏及复购流量占比高达15%。

2、展示渠道加权

收藏会增加商品的权重和强化商品标签。商品被收藏后，会出现“收藏过的商品”标签，买家浏览商品



时看到此标签，点击商品的几率大大提高。如图：

3、为店铺带来潜在用户

如下图：如果一件商品被100个买家收藏，每个买家有100个好友，那么这件商品有可能10000个买家好友
看到，并且很可能成为潜在用户。

二、如何提升收藏量？

1、告知“关注店铺可一时间得知上新”，引导关注。

告知买家“店铺会时常上架新品并有上新福利“，能吸引对店铺风格感兴趣的买家关注我们的店铺。能
具体告知用户上新福利是什么，促使买家尽快去关注。

引导关注的文案建议放在：

（1）客服自动回复消息：在首条回复中展示，例如：您好！店铺上新送福利，新品前10名下单用户享受
7折优惠。

（2）店铺热销商品详情页

（3）店铺首页展示

2、告知“关注店铺或收藏商品有额外优惠”，引导关注。

告知买家关注店铺或收藏商品可以：参与店铺活动、享受额外优惠、享受更优质的服务等。

例如：关注参与抽奖活动、关注享九折优惠、关注送礼、关注享受优先发货等。

引导关注的文案建议展示在：（1）店铺首页；（2）店铺首页轮播图；（3）商品SKU；（4）商品轮播
图。

3、设置店铺收藏券/拉人收藏券。

店铺关注券：通过优惠券让利，让商家积累店铺粉丝，从而提高消费者复购等行为机率

拉人关注券：通过优惠券激励消费者发起分享，帮助店铺拉取潜在的站外粉丝收藏店铺。

4、针对活动商品，告知买家收藏商品可及时用活动价抢到商品，引导收藏。

假设我们将要参加活动，活动前可以在详情或其他位置宣传“提前收藏商品，活动开始可及时抢到xxx“
，引起买家兴趣，关注店铺及商品。

我们的店铺做得好不好，还是要看消费者的反馈的，如果消费者打分很高，也有很多好评，则说明店铺
还是非常不错的。如果有很多人关注我们的店铺，也说明这个店铺很受欢迎。那么，拼多多店铺如何刷
关注度呢?1、我们可以加群拼多多互刷收藏，这种方法也是简单的方法，但是效率不高，这个可以备用



。2、出钱让别人收藏。也就是请一些刷单兼职来做，很多自己没有时间的卖家自己也是出钱请别人帮忙
收藏，这种收藏成本较高，而且还要自己来检测监督对方是不是按照自己的要求来收藏的，这样做的确
定是比较费时费精力，和上面的方法一样，效率比较低，成本太高。拼多多店铺关注度怎么刷3、在流量
的平台购买真实的弹窗流量，让大家收藏。这种方法也是行之有效的方法，也是广大卖家使用的方法。
这种收藏大家都能承受的住，也是很有效果的收藏。二、有用吗?刷关注度是有用的，刷多少关注度是根
据拼多多商品转化率来定的，卖家可以去看一下类目的平均转化率。假设转化率是5%，100个访客就可
以刷5单，依次类推，刷关注度的时候一定要注意控制店铺的转化率，如果是刷的订单，那么一般转化率
控制在行业的平均转化率以下，有技巧的刷关注度会给店铺带来权重和排名。三、怎么提高关注度?1、
多多进宝拼多多店铺可以采用多多进宝来进行推广，卖家可以直接进入到拼多多商家后台，将优惠券和
佣金设置好，然后就会有推手来这里接任务帮助我们推广，那么店铺的产品就会获得更多的展示，用户
也会点击商品进入店铺访问。2、直通车当店铺销量上升了，好评率也提高了，就可以尝试去开通直通车
了，在开车的过程中，商家要明确开车的主要目的，制定合适的推广方案，也是可以带来很好的流量效
果，大大提升店铺的访客量。3、拼多多活动报名拼多多活动应该是商家的推广方法，这样可以更多地曝
光我们的产品，并从中获得流量，增加店铺的访客量。商家报名活动的门槛是低的，想报名其他活动需
要先把店铺的销量和信誉提升，才能满足报名活动的条件。简单说来，无非就是通过各种方法来请人关
注我们的店铺，这些人可能并不是真的认为我们店铺很好，但是，结果是好的就行。除了刷之外，商家
也可以开直通车、参加活动等方式来提升关注度。
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