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拼多多店铺直播运营 网店托管  如何有效提升直播间关注人数

一．我们为什么要直播？

1.今年疫情养成的习惯

人呆在家里无聊就喜欢看直播买东西，日后慢慢成习惯，所以直播也属于现在流量风口，很多平台和大
V都已经在做了！

2.平台的趋势

由于拼多多跟某宝对比，整体用户粘性偏低，也就是说去某宝可以逛，来拼多多要么买，要么走！所以
很难增加用户在平台停留的时间，导致粘性低，用户流失大，所以今年拼多多会加大直播扶持和平台内
容，现在买家版app首页下方的关注入口，就是很明显的今年平台方向！

3.直播能解决很多的问题

直播能让买家和卖家零距离互动，可以更直观的看到产品优势，卖点，从而提高产品的转化率，其转化
效果完全高于图文效果，直播还能增加活动的紧促感，让买家冲动下单！

4.直播的红利

做过推广的卖家都知道流量成本比较高，那么现在直播门槛低，流量大，不要白不要，而且现在直播少
，流量也比较分散，只要愿意播都会给流量的，而且免费流量！



二．现在大部分卖家直播的现状！

1.断断续续直播

直播没有固定时间，想起来就播，不想播就不播，完全就是随心所欲，直播靠的是持续播，慢慢增加人
气和关注，久而久之效果就出来了，如果是三天打渔两天晒网，还是不要开播，浪费时间！

2.应付直播

打开直播，要么拍个侧脸，要么拍个仓库配合，要么放个鞋子来回转，其实这些都是应付直播，首先这
样直播不会对你店铺有任何的好处，反而会让你的直播权重越来越低，因为买家或者我们自己，看到这
样的界面，都会一时间滑走的，1秒都不会多留！

3.直播太死板

大多数都是这种现象，直播缺乏互动性和激情，买家问了就回下，非常简短的介绍，没有术语，而且愁
眉苦脸，看着就跟买家欠你钱一样，谁会看你，本身咱们长相一般，在苦瓜脸，我想是个人都没有心情
看你的！

4.直播人少没自信

前期直播的时候，大部分观看人数，都是从你店铺流量进去的，也就是你本身店铺访客，所以前期刚开
始直播人都非常少，这样会打击自己的自信心，导致后面没信心播，就停了，前期我这边无人直播，多
增加些关注后，在陆续自己播，效果会有明显的提升！

三，直播的核心

1.放得开，不要脸！

我相信任何做直播和短视频的人，都会做到放的开，不要脸的境界，这样才会展现出真实的自己，买家
看着不别扭，而且说话也会更随意，然而越播人气越旺，自信心越强！

2.打感情牌，多为买家着想

是人都有感情，任何买家都一样，直播的时候多为买家着想，多给买家建议，买家自会觉得你人品不错
，有感情，相信你的产品质量，才会更放心的去下单！

四，影响直播权重的因素

1.直播的时间长短

直播的爆发靠的是持续累计的效果，通过你长时间固定时间段直播，让自己店铺的买家养成习惯，从而
让你的直播人数不断增加,那么平台会根据你的直播时间长短来决定你的直播基础排名，至于断断续续的
直播，平台肯定会排除的！



2.直播的互动性

好的直播效果，你会看到聊天区不停的跳动，买家不停的问，卖家不停的讲，互动性非常高，从而影响
新来的买家跟风和看热闹，陆续让新买家成为你的忠实粉丝，不断关顾和购买店铺产品，所以互动性的
高低，也影响你的直播权重排名！

3.直播的关注人数

大家都知道关注人数越多，相当于你的粉丝用户越多，粉丝越多你开始直播的时候基础的观看人数就会
增多，因为关注你的买家，会优先看到你直播间，直播观看人数越多，带动你的直播权重越大，排名越
高！

4.直播的观看停留时间

直播间停留时间能决定你直播中的质量，我相信好的直播效果，买家都愿意多看两眼，相反如果翻到你
直播间，马上就划走，这样平台就会检测到你直播的效果比较差，那么给你在多的公域直播流量也是浪
费，反而影响买家观看直播体验，所以观看停留时间也影响直播权重！

5.直播的成交

卖货平台走直播路线，除了增加用户粘性，更重要的是给平台带来成交，平台的成交额越大，整体的发
展就越好，那么我们直播的成交就会决定你的直播排名的高低，所以平台会把头部直播间位置，都给予
大成交的店铺！

6.直播的转化

拼多多直播属于全民直播，门槛非常低，是个新店都有直播功能，那么新店的观看人数和成交效果没有
大店的效果好，那么平台解决的办法就是根据你的直播转化数据，来决定你的公域位置的排名，从而让
新店也有机会成为直播大店，所以我们不要太担心自己店小就失去免费流量的扶持！

五，无人直播效果测试

无人直播是通过提前录播产品介绍视频，通过软件进行同步直播！

好处：解决真人直播尴尬和怯场，从而增加观看人数和关注以及成交，省时省心，前期对于新店和关注
人少的店铺有很好的帮助，大家可以尝试下！

直播带货的销售方式已经贯穿了整个互联网，是电商销售的大势所趋，去年拼多多也开通了自己的直播
渠道。对于拼多多商家们来说这是个非常利好的消息，但是刚开始做直播，直播间没人看可能一整场直
播下来，只有两三个人观看，这个问题很正常，其实大部分直播间没人气，都是因为我们没有找对引流
方法，小编就分享几个拼多多直播间引流的方法。

一：想要成为一家成功的网店，我们要选择一些有潜力的产品，或者打造两三款爆款产品，这样在直播
间进行推广就容易的多了。

第二：使用付费推广提高拼多多店铺权重。当我们店铺的收藏人数越高，店铺的等级就越高，获得的流
量就越多，这样店铺的排名就会越靠前，曝光率就越大。拼多多的付费引流方式有很多，比如流量补补
，海淘流量助手，官方流量助推等等，都可以帮我们提升直播间观看人数，优化店铺数据，增加店铺转
化率。

第三：要养成做直播预告的习惯。我们可以在各种社交平台分享我们的直播预告，比如微博，小红书，



公众号等等，引导用户进入我们的直播间。其实直播间的流动性非常强，用户进进出出非常频繁，这时
候我们就要提前设置一些优质的直播内容，先把他们留在直播间。

拼多多上面也可以开直播，很多拼多多商家都开了自己的直播间，但是有些卖家开了直播却没人看，流
量不大，为了能更好的引流、转化，小编就给大家详细介绍一下如何有效提升直播间关注人数。
1、选择潜力大的产品 当消费者对商品更感兴趣时，直播推广自然会打造出爆款，引起热度就很简单。
如果不受欢迎的产品，进入直播间的人少，自然销量也低。 2、吸引人的封面和标题
在直播前热身是很重要的，封面可选颜值主播和商品合拍图，标题简洁明了，突出播出点。

3、 利用海淘流量助手、流量补补等平台，去有效提升拼多多直播关注人数，吸引人气。 具体方法就
是注册账号登录，在后台首页找到拼多多任务—拼多多直播人数—发布直播人数任务。将拼多多直播间
的链接地址复制黏贴进去，再设置所需发布的“计划数量”，点击“确定”即可以完成任务发布。4、固
定直播场次和时间 如果你想积累更多的粉丝，不仅要设定场次，还要设定时间，让被直播吸引的用户能
够定期观看。直播不支持回放，所以播出的时机也非常重要。5、利用社交软件分享 通过当下热门的社
交软件例如小红书、微博、抖音等，让更多的人进入直播间。也可以通过短信营销工具，开播前提醒用
户观看，引导用户进入直播间。 拼多多直播确实有利于引流和转化，要想做好拼多多店铺，就必须想办
法引流，然后做好粉丝的维护，做好店内的基础工作，自然能给店内带来更多的转化和销售。
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