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产品详情

阿迪达斯耐克加盟品牌服装折扣店经营活动误区有哪些?

活动是服装业十分普遍的营销方式，如今开店，智谷宝原耐克阿迪一折专场，不做活动店铺非常少了，
那么针对开运动品牌加盟折扣店的投资者而言，做活动千万别走入误区，否则，不仅无法达成目标，而
且还浪费时间精力和资本。下面，成都智谷宝原体育就为你介绍运动品牌折扣店在做活动时，需要避免
的误区。

误区一：活动只求当今，忽略中后期服务

活动之际顾客是造物主，活动之后顾客是侍从。这种转变对店铺的经营是有很大伤害的，活动人气效应
会伴随着活动的停止而销声匿迹，使活动只贪一时之功，忽略中后期服务，从而形成对店铺品牌形象的
伤害。折扣店经营者在销售商品时要保证诚信，防止和降低售后出现的货品退换货情况。宣传策划详细
介绍货品时，要求求真务实，让消费者购买到真正适合自身的商品或服务。

误区二：活动欠缺创意，一味的降价促销

如今，降价促销变成活动的主题思想，大多数店铺都将降价作为活动主题。然而我们认为，长期性的降
价活动，反而会起到反作用。活动的玩法要新颖，或者老思路玩出新花样，不只在折扣上做文章，让利
可以放在其他方面，例如，小礼物，赠品等。

很多店铺经营者做活动时，本质就是打折促销，无论自身的商品是什么，有哪些特性，就是一味的降价
。这种玩法已经枯燥无味，消费者也显疲劳，如果真要这样做，也要有一些新颖的东西在里面，而非照
本宣科的模仿。

开耐克阿迪达斯折扣店三大重点

如今，晋城智谷宝原，耐克阿迪达斯折扣店可以说是相当火爆，很多运动爱好者面对耐克阿迪达斯专卖



店的价格有些难以接受，但又不肯放弃对品牌的追求，于是折扣店便成为一个很好的替代，但经营好一
家折扣店并不容易，经营者需要一些开店技巧，成都智谷宝原体育为你总结了开好品牌折扣店的三大重
点。

1. 调整好心态

做好生意，心态很重要，即使你有一定的资金实力，创业项目与开店找项目，也不意味着你会成功。我
见过很多老板，真的很努力，开店创业项目小资，但就是不赚钱，很显然，开耐克阿迪达斯折扣店并非
努力即可，还需要头脑。

同时，投资越大则风险越大，当然，回报也越高，投资者应该根据自己的资金实力把控自己的店铺规模
，并且，选址也很重要，它将直接影响营业额得多少，人员流动密集的位置自然能够获得更多客户，但
能否完成进店消费还要看店面装修以及商品种类和质量等。这些并非一日之功，需要长期经营并慢慢积
累经验。 

2. 店面形象

有了客源，剩下的就是店铺的整体印象，例如，灯光及产品的陈列方式，这真的很重要 ，有些店铺的陈
列方式就很让人不舒服，特别对于一家耐克，阿迪达斯品牌折扣店来说，商品的展现方式应该突显品质
感，并且。 

3. 备货量

如果你是一家新开张的折扣店，可能对于货品种类和数量没有多少经验，这些通常通过经营过程获得，
但为了能够给首批客户留下好印象，建议初次备货量还要有一定的规模，所在品类的子类尽量齐全，并
且在后续能够做到及时补货，满足每一位进店的客户。 

运动品牌越来越火的原因在于近些年来，人们更加注意自己的健康问题，因此，增加了户外锻炼需求，
从而带动了运动品的消费，同时，耐克，阿迪达斯这两品牌所涉及到的品类较全，而且风格设计潮流化
，时尚化，因此，也带动了一些追求时尚，个性的消费人群。

所以，很多投资者都在考虑开设耐克，阿迪达斯品牌折扣店，特别是那些在服装领域，或开店方面有些
经验的投资者，这是一个有利可图的项目，就其品牌和流量而言，也足以吸引一些基础顾客。这就是开
耐克，智谷宝原阿迪耐克第二件一折，阿迪达斯折扣店的核心优势，智谷宝原耐克阿迪一折，当然，还
有一些其他方面的优势，请允许我们慢慢道来。

1. 运动品牌消费需求

就像上面提到的那样，耐克，阿迪达斯品牌为了自身的发展，涉足了很多品牌，从鞋子到衣服，从包包
到配饰，从男装到女装，应有尽有，这使得不同的消费群体，只要有运动消费需求，都会想到这两个品
牌，几乎没有对手。

2. 耐克，阿迪达斯的品牌效应

品牌的建立非一时即成，需要不断的积累与拓展，两个成立较早，多年的运营经验使得两个品牌深入人
心，各种有名气的赛事都能看到他们以不同的方式参与，在NBA市场，除了耐克，阿迪达斯，你几乎看
不到其他运动品牌。

3. 设计与质量优势

两个品牌在设计上有很多创新，生产工艺上也持续进步，因此，在设计与质量上，几乎是越战越强，潮



流爱好者也在追逐他们，市场越来越广泛，凭借着品牌效应，耐克，阿迪达斯在其他领域也抢占了不少
市场份额。

4. 经验指导

经验指导对于想开耐克，阿迪达斯折扣店的小伙伴非常重要，分销商一般对加盟方都有相关的建议与指
导，成都智谷宝原体育在打造折扣店方面有很多经验，包括店铺装修，商品陈列，运营培训等。这些都
是开店必备的内容，使投资者可以在这方面避免一些弯路。

智谷宝原阿迪耐克第二件一折-晋城智谷宝原-智谷宝原由成都智谷宝原体育用品有限公司提供。成都智
谷宝原体育用品有限公司是从事“鞋帽代理招商”的企业，公司秉承“诚信经营，用心服务”的理念，
为您提供更好的产品和服务。欢迎来电咨询！联系人：朱先生。
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