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产品详情

耐克阿迪达斯折扣店加盟：开店营业要注意什么？

今天给大家分享新手开店营业六要素：

1.市场调查

在进入一个行业之前，要想得到好的发展，就必须要去了解这个行业，所以需要你去市场考察，了解哪
些内容呢？了解行业的市场定位，阿迪达斯折扣店，了解消费市场，阿迪达斯正品折扣店，了解盈利模
式，了解销售模式， 等。想要赚钱就要了解清楚，然后自己判断这个行业属不属于夕阳产业，能不能投
资去做，如果不能做就果断远离，如果可以做就继续进行下一项。

2.开店选址

开店选址直接关系到门店营业的客流量，关系着你的销售额，所以你要选择一个位置合适，客流量大，
人气足，同时消费市场有潜力。这时候选了好的位置，在你开店以后人头攒动，生意兴旺，很多销售引
流和推广的方法根本不需要用，店里的客人已经多得忙不过来。

3.装修陈列

我们做耐克阿迪达斯折扣店，顾客担心的是我们是不是正品，比较价格比专卖店便宜那么多，一双鞋，
一件衣服价格也不便宜，所以怎么也不想买到假货。而的装修陈列可以很好地打消顾客的疑虑，同时门
店的装修比较要事先做好规划设计，不然风格凌乱，反而更容易让顾客产生质疑。

4.定位定价

耐克阿迪达斯折扣店的定位是追求品牌但不过分追求新款式的消费人员，他们喜欢品牌，但消费能力有
限不会刻意购买品牌新款。而针对他们，我们就不需要选太贵的商品，耐克阿迪达斯折扣店，可以把客



单价控制在300-600元。当然，高低价格搭配也是门店经营很重要的一项，要有主打价格，同时搭配引流
和款。

5.选货拿货

当你的店铺明确了自己定位以后，定价区间也确定了，这时候在选货拿货的时候就要根据这个来。同时
如果你不知道具体应该怎么选，对时尚和大众偏好不是那么敏感，那么我推荐你可以参考专卖店的风格
，虽然专卖店跟折扣店款式不同，但是风格类似的会有。同时你也可以找懂行的人，陪同你一起选。

 

耐克阿迪达斯折扣店加盟：实地考察有没有必要

想要加盟开一个耐克阿迪达斯折扣店，在网上看到奥莱体育的广告，本来想电话里面了解一下，但是他
们让我要去实地考察了解，真的有必要吗？”

作为耐克阿迪达斯折扣店加盟来说，我们很理解顾客的心理，一切以简单为好，好是在电话里面说清楚
，微信里面了解的透彻，然后自己再去问懂行的人，再考虑要不要加盟，能不能去做这个生意。如果这
样的话，你得到的结果都是道听途说，没有有真实的体验。今天给大家列举必须实地考察的原因：

了解加盟项目

了解项目不能只从手机上面知道，要去实地，看到公司项目是怎么运营，怎么操作，加盟的手续和流程
都是了解的内容。你需要详细了解公司的整个加盟项目，他的具体细节。如果不弄懂这些，其中的弯弯
绕绕的就很容易把你绕进去，要么迷迷糊糊的加盟了，要么不清不楚的放弃商机。

查看公司资质

加盟就是向公司学习，你要知道公司的资质能力，他的证书齐不齐全，他的仓库大不大，他的资质怎么
样，有过哪些成功案例，有什么需要学习的经营，比如公司的品牌logo，口碑都是很重要的财富。同时
还要看到公司的货品怎么样，品牌正规吗？款式是否吸引人，如果都是歪瓜裂枣的款式，质量也差，那
就没有必要继续下去。

学习门店经营

好的加盟公司，自然有他的优越性，他的成功也不是随随便便做到。对于刚了解接触到这个项目的人来
说，你需要学习公司的门店经营，等你开店以后，你要知道怎么去经营这个门店，经营门店难免要做推
广、员工培训、活动策划等。而门店的未来盈利情况，什么时候回本主要是看你怎么去运营。

公司模式

你要开店终还是要公司的连锁模式，任何一个连锁模式都有他的独到之处，但是同样也要注意会不会水
土不服，比如每个地区也有自己的特色。所以你要公司的模式，学习他的门头设计，展厅布置，室内装
修，陈列摆放，灯光搭配等等。还要有自己的理解，不能够简单的粘贴，如果早期缺乏经营，不妨暂时
先用着，以后理解到位了，再去慢慢更换，把自己的理解用上去。

今天给大家分享三个经营思路： 



1.迅速建立口碑

新店开业相比较于老店，难经营的是顾客不了解，不了解就很难主动上门，然后购买。所以你要明确自
己的战略，你要迅速在这一片形成良好的口碑，阿迪达斯折扣店加盟，把自己的品牌打出去。比如是耐
克阿迪达斯品牌，就可以说正版耐克、折扣价格，罚十，。建立口碑也要打消顾客的疑虑。

2.提升顾客购买体验

现在的实体店都在构建消费者的购买氛围，实体店的价格不比网上占优势，所以门店就需要让消费者在
店里获得更好的购物体验。主要通过这个几个方式：

1.热情的服务员。适中热情洋溢，面带微笑。

2.的装修陈列。良好的氛围首先在于装修，要是装修效果太差，顾客也不愿意在一个让自己不舒服的环
境里久留。

3.售后服务。每个门店都有自己的淡季和旺季，在旺季多登记会员， 在淡季就能主动联系，邀请顾客到
门店里领取礼品，同时二次购买还能免费优惠等。而在顾客遇到质量问题的的时候，应该迅速解决，既
是打造口碑也是维护老顾客。

3.宣传推广不能少

新手开店生意难做，往往是了解的人少，甚至说很多人都不知道这个地方新开了一家店，附近的居民可
能都没有注意，如果不把宣传推广做好，你的店铺商品品质和服务质量等做的再好也是无人问津，白费
劲了。所以前期做宣传推广的的时候，不能省钱，该花钱的时候还是要花、4.促销策略要得当

对于耐克阿迪达斯折扣店来说，降价促销的活动要做，但是自己必须要有一套控制价格的体系，不然价
格跌得太快，对于已经购买的消费者来说非常不公平。甚至会对你产生厌恶感，觉得你这东西不值钱。
正确的应该是少降价，但是多送礼品，这样看起来你的价格没变，但是赠品丰富了，同时赠品有成本价
，比如50元，但是对外宣传可以是商场的挂牌价比如159。这样给消费者的心理形成的优惠幅度会更大，
要记住消费者看的并不是便宜，单纯的价格对他们的影响有限，如果配合上赠品这种情况下带来的心理
震撼更大。

 

奥莱体育(图)-耐克阿迪达斯折扣店-阿迪达斯折扣店由三河奥莱体育用品有限公司提供。三河奥莱体育用
品有限公司为客户提供“销售：服装服饰,体育用品”等业务，公司拥有“耐克,阿迪达斯,AJ,三叶草”等
品牌，专注于服装鞋帽代理等行业。，在河北省廊坊三河市燕郊迎宾路百世金谷工业园区内2-K的名声不
错。欢迎来电垂询，联系人：石经理。同时本公司还是从事正品阿迪达斯加盟，正品耐克加盟，阿迪达
斯耐克折扣店加盟的服务商，欢迎来电咨询。
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