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产品详情

耐克阿迪达斯折扣店加盟：人气下滑的怎么办？

在江苏做耐克阿迪达斯折扣店的李先生，近遇到了烦心事，之前自己的门店不说门庭若市，但是人来人
往也没有断过，可是近一个月却遭遇了滑铁卢，生意每况日下，从销售额几万，到现在入不敷出，这可
急坏了李先生，赶忙向我们求助。长时间生意差，肯定要重视起来了，首先要排查原因，然后才对对症
下药： 

1. 了解商业区人气

首先你要看到，只有你的人气差还是这片商业区都不行。因为有时候遇到修路挡着商业街入口，或者附
近新开的商业广场吸走了大量的客源。如果是修路、改造这些问题，那就需要等一等，你也可以趁机给
自己的门店重新装修，整理库存等。如果是这个商业街人气明显不如其他商业街，还是要等一等，因为
新开的店福利优惠比较多，顾客处于好奇，也会优先去考虑，等过这个好奇时间，之前的商业街也会热
闹起来，当然如果你是在新开的商业街里面，过了开头热闹的时期，现在人气下降也正常。

2. 宣传有没有到位

有的时候会遇到这样的情况，你做了宣传推广，然后这段时间销售额明显提升，但是推广时间到了以后
，销售额立马下滑，这是很正常的事情，说明了推广的效果很好。这时候你还可以继续做一个推广，增
加人气。当然有的时候，并不是你做的推广，可能是附近店铺做的推广，他的客流分流到了你的店铺，
但他的推广结束了，你也占不了光了。

3. 了解门店口碑

现在是互联网时代，年轻的朋友购物的时候，会查看网上的口碑，选择口碑好和评分高的店铺，这时候
如果你在售后问题上没有处理好，或者是同行恶意差评，那么一条差评只要挂在上面，耐克阿迪达斯折



扣店，看到的消费者就不会进你的店。

4. 顾客进店的购买率

顾客进店的购买率，决定了你的商品款式是否好看，还有导购的技巧是否合格。如果顾客的购买率很低
，你就要注意导购是不是在偷懒敷衍，如果导购没有问题，你就要思考是定价出现问题还是款式确实不
好看。也可以咨询一下，顾客只看不下单的原因，然后对症下药，解决问题。

 

耐克阿迪达斯折扣店加盟：开店省下一辆宝马的经验

今天跟大家分享开店省钱法，轻松帮你省下一辆宝马：

1.加盟费能省就省

相信很多朋友考虑加盟的时候，也会看到有的公司有加盟费，有的公司免费加盟，其实他们的区别并没
有那么大，主要在于品牌影响力和后期经营扶持力度。如果你有自己的条件和优势，完全可以选择免费
加盟，一次的价格费用加上押金就需要15-20万。这笔钱是可以省的，因为经营可以自己学，品牌也不是
说只有给了加盟费就一定好，而且你也可以单独购买商标使用权。这样一来就一大笔花销就能帮你省了
。

2.租金考虑

门店经营时地段不好，没有客流，生意难免要差些，好的位置，耐克阿迪达斯折扣店，顾客络绎不绝，
你连销售引流都省了，不过好位置不便宜，我们选门店的时候，要考虑好，就是说这个门店租金是多少
钱，耐克阿迪达斯折扣店前景怎么样，一个月提供多少量，预计能赚多少钱。然后再结合自己的预算选
位置。举个例子，这个位置一个月5万，预计销售额是30万，另外一个位置一个月1万，预计销售额10万
，那你自然要选的位置。

3.装修可以找熟人

门店的装修如果在加盟公司那边报价，他们一般会收取500元一平米，但是同样的装修方案甚至材料，你
自己找熟人装修，可能只要200-300元一平米。拿100平米的店铺来说，这就省下了两三万元，这钱拿来多
进些货，利润又能提升。

4.货架道具选二手

开店以后，店里进货陈列需要货架，还需要模特，店里的灯光也需要买。我知道很多顾客想着这些要全
新的，但是全新的价格并不便宜，而二手的也未必差了，尤其是射灯这些，新旧都是一样的，而二手的
价格会便宜2/3，二手的办公用品价格至少会折半。

5.进货不堆压

门店的面积跟进货量是有一定的比例，低于这个比例，那么你的门店商品铺货都铺不满，虽然减少了成
本，但是门店货架都空的，给顾客的感官也不好，遇到顾客想来买货，你就都没有货，怎么做生意呢？
同样，如果进货太多又会导致流动自己不足，所以在你进货的时候，100平米，准备10-15万货款就足够
了。

 



想要加盟开一个耐克阿迪达斯折扣店，在网上看到奥莱体育的广告，本来想电话里面了解一下，但是他
们让我要去实地考察了解，真的有必要吗？”

作为耐克阿迪达斯折扣店加盟来说，我们很理解顾客的心理，一切以简单为好，好是在电话里面说清楚
，微信里面了解的透彻，然后自己再去问懂行的人，再考虑要不要加盟，能不能去做这个生意。如果这
样的话，耐克阿迪达斯折扣店在哪，你得到的结果都是道听途说，没有有真实的体验。今天给大家列举
必须实地考察的原因：

了解加盟项目

了解项目不能只从手机上面知道，要去实地，看到公司项目是怎么运营，怎么操作，加盟的手续和流程
都是了解的内容。你需要详细了解公司的整个加盟项目，他的具体细节。如果不弄懂这些，其中的弯弯
绕绕的就很容易把你绕进去，要么迷迷糊糊的加盟了，要么不清不楚的放弃商机。

查看公司资质

加盟就是向公司学习，你要知道公司的资质能力，他的证书齐不齐全，他的仓库大不大，他的资质怎么
样，有过哪些成功案例，有什么需要学习的经营，比如公司的品牌logo，口碑都是很重要的财富。同时
还要看到公司的货品怎么样，品牌正规吗？款式是否吸引人，如果都是歪瓜裂枣的款式，质量也差，那
就没有必要继续下去。

学习门店经营

好的加盟公司，自然有他的优越性，他的成功也不是随随便便做到。对于刚了解接触到这个项目的人来
说，你需要学习公司的门店经营，等你开店以后，你要知道怎么去经营这个门店，经营门店难免要做推
广、员工培训、活动策划等。而门店的未来盈利情况，什么时候回本主要是看你怎么去运营。

公司模式

你要开店终还是要公司的连锁模式，任何一个连锁模式都有他的独到之处，但是同样也要注意会不会水
土不服，比如每个地区也有自己的特色。所以你要公司的模式，学习他的门头设计，展厅布置，室内装
修，陈列摆放，灯光搭配等等。还要有自己的理解，不能够简单的粘贴，如果早期缺乏经营，不妨暂时
先用着，以后理解到位了，再去慢慢更换，把自己的理解用上去。

耐克阿迪达斯折扣店-奥莱体育-耐克阿迪达斯折扣店前景怎么样由三河奥莱体育用品有限公司提供。三
河奥莱体育用品有限公司坚持“以人为本”的企业理念，拥有一支高素质的员工队伍，力求提供更好的
产品和服务回馈社会，并欢迎广大新老客户光临惠顾，真诚合作、共创美好未来。奥莱体育——您可信
赖的朋友，公司地址：河北省廊坊三河市燕郊迎宾路百世金谷工业园区内2-K，联系人：石经理。同时本
公司还是从事正品阿迪达斯加盟，正品耐克加盟，阿迪达斯耐克折扣店加盟的服务商，欢迎来电咨询。
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