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耐克阿迪达斯的折扣店加盟：让你赚钱的四种营销方式

耐克阿迪达斯折扣店是全国加盟模式，让无数投资者热衷，而开店做生意当然想要赚钱，不过并不是所
有人，只要开店就能赚到钱，今天就跟大家分享，开店赚钱的秘诀：

1.薄利多销

提升销售额常见的方式就是薄利多销，降低客单价，不断地促销降价做活动，压低利润提升销量，这样
做的好处就是，虽然利润空间不高，但是销量高，依旧可以保证一定的利润空间，别人一件赚100元，能
卖100件，你一双鞋子压价只赚50元，能卖三百双。如此一来你的利润还是比别人高，而且因为市场容量
有限，你降价促销以后，顾客都到你的店里消费，别人的店里都没有顾客，所以降价促销也是对竞争对
手的一种降维打击。

2.提升利润率

提升利润率，有两种操作，一种是出售利润较高的产品，原本的产品，一件可以赚100元，现在主推一件
能赚150-200元的产品，利润率提升，你赚的钱自然就变多。另外一种操作是涨价，很多门店前期推广市
场，会用，有的甚至不赚钱，而后期市场稳定以后，就开始慢慢的提升价格，但是涨价很容易让消费者
产生反感，所以涨价一定要搭配这服务的提升和款式的升级。同时也要在门店进行高低搭配。

3.绑定销售

绑定消费是提升利润的好办法，将不同的款式和价位做成套餐，然后绑定出售，比如高利润的鞋子和低
利润的T恤，这种搭配可以很轻松增加你的销售额，提升你的利润。为了更好地让顾客接受，可以单卖
的时候提升价格，然后绑定套餐的时候降价，让顾客觉得一起买更划算。同时对于款式难搭配的服饰，
也能搭配套装一起出售。



4.稳定回购率

想要赚钱，一次两次卖得好还不够，你要有长期稳定的消费群体，这时候你就要维护老顾客，有了一定
基数的老顾客群体，可以持续为你的门店带来稳定的回购量，虽然老顾客给了福利，耐克阿迪达斯折扣
店加盟费用多少，出售的价格并不高，但是老顾客并不需要你大量地介绍产品，解释质量等节省了人力
物力成本，在日常维护和推销产品时效果更高。 

耐克阿迪达斯折扣店加盟：不降价做促销，效果会更好

今天跟大家分享几个不降价的促销方法： 

1.

有时候我们在外面购物的时候，会发现有的店很奇怪，明明可以半价，但他却，或者第二件半价。为什
么不直接打折呢？因为直接打折会显得他的商品不保值，而用赠送的方式更能让消费者有占便宜的感觉
，同时会觉得现在的力度这么大，肯定送完就没有了，消费者会抓紧时间来选购。同时对于商家来说，
半价只能卖出去一个，就卖出去了两个，其实价格一样，但是销售额翻倍。所以在我们耐克阿迪达斯折
扣店促销的时候，可以使用这种方式，或者买二送一等。

2.加钱购

比如顾客选择了一款T恤，可以加钱换购耐克的鞋子，或者选了耐克的鞋子，可以选择+59元换购原价99
的T恤。这种方式给顾客带来的心理是：只要加这么点钱就能再买一个，很划算，同时也会觉得这是自
己VIP的福利。顾客会觉得自己占到了便宜，还得到了的服务。对你门店的好感度会上升一个台阶。

3.满送

满送是网店常用的促销方式，网上经常会有满300减30。我们算一下就知道，这就是9折，但为什么不直
接写九折呢？因为用这种方式可以促使消费者多购物，你要为了这30元的优惠，而去凑单，这样让消费
者多消费的目的就实现了。作为实体店，你在店里完全可以使用这种方式，比如满300-50，这鞋子的定
价是299，顾客只要再买一件商品就能减去50了，顾客正常来说，一定会去凑单，然后你再推进一件商品
，只要99，然后顾客凑单以后就等于只要49，耐克阿迪达斯折扣店，从顾客的消费心理来说，自然会觉
得很划算，这样就很轻松的提升了你的销售额。

4.赠送礼品

比直接降价更好的方法就是赠送礼品。门店需要一套控价体系，就是不能随便降价，但是不降价又很难
促销，吸引顾客。这是我们可以采用赠品的形式，比如你在网上买一个电饭煲、酸奶机等，它们成本只
要几十元，但你可以挂架99。然后店里做活动，现在进店选购，只要满200元，就能免费获赠原价99的电
饭煲一台。

 

我们在经营耐克阿迪达斯折扣店的时候，一定要知道给自己的门店进行定位，为什么要定位呢？就是你
要知道，自己的顾客是什么人群，他们喜欢什么，同时我们的产品应该在什么价位。今天跟大家分享实
体店怎么才能给自己正确的定位？ 

1. 品牌



既然选择了加盟，那么我们就要参考品牌本身的定位，耐克和阿迪达斯品牌的定位是时尚、喜欢运动的
年轻人。他们的专卖店定位是中市场，价格偏高，从几百到几千都有，没有廉价款。折扣店出售折扣商
品，定位是中低端市场，降低了价位，也降低了时尚属性。所以我们跟根据品牌的定位，结合市场主打
中低端的消费群体。

2. 销售模式

耐克阿迪达斯折扣店的销售模式，主要是线下实体店，但并不表示不能做线上，只是现在还要做线上只
能面临激烈且残酷的价格战，所以在线下如果可以垄断一个区域，那么你的销量跟利润都非常可观。我
们根据线下实体店的逻辑给自己定位，同时选择合适的商圈，要保障区域内的消费水平和量。

3. 产品

有的市场定位，也知道了商圈的消费水平。你就可以根据这些选择进货，区域内的消费能力大概知道，
那么商品的定价就有一个大致区间，那你在选货的时候，就要按照这个价位进行挑选。这个价格就是你
的主打价格，耐克阿迪达斯折扣店，当然也能搭配着卖，价位搭配，也能丰富产品，同时也能满足各个
消费层面的顾客，但是一定要有主有次，有主打，然后再有补充。

4. 顾客偏好

我们知道了目标顾客的消费能力，有了自己的价格区间，同时还要知道这类顾客的偏好，只要知道偏好
，才能知道他们喜欢的类型，知道他们喜欢的款式。我们要根据顾客的偏好对自己的产品款式进行定位
，这些数据可以在开店经验以后，逐步补充，顾客喜欢的款式，耐克阿迪达斯折扣店加盟，要知道是为
什么喜欢，喜欢这个颜色还是这个花纹搭配，然后在下一次选货的时候，增加类似型号的进货数量。

 

耐克阿迪达斯折扣店加盟费用多少-耐克阿迪达斯折扣店-
奥莱体育由三河奥莱体育用品有限公司提供。三河奥莱体育用品有限公司是河北 廊坊 ,服装鞋帽代理的
见证者，多年来，公司贯彻执行科学管理、创新发展、诚实守信的方针，满足客户需求。在奥莱体育领
导携全体员工热情欢迎各界人士垂询洽谈，共创奥莱体育更加美好的未来。同时本公司还是从事正品阿
迪达斯加盟，正品耐克加盟，阿迪达斯耐克折扣店加盟的服务商，欢迎来电咨询。
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