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产品详情

耐克阿迪达斯折扣店加盟创业，有哪些需要注意的政策条款？

1. 关于加盟费用

大部分耐克阿迪达斯折扣店的上游供应商都不会收取加盟费，因为折扣店模式与专卖店模式不同，后者
才是加盟隶属关系，而折扣店模式，投资者与供应商只是一种供货关系，这个供应商也可以称为品牌分
销商，为了保证加盟者合法开店，分销商会向投资者提供全套的开店资质授权，但加盟者的商铺没有耐
克阿迪达斯商标使用权。

2. 货品供应价格

耐克阿迪达斯折扣店的货品供应价格在2-4折，这几乎是行业的基准价格，因为价格太高了失去了竞争力
，而价格太低自己的利润率又太低，目前看，稀缺的货品价格都在3-4折之间，而大部分货品的折都是2-
3折，因此，对于投资者，来自供应商的供货价格也是判断其是否能够成为合作伙伴的重要指标。
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3. 商圈保障问题

商圈保障是在赋予投资者具备独自获取某一区域客源的机制，从而增强盈利能力。简单来说，如果某一
区域已经有耐克阿迪达斯折扣店加盟者在此经营了，那么就不会允许第二个投资者在此开店了，第二个
投资者必须跨国这个范围以外的地区才能开店。

4. 合作终止政策

关于合作终止机制，每家供应商的加盟政策可能略有不同，但通过来说，只要在授权日期内，双方还是
保持合作关系，如果合作过期则可以续签，否则则终止合作。当然，如果出现法律层面的纠纷，可能就



别当别论了。

耐克阿迪达斯折扣店加盟：怎么明确你的门店定位？

我们要开耐克阿迪达斯折扣店店做生意的目的当然是赚钱，所有的经营策略都是为了达到这个目的，就
像手机导航一样，知道了目的地你也要知道自己的在哪，这就是定位的作用。作为耐克阿迪达斯折扣店
来说一定要有自己清晰的定位，这个定位决定了你下一步的路线。定位会影响什么？你的定位决定了你
的门店选址、装修档次、设计风格、选货的规格。那么要怎么形成自己的定位呢？1.品牌定位

对于耐克阿迪达斯来说定位在于中消费群体，而折扣店定位在中低端，使用耐克阿迪达斯的品牌，然后
出售折扣商品，再保证了品牌正规的基础上大幅降低了价格。这是品牌对于折扣店的定位，你可以参考
然后决定你的选址和价格定位区间。

2.商圈定位

你的选址决定了你的门店位置，而这个位置的商圈就是之后主要的客流来源，根据折扣店的定位，不需
要在昂贵的商圈，但是太廉价的地段就会让折扣店跟假货分不清楚，难以取得消费者的信任。所以建议
选择当地中等以上商圈，这样的商品跟耐克阿迪达斯折扣店品牌的定位一致，同时定价上也有更多的自
由度。

3.消费者定位

根据折扣店的定位，我们知道折扣店的消费者主要是对耐克阿迪达斯品牌有偏好，而并不追求专卖店新
颖的款式，会考虑，也要结合这些顾客的消费能力，决定进货的款式和出售价位。一定要记住，你的商
品是要出售，所以一定要跟消费者的消费能力结合起来，需要你根据消费者购买能力选货，然后定价，
不然很容易出现顾客买不起，低价顾客看不上的情况。

4.弹性定位

定位并不是死板的，比如不是说这个商圈属于中端，就一定只能卖这个价位的，你看一条街有1元一个的
包子，也有20元一碗的面条，我们要结合自己消费者的购买能力，在这基础上也要进行尝试，阿迪达斯
折扣店，看不同价位的产品哪种更好出售，也要考虑到利润因素，比如这款能赚50元，很，另外一款能
赚200元，销量只有前者的1/3，算上利润和销量，自然是后者更赚钱。

 

前几天遇到一位湖南的老朋友，阿迪达斯折扣店加盟，我问他店铺近经营状况，他却忍不住跟我诉苦，
说现在干不下去了，这一个月销售额还不如以前一天。我一听有点惊讶，他刚开始经营的时候，起步比
较高，在当地的商圈个月销售额就达到了十万，按理说这样的发展趋势，阿迪达斯折扣店，以后会越来
越好才对，怎么会越来越差？在之后的聊天里，我总结出来一些东西，今天也跟大家共同分享：

1.品牌要有持续影响力

湖南的这位朋友，加盟的是当时被热炒起来的品牌，这些品牌在短期内很火，让很多顾客有加盟意愿，
但是要想长期经营，只要热度一降，后期就很难实现，简单来说就是市场图新鲜， 缺乏硬实力。所以大
家选择加盟就要找姿势大品牌，有口碑有市场影响力。这种品牌认知力是长期形成的，所以他们的抗风
险能力更强。



2.活动降价要稳定

很多店铺做生意喜欢用降价做噱头，以为可以返利给消费者就会得到消费者认可，而部分加盟公司短视
，常常用降低吸引顾客，而降低频率较高，新款出来一周就会降一次价格，如果长期如此，来你店铺的
消费者会有上当的感觉，每次买完就降价，慢慢的对你的店铺信任度会越来越低。

3.要有经营手段

品牌在很多情况下起的是吸引人气作用，要想把店铺运营的井然有序，日进斗金就需要多种经营方法配
合，比如怎么引流、怎么培训员工、怎么提升成交率等等，还有节假日怎么去做推广，不同款式的搭配
和活动推广等等。

4.不断推陈出新

店铺的鞋服产品，需要有主打产品，定期要更新，不能因为这批进的商品不好卖，就一直不进货，不好
卖肯定有他的理由，这批货可能不好卖，但可以搭配其他款式引流，做降价处理，赠品处理等，阿迪达
斯折扣店怎么样，有的款式不好搭配可以搭配好了，卖套装。

5.维护老顾客

新顾客的开发和老顾客的维护，给店铺提供了源源不断的客源生意。老顾客也会提升店铺的复购率，基
本上只要把老顾客维护好，店铺的生意总不会很差，同时除了老顾客复购，还有老顾客会介绍新顾客来
店里，再加上每天还有自然流量。

 

阿迪达斯折扣店-阿迪达斯折扣店加盟-奥莱体育(诚信商家)由三河奥莱体育用品有限公司提供。三河奥莱
体育用品有限公司拥有很好的服务与产品，不断地受到新老用户及业内人士的肯定和信任。我们公司是
商盟认证会员，点击页面的商盟客服图标，可以直接与我们客服人员对话，愿我们今后的合作愉快！同
时本公司还是从事正品耐克阿迪达斯折扣店加盟，耐克阿迪达斯加盟费用，耐克阿迪达斯加盟政策的服
务商，欢迎来电咨询。
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