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网络营销推广有哪些渠道？

网络推广有哪些渠道，我们应该如何选择呢？结合目前互联性，我认为至少有以下五个渠道：

一、搜索引擎

通常讲网站排名或关键词排名，都是指搜索引擎营销推广，无论是SEO还是SEM都是通过关键词排名获
取流量，进而实现网站的宣传推广。搜索引擎如：百度、360搜索、搜狗、谷歌、必应。

二、电商平台

在诸多的电商平台中也是可以获得较好的推广效果，甚至获得较好的店铺流量以及增加交易的频率。如
：天猫、京东、拼多多、苏宁易购、淘宝、亚马逊、小红书。

三、信息流新媒体

信息流一般指一个聚合了无数个动态的页面，因此信息流类产品普遍又叫信息聚合器。国内流行的信息
流，一般指“智能排序”个性化信息流，可以个性化的给用户推荐他们想看的内容，做到千人千面，这
些信息的来源包含兴趣订阅、系统推送、好友动态，商业广告...它们共同聚合而成了今天绝大部分产品
里的信息流页面。如：微信、QQ、微博、百度、今日头条。

四、短视频



视频与互联网结合让营销形式具备了两者的优点：它具有电视短片的种种特征，例如渲染力强、形式内
容多样、肆意创意等，又具有互联网营销的优势，例如互动性、主动传播性、传播速度快、成本低廉等
。短视频平台如：抖音、快手、微视、好看、火山小视频、西瓜视频。

五、社群圈子

网络社群营销，是基于圈子、人脉、六度空间概念而产生的营销模式。通过将有共同兴趣爱好的人聚集
在一起，将一个兴趣圈打造成为消费家园，互联网，已经逐渐形成一个巨大的网络社群。如：QQ、微信
、微博、贴吧、陌陌、小红书、知乎。

除了以上这些网络推广渠道之外，还有其他的一些渠道，比如邮件推广、手机短信推广、问答百科、分
类论坛、任务口碑等，这里不再赘述。其实无论我们选择哪一种网络推广渠道，性和针对性都是至关重
要的。同时要制定详细的网络推广方案，明确目标与责任，做到有条不紊地展开实施，并适时的进行分
析评估，保证网络推广各阶段的合理性和有效性。

企业要这样开展网络推广，才能增大订单量！

 

推广公司减少宣传成本

传统营销方式想要打开市场，需要很多的销售人员在外面奔走，这样需要的人力资源成本是很高的。然
后借助互联网平台，在搜索引擎上推广企业的网站，就能让大量有需求的用户，可以通过互联网了解到
企业的产品，帮助企业降低产品的宣传成本。 

通过推广公司建立与宣扬企业品牌 

互联网信息更新快、传达快，通过网络推广，会让更多的潜在用户关注你，其中有些用户在成交之前会
关注企业的一个行业口碑，有了网站的存在，用户反馈评价的更多，增强互动，一来能帮助用户提升服
务质量，二来帮助用户更加了解产品质量。对于企业度来说也是一个很大的提升。 

企业方便收集用户的反馈 

在互联网上企业可以批量的收集用户的联系方式等数据，从而建立属于自己的营销数据库，可以和用户
之间建立一个长期联系，更利于企业和用户之间的沟通和交流。企业也可以收集用户的反馈，为开发下
一代产品有了好的市场调研。 

企业拓展销售途径 

线下营销压力越来越大，本钱越来越高，特别是小企业线下很难与大企业竞赛。互联网就没有巨细企业
之分，企业网站做好推广，可以解决用户需求，产品自身质量过硬，当然了，为了可以让更多的潜在用
户看到，只要凭借各种途径推广公司，提高市场竞争力。

别总怪大数据，你的根本问题出在这儿

在大数据的风头下，很多企业还没开始分析自己公司里的小数据，就火急火燎地研究大数据，结果事倍



功半，甚至开始怀疑大数据。

为什么从小数据开始研究呢？什么是小数据呢？

小数据，就是企业个体化的数据。它并不是指数据量小，而是根据企业内在经营的特点，梳理出来的一
整套数据。

企业的员工数据、数据、电商数据、广告数据、产品数据以及客户关系管理数据（CRM）等都属于小数
据。如果能针对性地找出帮助企业做决策的数据，那样决策将更加科学和严谨。

大数据中透露着行业发展规律，而小数据则侧重于深度挖掘，可以用来提升效率和增加营销的机会。
其实企业的业务和管理，主要还是依赖以内部数据为主的“小数据”，也就是企业的自有数据。 小数据
能反映企业经营状况，而且小数据的收集和公司核心运营项目的关联性很强，含金量也更高，还能透过
它真正了解经营的状况和消费者的需求。

欢迎有需要网络推广的朋友联系下方图片上的联系方式！！
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