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产品详情

耐克阿迪达斯折扣店，如何才能做好销售业绩？

在零售行业里从业多年，再加上我们业务部的数据来综合分析，阿迪达斯折扣店加盟，我发现那些经营
得不错的耐克阿迪达斯折扣店老板们都有一个共同的特点，那就是善于思考，专注货品，以及有效的执
行力，使得他们能够在激烈的市场竞争当中生存下来，并取得了不错的成绩。为什么要善于思考？

因为任何行动都需要有思想作支撑，否则就是盲目的，缺乏成效的，浪费时间的，这样的工作做得再多
也无法实现终的目标。当自己的生意在经营上出现了困境，其实解决方案有N多种，每一种都可能会产
生不同的结果，但策略完全是深思熟虑之后的结果，而差的策略也是盲目决定产生的结果。

为什么要专注货品？

耐克阿迪达斯折扣店作为实体零售业的一类，同样具备零售的特点，那就是货品的流通，供需关系，交
易双方的重点都是在货品本身上，只有满足消费者的需求才能完成交易，因此，没有理由不把经营放在
货品上，但无奈的是，库存压力是很多零售业之痛，但也正是如此，才更要把货品这一环节做好，提高
库存周转率。

为什么要有执行力？

好吧，既然你已经有计划了，那么你开始为之付出行动了，否则你将无法收获你想要的结果。缺乏执行
力是很多企业或个人普遍缺乏的现象，说话的人多，认真做事的人少，大量的工作没人去做，自然达不
到预期目标。所以，事业是干出来的，不是想出来的，一个好的想法必须经过实践才能检验是否有效。

 



耐克阿迪达斯折扣店创业，选址策略详细解析

什么是“自上而下”的选址策略？

如果投资者一定要在的城市开店及生活，那就对该城市有一定的了解，包括政策方面，人口结构，城市
产业等，然后是区域选择，一个城市不同的区域人口组成属性不同，也意味着消费水平和偏好不同，住
在东城区的消费者很少去西城区买东西，由于人们在生活和工作中花费了大量时间，因此，即使逛街买
鞋子或衣服，也是采取就近原则，避免花费太多时间。因此，城市城区调研和考察工作一定要做好。那
么接下来就是对街道分析，街道的繁华程度与周边人群结构有关，这将直接影响该区域商家的生意如何
，因此，投资者应该在这方面做足功课，用地图清晰标出该城市内达到一定商业经营要求的街道，然后
对一些意向街道进行实地考察，看看人群流量如何？车流量和周边的基础如何等。

后一步是具体店铺的合作与洽谈。从事过实体店投资的人都知道，遇到一个好房东是福气，不然，很可
能会产生各种各样的问题，一些短视的房东看着投资者租房做生意赚了钱，就会大幅度涨房租，以此增
加收入，从而压缩投资者的利润，这种恶意涨租金的终结果就是投资者租不起走了，阿迪达斯折扣店，
店铺长时间空置无人问津。因此，我们在选择具体商铺时，应该考虑的些，考察和分析不是仅是物，还
包括人，避免给自己后期开店过程中带来麻烦。

 

1. 客户来源数据

95%以上的客户来自三四五六线城市，而其中50%以上的客户来自县级市。一二线城市占比仅为5%。这
一数据说明，如今在一二线城市开店已经没有了优势，特别是对于小资本创业者来说，生存概率基本为
零，所以为了避开与大玩家直接竞争，小资本创业者会选择在小城市开店，因为那里还没有被大品牌所
占领，还有很大的发展空间。

2. 客户开店数据

耐克折扣店加盟，投资者需要具备哪些条件？

耐克阿迪达斯折扣店加盟，需要多少投资预算？

加盟耐克阿迪达斯折扣店的条件是什么？

为什么耐克阿迪达斯折扣店能成为热门项目？

耐克阿迪达斯折扣店加盟，加盟电话是多少？

客户的货品采购成本都在15万到30万之间，15万的货品采购为80-100平米的门店，阿迪达斯折扣店地址，
而30万的货品采购为200平米以上的门店。这一数据说明小资本创业者所倾向的资本投入在多少，也说明
耐克阿迪达斯折扣店适合开多大面积的门店。3. 客户商品售价数据

几乎是100%的客户会把商品销售价格定为在4-7.5折，因为加盟者有自己对商品的销售价格制定权，所以
定价权也使得他们在销售策略上有了更多的灵活性，而且几乎100%的客户不存在出售商品的情况，无论
如何都要保持自己的利润率，正品有理由这样的做，也是出于保护品牌形象。

4. 客户货品采购数据

耐克、阿迪达斯的主流货品的供应价格都是在2-4折，这在行业内已经是很低的折扣了，即使在较大规模



的品牌分销商那里拿货也是这样的折扣，不过有些品牌分销商还是有议价空间，阿迪达斯折扣店怎么样
，这个通常与采购总额度有关，肯定是拿货越多越便宜。

5. 客户选品数据

平均数据显示，90%以上的客户更加倾向耐克品牌，所以耐克品牌货品选择的多一些，而且在这样的配
货比例当中，70%以上是鞋子类，30%是衣服和配饰类。这一数据说明，对于耐克阿迪达斯折扣店来说，
还是以经营鞋子品类为主，而且鞋子的客单价高，利润也高，是门店收入的主要贡献品类。

阿迪达斯折扣店加盟-奥莱体育(在线咨询)-阿迪达斯折扣店由三河奥莱体育用品有限公司提供。三河奥莱
体育用品有限公司实力不俗，信誉可靠，在河北 廊坊 的服装鞋帽代理等行业积累了大批忠诚的客户。奥
莱体育带着精益求精的工作态度和不断的完善创新理念和您携手步入辉煌，共创美好未来！同时本公司
还是从事正品阿迪达斯加盟，正品耐克加盟，阿迪达斯耐克折扣店加盟的服务商，欢迎来电咨询。

Powered by TCPDF (www.tcpdf.org)

http://www.tcpdf.org

