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耐克阿迪达斯折扣店创业，货源采购渠道哪里找？

加盟者无论与哪里供应商建立联系，耐克阿迪达斯折扣店，都应该进行一番实地考察。通常来说，如果
是一家正规且的耐克阿迪达斯品牌分销商或供应商，一定会具备以下几项功能或服务。

1. 一定规模的仓储中心。

正规的供应商一定会建立一定规模的仓储中心用于货品存放以供加盟者选货，如果连自己的库房都没有
，这样的供应商是不值得信赖的，而这个仓储中心的面积规模也决定着该家供应商对客户的持续供货能
力。

2. 一定有的客户服务团队。

投资者在选择耐克阿迪达斯折扣店项目时，总是有一些问题需要咨询，解答与办理。没有的客户服务团
队如何全国客户呢？这也是体现这家供应商程度的地方，也是取得加盟者信任的地方。

3. 真实的开店展厅展示。

耐克阿迪达斯折扣店的真实展厅向投资者传达着开店以后为真实的预先感受体验，投资者更加直观的看
到自己开店以后是怎样的经营状态，从而帮助投资者做出正确的决策。4. 提供货品的折扣。

对于投资者来说，采购成本降低就意味着经营利润的增长，这样双方才能保持长久合作互惠互利，货品
供应价格太高的公司是自私，他们不考虑投资者的利润空间，这样的合作是很难持续的，在同行中也是
难有竞争力的。

5. 提供全套的开店资质授权。



保证投资者合理合法开店，作为供应商是必须要提供全套的资质授权的。手续不全可能会使投资者在后
期造成很烦，而在这个全套手续当中，耐克阿迪达斯折扣店前景怎么样，货品清单、授权书和采购协议
是较为关键的文件，也是投资者合理合法开店的必要手续。

 

耐克阿迪达斯折扣店加盟，什么样的供应商才算好？

1. 一定规模的仓储中心

这是投资者在考察时的，正规且的供应商一定会具备足够规模的仓储中心用于存放货品，以帮助客户进
行选款选货，想象一下，如果一家自称为的供应商连自己的仓储中心都没有，如何为客户提供稳定的货
源呢？这一点很容易理解吧。

2. 的货品，款式多样，尺码齐全

货品质量将直接影响投资者在开店以后的销售业绩，“款式多，尺码全”自然能够给加盟者更多的选择
，这样采购回去才能吸引更多消费者进店选购，因此，这一项也是投资者在对公司总部进行考察时重点
关注的目标。

3. 提供完备的开店资质手续

有了正品货源不代表有销售权，耐克阿迪达斯折扣店正常经营是在资质手续完备的情况下才可以进行的
，而开店资质授权也是供应商服务的一部分，耐克阿迪达斯折扣店在哪，其中包括采购协议，货品清单
，品牌授权，质检报告等加盖公章的文件，而且是投资者在支付货款后由供应商免费提供的。

4. 化的开店经营指导培训

的供应商（品牌分销商）会为每一位到司考察的客户进行化的开店经营指导，这对于那些没有开店经验
的投资者来说是很重要的，先有理念再行动可以少走很多弯路，如果没有想好如何去经营，那么在开店
道路上就会变得困难，

5. 及时快速的客户服务

的供应商有自己的客户服务团队，解决客户的问题，包括客户后期的选货方式，如图文选货，视频选货
等，以及合同续签，物流发货等，真正的企业会把客户服务工作做得很好，因为他们知道客户的反馈能
够促进企业向着更加良性发展。

 

那么，加盟耐克阿迪达斯折扣店项目有哪些在思维逻辑上的误区呢，其实这些误区真的很容易让创业者
走向弯路，如果投资者想经营好一家耐克阿迪达斯折扣店，必须先跳出这些误区，如果你不存在，那你
可以尝试投资耐克阿迪达斯折扣店了。

一，选择对了，也要努力。

即使耐克阿迪达斯折扣店是一个项目，但这并不意味着任何投资者都可以成功，经营者必须通过自己的
努力来赚取利润，如果你试图抱着三天两天晒网式的经营实体店，那是不可能达成你想要的销售业绩的
，何况在一个不是以技术为核心的竞争纬度当中，任何参与者拼得就是勤奋，而这就包括在经营过程中
，勤奋地执行你的策略，如果你不这么做，你的竞争对手就会这么做，永远有比你更勤奋的人，但利润



也很可能会被别人拿走。

二，不会失败的思想。

经常听到这样一句话，创业成功了才是偶然，失败了才是必然。你的成功一定要建立在你的实力基础上
，当然，即使也同样会有失败的可能，耐克阿迪达斯折扣店项目也是如此，这不是在打击创业者的自信
，而是告诉投资者，创业一定要谨慎小心，在每一步行动之前，必须先思考，换句话说，行动必须基于
逻辑，才能保证结果正确。

三，傻瓜式的开店思想。

耐克阿迪达斯折扣店项目不是1+1模式，不是说投资者几折拿货然后再加多少出售这么简单，虽然这是做
零售生意为基本的逻辑，但前提是消费者必须愿意买单才行，如果一双鞋子的合理售价是300元，耐克阿
迪达斯折扣店，你为了想获得更多的利润，加价至500元，那么你有没有想过你的销售实力能否允许你多
赚200元的利润么？如果你不能或者它已经不在合理范围内，那么你的店铺被消费者无情的抛弃则是分分
钟的事，这样经营显然不能长久，投资者必须思考如何为消费者提升更值的服务，再考虑合理范围内的
利润才能长久地做好生意。

 

耐克阿迪达斯折扣店前景怎么样-耐克阿迪达斯折扣店-奥莱体育由三河奥莱体育用品有限公司提供。耐
克阿迪达斯折扣店前景怎么样-耐克阿迪达斯折扣店-奥莱体育是三河奥莱体育用品有限公司今年新升级
推出的，以上图片仅供参考，请您拨打本页面或图片上的联系电话，索取联系人：石经理。同时本公司
还是从事正品阿迪达斯折扣店加盟，正品耐克折扣店加盟，耐克阿迪达斯折扣店加盟费用的服务商，欢
迎来电咨询。
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