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公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数
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产品详情

管是微博、抖音，还是其他平台，都流传着“评论更精彩”的传说，其原因就在于，主贴只能叙说冰山

一角，无法展现所有问题，而粉丝的智慧却是无穷的，UGC的价值就在这里。

【抖琦琦】是抖音、快手、小红书专业服务商，MCN机构，提供专业运营服务，包含：企业蓝v认证、
代开店、代运营、代资质授权、涨粉、直播间人气等，累计服务5000+商家，帮助商家实现销售额10亿+
。手把手教运营，联系琦

评论区的好处这么多，那应该用怎样的套路，还能达到这么完美的效果呢？

这里总结了5个方向。

1、解决用户痛点

用主视频展示自己的专业性，引出痛点话题，引导粉丝留言提问。然后对评论区的用户提问，一一解答

，强化自己的专业性。如果粉丝的每一个提问，都能得到你的认真回复，就会吸引到更多的粉丝参与提

问。

2、和粉丝成为朋友

用朋友的口吻和粉丝互动，你不是权威，你是粉丝的好朋友。比如，有粉丝问：我们家宝宝爱咬人怎么



办？这时可以形成互动式回复：您好，您家宝宝多大呢？而不是一句话把天聊死。

这样一来，又会让粉丝再次产生互动，如果视频原本只有十人次的评论，但是经过以朋友身份和粉丝互

动，就会产生二十次、甚至三十次评论，并且还会吸引更多的人参与进来。

3、利用聊天，打造人设

通过评价区的互动，告诉粉丝，你是谁，你是做什么的？关注你，我可以得到什么。也就是说，在产出

内容的同时，形成自己鲜明的人设，并且让粉丝知道，关注你会产生某种价值。

4、引导粉丝深入

一是，在与粉丝互动时，大量植入自己的其他作品，比如：对于这个问题，我有某个视频讲得比较详细

了，有兴趣的话，可以参见哪里哪里。二是，引导用户预期，比如：对于这个问题，我会在明天作出怎

样怎样的回答。三是，引流用户。比如：对于这个问题，在抖音里不方便回答，可以看我资料，换个地

方进一步沟通。这三种方法，都可以进一步深入和粉丝的关系。

5、不要和粉丝互喷

有的人很无聊，可能会在你的视频下面去吐槽，甚至攻击你。这个时候一定要淡定，千万不要和对方对

喷。因为，你们之间的互撕，会被一大波人围观，这其中必然会有一分人会觉得你不够大气、不够友好

。那么，这些流量，就会因为一场对喷而白白流失。我们是来爆粉的，千万不要和流量过不去啊。

还有几个方法可以借鉴：

一、引流微信方法

1.1抖音号：抖音号改成你的微信ID，ID最好是比较简单的字母+数字，比如yx几几几，也可准备6-7位的

QQ号来绑定微x。

1.2签名:这个没有统一的方法，一般都是先留一个正常的签名，然后再加微信号，微信号带数字的地方尽

量使用表情符号数字，减少被检测的可能性。

二、私信引流方法



把你的抖音私信当成微信去聊，不要一上来就发微信，那你只会被粉丝举报。建议在粉丝给你打招呼的

时候，可以把你的个人介绍&业务介绍、引导用户加微信的话术、你的微信号等三方面各自浓缩成精简

的一两句话，再制造出多个版本的话术，设置为快捷回复。这样既可以帮你快速回复私信，又可以帮你

筛选精准用户。

三、做好风控

防止被封号、降权、限流内容：做好话术的转换，避免赤裸裸的引导和营销。评论：评论区引导可以使

用小号，比如XX老师我想私下请教你，请问你的V号和抖音同号吗？刷回复把这个评论顶上去。

私信：三句话引导，微信用暗语暗示，不要骚扰用户，即使你强行发微信号给用户，意向不强的也不会

加你，意向强的会来主动找你。

写在最后，以上这些都有风险，最好的办法还是开蓝V，用企业号规范地引流，具体可咨本站客服。
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