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耐克阿迪达斯折扣店加盟：开店赚钱五个步骤

开店做生意当然都是为了赚钱，相信很多投资者选择耐克阿迪达斯折扣店就是想要借助品牌的影响力，
来让自己更好地赚到钱。当然想法是美好的，现实是骨感的，大家都要赚钱，那么到底怎么做才能赚到
钱？今天就跟大家分享几个开店赚钱好方法：

1.位置要选好

你一定要相信，好的位置是成功的首要条件，阿迪达斯折扣店加盟，门口的位置好，本身就人来人往，
我们说到的很多促销方式如果门店人气本身就好，那根本就用不上，如果门店的位置很差，
没人气，半天没一个人，你开店要把东西卖给谁呢？不能舍不得花钱，哪怕贵一点，位置也要选好。

2.货品要选对

开店生意赚钱就是要把货卖出去，你的位置好，顾客源源不断，但如果你的款型样式不好，那么顾客进
店购买的人还会多吗？可以回看一看，然后转身就走。我们在选货的时候，阿迪达斯折扣店，可以参考
专卖店的款式跟风格，因为专卖店跟折扣店的款式不一样，但是毕竟都是一个品牌，所以设计上有类似
的，会有共同点，我们要选跟专卖店现在的风格一致，都属于当下潮流的风格，这样的货品跟专卖店有
一致性，顾客进店选购的时候，更容易接受。

3.促销要宣传

门店在促销做活动的时候，一定要记住宣传推广，这既说明了门店的重视程度，也可以把氛围传达给消
费者，会让消费者觉得，现在不买就亏了。而宣传的范围和宣传的效果直接决定了你的门店人气情况。
如果不宣传，你的活动再好，别人也不知道。

4.店员要



门店做生意，不管宣传怎么样，货品怎么样，终成交的还是店员，所以店员的水平和性直接决定了你的
门店业绩。所以尽可能招聘的店员，如果店员不是很，你就要多费心去培训，把店员培训做起来，对你
的业绩提升帮助会非常明显。

5.服务要跟上

我们常说，你的服务质量决定了你的门店运势，服务得好，顾客满意，那么不仅顾客再来回购，还要介
绍身边的亲戚朋友过来。这是维护好老顾客的好处，其实鞋子的回购周期没有那么长，店里也可以记录
下基本顾客信息，平时可以互动，定期可以做一个老顾客福利。

 

耐克阿迪达斯折扣店加盟：避免踩雷，一定要小心四个装修误区

很多新手朋友在装修门店的时候，本来心高气傲，想要一展宏图，在设计上想着与各种众不同的元素，
可是终装修起来就总是各种小麻烦不断，不仅眼瞅着各种“不满意”还越看越不喜欢？为什么会这样呢
，今天跟大家分享装修的几个误区： 

1.风格混乱没重点

这是新手常见的错误之一，门店的装修没有经过统一的设计，而是将自己喜欢的各种风格搭配在一起，
可能是今天在这个店看到喜欢的，明天在那个店又见到不错的，于是就一股脑杂糅在一起，有时候选择
混搭并没有问题，但是门店是一个统一的整体，需要一个中心，不然就会混乱，展品显得杂乱，看不出
头绪。在混搭的时候，要用一个中心把各种风格统一起来，这样还能把门店分为不同区域，各自有侧重
点。

2.花里胡哨不实用

这个问题，新手跟老手都容易犯，今天在这家店里，看到这花篮很漂亮，然后我借鉴过来，然后又见到
一家店里，耐克阿迪达斯折扣店，这个装饰也不错，用了很多种装饰，然后将店里搞的花里胡哨，顾客
到店里，不知道是先看装饰品还是先看货了。尤其是有的装饰品太花，就要影响门店的整体观感，甚至
说商品中规中矩，而装饰品却喧宾夺主，让消费者的注意力完全被这些装饰品吸引过去，这就本来倒置
，画蛇添足了。

3.考虑不周槽点多

有的门店装修一眼就能看到业余。门店装修有很多细节，却很讲究，比如灯光怎么摆放，我的线路开关
就要在哪里预留，有的门店因为前期考虑不周，没有预留开关，后期只能通过插线板，导致店里电线杂
乱，拉低了门店的档次。不仅打扫卫生死角多，顾客看了还反感。

4.贪图便宜质量差

开店的的时候，装修可是一笔不小的支出，所以有的投资者为了节省开支，就要预算压缩，然选择了廉
价的装修材料，导致后期再使用的时候，麻烦不断，比如射灯的亮度不一，照在衣服上，好好的衣服显
得斑驳错落，影响美感，降低了商品的档次。同时还有瓷砖不结实，墙上起泡等，槽心事不断，其实节
省成本没有问题，但一定要记住，质量不能降低，因为你装修就是为了让顾客有更好的体验。

 

对于经营开店来说，除了商品品质还有导购员的性，门店的环境对顾客心理的影响也很大，这也是我们



经常强调注重门店环境的原因所在，那么怎么提升门店的环境呢？门店环境有些是自己可以决定的，有
些又是自己不能改变的，今天我们就来聊一聊，关于提升门店环境的办法：

1.选址先看周边

耐克阿迪达斯折扣店在选址的时候，不仅要看商业街位置还要注意门店附近的环境，比如周边开的是什
么店？有没有异样气味，吵闹的声音或者杂乱的环境？如果门口不远处就是垃圾桶，这对门店的生意也
会有影响，同时如果周边门店生意好，多也能带动你的发展，比如在儿童乐园旁，孩子在游乐场玩，家
长随便逛逛街，还有肯德基、必胜客这类规模的店，多也能带动你的门店人气。

2.店内保持整洁

门店的整洁是必须的要求，门店基本的打扫卫生之外，还有橱窗要擦干净，货架和玻璃展柜上不能留下
指纹或者手印，个别顾客吃完东西可能还会留下油污等。这些好是随时清理，展柜和展示架的污迹非常
明显，会给顾客留下不好的印象。所以保持门店整洁，就要随时清理，保持清洁。

3.陈列整齐不乱

门店保持干净整洁，同时也要陈列摆设的整齐，在营业期间，有的顾客会试用鞋子和衣服，也有顾客会
从展示架上直接选购，还有忙碌的时候，鞋子和衣服并没有归还到原位，所以这些都会在闲暇时候进行
整理，不然商品只会越来越乱，想要到款式越来越来找。要想提升门店的环境品质，就要保证门店陈列
货架的整齐整洁。

4.装修事先设计

门店的装修对顾客的影响很大，装修的高大尚会提升顾客对你的信心，提升顾客对门店的期望，尤其是
做耐克阿迪达斯折扣店的，当顾客对你有信心，阿迪达斯折扣店怎么样，哪怕心里还存着疑问，对你的
解释也能很快接受，更容易取得顾客的信任感，对商品的销售来说，这个很重要。而门店实现经过装修
设计，风格整齐划一，提升了门店的档次，在商品定价的时候，消费者选好了款式就不会觉得这个价位
不值，提升了消费者心理的期待值，消费者也会提高自己的预算值。 

耐克阿迪达斯折扣店-阿迪达斯折扣店-奥莱体育(查看)由三河奥莱体育用品有限公司提供。行路致远，砥
砺前行。三河奥莱体育用品有限公司致力成为与您共赢、共生、共同前行的战略伙伴，更矢志成为服装
鞋帽代理具有竞争力的企业，与您一起飞跃，共同成功!同时本公司还是从事正品阿迪达斯加盟，正品耐
克加盟，阿迪达斯耐克折扣店加盟的服务商，欢迎来电咨询。
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