
第三方仓储出租报价合理 服务优质

产品名称 第三方仓储出租报价合理 服务优质

公司名称 上海星力仓储服务有限公司

价格 1.00/平方/天

规格参数 星力仓库:杨浦 浦东 嘉定 青浦
仓储服务:全托管 一件代发
日峰镇:10万单/天 24H发货

公司地址 杨浦军工路1300号（总部）嘉兴市秀洲区吉祥西
路 浦东仓 青浦仓 嘉定仓

联系电话  13472409587

产品详情

如何签定第三方外包仓库合同

按照《合同法》（现在已取消并入民法典)说法，合同的关键条款只有两条。一是标的，一是价格。对于

第三方仓库托管合同，标的是什么呢？有人说是托管的货品，这是不对的。合同标的应当是这些货品的

托管服务，也就是仓储托管服务。这些服务包括如何保证货品库存准确，如何保证发货准确率，发货时

效如何，如何保障货品储存安全等。谈判应当围绕着这些问题，而不是产品本身。另外一个价格，也就

是仓储托管服务价格。服务标准确定了，再把价格定下来，基本仓储托管合同就定了。接下来，我们分

几个章节来教会大家如何很好地签定一个第三方外包仓库合同。主要是对仓储托管服务与仓储托管报价

的把握！

 

仓储托管服务有很多点，有些电商卖家在找仓库时，在沉述托管需求时往往找不到重点，或者仓储公司

有展示服务时，卖家却不关心关键点。双方你来我往，谈了半天，合同敲定了，却不是围绕关键点敲定

的。这种情况，平时很常见。这主要是对合标的不清析造成的。仓储托管合同的标的是仓储托管服务，

而非托管的商品。那么什么是好的服务呢？如果这样问，那么很多卖家可能就清楚了。衡量一件事情好

坏，尽量不要用很多指标，如果一项服务有很多指标才能衡量，这就变相说这项服务无法衡量。那么仓

库托管服务的核心指标有哪几个呢？其实，只有两个。一个是库存准确率，一个发货准确率。大家想想

不是这个道理，如果一个人管理你的货品，库存不错，发货也不错，你还在什么不放心的呢？所以谈判



的服诉求应当从这两个基本点出发，而不是眉毛胡子一把抓，或者东抓一把西抓一把。从库存出发，问

一下仓库如何盘点，周期如何，货品实物摆放与系统如何关联，来货入库时效是多少，如果库存出现差

异如何处理？这些问题都都捋一遍，我相信，既便你对仓库管理再生疏，心里也会有一定感觉了。

现在所有托管仓库几乎都支持一件代发，接下来是对发货准确率服务管控谈判。要问一下发货时如何打

单，打单前系统中如何进行订单处理，遇到电商大促，系统中如何做订单处理，是不是与平时一样。快

递单是前置打印还是后置打印，拣货是过程怎样，验货过程如何，订单拦截是否可以通过系统完成。打

包是否全程在监控下进行，监控数据保存期限多长。这些内容都关乎发货准确率。通过对这些内容的交

锋，哪怕你再不懂仓库管理，你总会向着你的需求前进。很多商家很关心结单时间与仓库的作息时间，

其实这个问题基本可以乎略。电商仓库都是知道平台要求的，发货延迟平台会对商家罚款，按平台时效

发货是电商仓库的基本操作，你不要求它自已也会做到。还有些人找不到自已的需求痛点，让人有些哭

笑不得。比如我们遇到一个找仓库的客户，是做支付POS机的，与业务员谈来谈去，在年三十是否能发

货这个问题这里卡住了。无论业务员怎么解释，他也要满足这个需求。这对于任何一个托管外包仓库都

难了。仓库里工作的大多是外地的蓝领工人，撇家舍业的在外面打拼，很多人家里还有留守孩子。过个

年，还不让人家团聚一下吗？从人性化角度讲，我并不认为年三十还在发货的仓储物流公司是一个好公

司！你以这种方式在迎得市场效应时，一定有地有人为此做出与市场效应重量相对等甚至超出其若干倍

的牺牲。而这种牺牲往往可能违背人性的，之所以牺牲，是迫不得已。对于一个客户，要求他从这个角

度思考问题可能有点过了，但换个角度，这是你的核心诉求吗？年三十，POS机，你有多少发货量？又

有多大必要非得在举国同庆的日子去发货？退一步，仓库能发货，快递也不一定能配送啊！这样找仓库

谈合作，只能把自己逼到歧路上，按照这个标准，仓库可能找到了，但估计自已也掉坑里了！
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