
新手直播卖货指南，分享4个提高销量小技巧

产品名称 新手直播卖货指南，分享4个提高销量小技巧

公司名称 海口美兰抖琦琦文化传媒工作室

价格 .00/个

规格参数

公司地址 【电话烦、手机号同微】

联系电话 18897981244 19979808844

产品详情

直播间成交和线下会销非常相似，公众号：揽客魔课堂分享面对几百

、几千的观众，不仅需要产品质量有保证，主播的介绍有吸引力，还

需要运用成交技巧，让用户觉得自己买的东西是有价值的，是实惠的

。

那么，直播间有哪些直播成交技巧呢?

一、限时限量秒杀

例如，在直播间对观众进行价格引导，平时购买这个产品要多少钱，

现在在直播间购买，领完券后又是多少钱。该商品现在售价多少钱，

还有几分钟即可抢购，限时限量，抢完即止。

二、竞品的性价比对比



当在直播间成交时，不要一味的说产品好到什么程度，可以和其他平

台的价格对比一下。

直播间卖货，粉丝对价格都十分敏感。无论是卖美妆、服装，还是各

种日用品，大多数都是刚需产品，这些淘宝，天猫，京东，拼多多上

都有很多。

并且主播除了介绍产品的成分，使用效果等，还需要通过竞品，性价

比对比来体现价格优势。

直播间可以先准备一些材料，比如同一产品或者同一厂家不同品牌的

产品，在天猫上、京东上的价格是多少。

截屏保存，在直播间向用户展示，或直接在天猫上找同款，让用户更

直观的看到对比价格。

三、讨价还价

有两种讨价还价方式，一种是主播和粉丝的讨价还价，主播可以问粉

丝的问题，觉得这个产品卖多少合适?最低售价是多少钱?该产品值不

值卖这个价?

这会引起粉丝们在评论区里讨论，当然主播要事先设定好能给粉丝们

的最大福利价。



还有一种是主播和场控或老板讨价还价。公众号：揽客魔课堂分享场

控和老板可以不出镜，在直播间旁用声音进行出镜即可。

例如某产品，主播可以这样对老板说：“你看粉丝们这么热情，今天

粉丝们都很信任我们，也很希望老板能给我们多一点福利。这款产品

我们可不可以再多送二十件?如果可以的话，就直接让客服上链接。

老板可能会说“不行，上得越多我亏得越多。”这时候有些主播会和

老板吵起来。

好像是真的吵，其实大部分都是假的吵，主要是为了营造主播为粉丝

和老板多争取福利的氛围，这样有利于达成更多的协议。粉丝们也会

觉得买到了喜欢的东西，而且还很实惠。

四、营造抢购气氛

在做秒杀活动时，需要主播、助理、场控在直播间用小号共同营造抢

购气氛。

主播首先要说清楚，我们这款产品只能抢购，限时限量，本场直播卖

完即止。并且是成本价出单，老板不赚钱等，这样做有利于用户一起

下订单抢购。

很多情况下，直播带货并不能一蹴而就，需要一个循序渐进的过程，

让用户从陌生、熟悉、到信任，再到购买的过程，而直播互动技巧在



其中扮演着十分关键的角色。

除了多实践，还可多去同行的直播间学习学习，尤其是头部主播，先

模仿后创新，先学习后实践，熟能生巧。
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