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产品详情

很多商家开店都会遇到一个典型的问题，新店怎么运营？我开了几个月，都没有流量，如何引流？

大家可以看看自己店铺是不是也有这样的问题，基本特征为：

1、不知道新店开了步是什么，去哪里找流量，甚至都不知道该做什么，每天干等着客户上门。

2、直通车开了，很贵，都要一两块，甚至一两块都没有流量，车也烧不起，开着又没有单子。

3、活动报不上去，要么基础销量不够，要么价格跟大商家没法比，甚至有哪些活动可以报都不清楚。

4、听别人说SD有用，S了很多单子，就是没排名，花了不少钱，自然流量越来越少。

5、刚开店还有一点流量，还能有几单，但是越来越少了，单子也不出了。

如果有这些问题的，往下看，跟大家说说解决方法。说方法之前，我们先得分析分析拼多多的流量来源
，才能帮助我们树立好良好的流量观。

1、自然流量

基本新品官方会给出7天到14天左右的新品流量，但是不会很多，所以有些人开始有流量后来就没有了，
就是因为这个原因，后期你的产品发育不符合官方需要，单坑产出不高，肯定就被淘汰了，流量也会越
来越少。所以新品期，要不断优化好你的宝贝，做好官方给出的每一个指标。

2、活动流量

新品活动消失已经很久了，目前可能只有九块九还算是上的比较简单的。但是大部分活动都是需要一定
的价格优势和产品力的，所以小商家如果把重心放到活动上，不是特别合适，比较你的价格，利润，供



应链都不完善，没准一个活动就搞死了，钱没赚到，发货没法出去，罚了不少。

3、多多进宝流量

这个是建议大家新店新品都去做做，特别新品期，亏一点没事的，权重目前都高的，如果有资金有能力
的，也可以请推手推，后台都能看到团长和费用要求的。基本上，开个二十的佣金，加几块钱的券，产
品如果不差都能出几个单子的。

4、直通车流量

这个是目前平台流量的一个大头之一，搜索也好，场景也好，都有很大的流量。

主要的流量来源渠道，我们刚说了，那么后我们说说重要的，新店新品如何三步解决没流量问题。

优化宝贝

1、优化标题。标题是对搜索结果产生主要的因素，所以产品上了以后，标题要先做好，主要选词的几个
参考地方，直通车、下拉框、热搜、属性和同行标题。这里重要的一个点属性，可能会被很多人忽略。

2、优化属性。属性跟标题跟直通车和自然流量都有很大的关系的，一定要按照要求和产品填写完整。

3、优化主图详情页。主图决定点击，详情页决定转化，千万不要觉得优化没有用，除非你有品牌优势，
有很大的价格优势，有销量优势。不要觉得排名的也就那么样，你长的跟王思聪差不多，但是你有他有
钱吗？如果没他有钱，把自己整容成吴彦祖啊，怎么变成吴彦祖，优化啊。没钱没颜没才华姑娘凭什么
看上你，对，为什么你还会偶尔出几单，总有一两个口味特殊的。

第二步：优化基础数据。

主要是优化评价和销量，那么怎么优化呢，我照搬官方的说法，可以分享给你的亲朋好友。亲友好友很
重要，明不明白看悟性。

第三步：开直通车

1、选词。词不在多，不在大，在合适，选词的时候看热度和转化，来计算大概的销量，通过相关软件看
词的坑产。记住，一定要卡竞争度低的词，要找热度上升阶段的小词，只要这个词能够养活你就行。

2、养词。人靠衣装，马靠鞍在，直通车靠数据养，等开了两天车以后关键词健康度出来了，就可以按着
走势做数据了。一定要明白，直通车省钱的关键，你要把点击率和转化率做好，如果有店铺收藏和宝贝
收藏就好了。

3、降费。很多商家说直通车开不起，你看看有没有下面的几个原因：一个是你选词太大，流量太多，转
化又低，钱一下子烧没有了。二是数据太差，如果你直通车特别费钱，你看看是不是你的转化和点击都
很低，甚至低于行业平均值。所以降费的核心在于数据的优化，每天的健康度分值一定要稳定在绿色。

现在很对人都知道，做拼拼多多店铺很简单，但难的就是如何把店做起来，如何拥有有稳定的销量。这
时就需要运用到一些技巧了，那么拼多多如何运营才做的起来呢？下面简单分享一下。

一、熟读规则，避免被罚款

想要把自己的拼多多店铺运营好，首先就要搞懂拼多多平台的一系列规则，一定要仔细研究规则，了解
规则是为了避免自己的网店被惩罚，熟读规则，就可以做到避免被罚款，从而减少了因触犯规则给店铺



带来的负面影响。列举几个拼多多的规则如下：

1．出现虚假发货的情形，轻则罚款；重则全店商品降权处理；

2．SD套券，SD过程中使用平台优惠券，基本上一抓一个准，10倍罚款处罚；

3．诱导非官方交易，一经发现，店铺保证金升至10万元。

二、产品分析和定位

在了解拼多多规则之后，接下来就是产品的分析和定位了。我们要分析的就是产品的优势和价格，自己
的产品要具有高性价比，产品有自己独特的优势，并且还能够解决用户的痛点问题，质量很好，这样的
产品才能迎来客户的青睐！

产品的定位也要做好，自己的产品是面对的哪一类消费人群，这些消费人群有什么特征，他们对产品有
什么要求，自己的产品能够解决他们的哪些问题等，这些就是产品的定位。我们一定要先做好产品定位
，才能吸引人群，重要的还要做到物美价廉。

三、做爆款

在做好产品的定位和分析之后，再根据自身及市场动态去做好选品。选品做好之后，就需要确定拼多多
店铺的主推产品，将这个产品做成爆款，拼多多店铺想要做起来，必须要有自己的爆款，而不是天天靠
补单、砸钱就能做出来的。我们一次只能做一款爆款产品，因此，在做好产品定位之后，就要找出店铺
的一个主推产品，前期主要精力放在这个主推产品上。

在做爆款之前，应该先了解产品属性，找到同行业产品，跟竞品对比，找出同行业产品的优点和缺点，
学习别人产品的优点，利用到自己产品上，也要学会分析自己产品的优势和不足，将优点持续提升，将
不足之处改进优化。要让自己的产品符合市场需求，只有市场对你的主推款感兴趣，这样才能打造成爆
款，超越对手。

四、新品活动+店铺活动

选好爆款产品，接下来就为这个新品（爆款产品）引流了。因为新品缺少销量和评价，这时先不要急着
做直通车，而是应该先把销量和评价做上来。这个时候，先做一些低门槛或者无门槛活动，而新品活动
是唯一无门槛的活动，大家可以先从新品活动做起，同时还可以通知自己的亲朋好友，让他们帮帮忙，
特别是关系非常要好的朋友，让他们购买这个新品，然后再让他们给个五星好评，好图文结合的那种评
价。为了让更多的朋友下单购买并写评价，我们可以适当的给他们一点利益。还可以到各大社区上推广
，吸引别人购买，这也是一种方式，先想办法把新品的销量和评价做上来。

新品销量做上来之后，就可以报其他店铺活动，这个时候，运营就要好好策划。通过这些店铺活动，把
新品流量做上来以后，就可以报名一些热门活动，进行到这里时，想必这个新品（爆款产品）应该比较
火爆了，这个时候，我们也别闲着，把直通车开起来，这样多种方式进行下去，做成爆款的可能性就很
大了。

五、产品要有利润值，不要轻易降价

想要让自己的店铺长期运营下去，产品就一定要有利润值，这个利润值是你可以接受的范围。开拼多多
店铺，每天都需要成本的，如果产品的利润值太小了，你的盈利在扣除成本之后，每天都处于亏本的状
态，那你的店铺很难维持下去。还有就是在运营的过程中，产品不要轻易降价，一旦降价，想要再抬高
价格就很难了。



六、售后尽量做好，少纠纷

拼多多店铺的买家大多来自三四线城市和一些城镇，农村等地的中年人，这些地方的人，可能比较无理
取闹。只要我们的产品稍微不合他们的心意，就可能出现差评，甚至被投诉。面对这种情况，我们尽量
不要跟那些买家纠纷，这种事情也是纠缠不清的。不管如何，我们都是以和平的方式解决，息事宁人。

既然我们的客户比较注重完美，那我们就应该把售后服务做得更好。要把产品质量做好，把快递的货物
快速运送到客户手中，并耐心、细心的解决客户的问题。

七、商品评价

想要把拼多多店铺运营起来，商品评价也很重要。我们的店铺商品的个五星好评+晒图，一定要自己去
做，并且用心做好。

在我们店铺的买家交易完成后，一定要引导买家进行五星好评，有时候可以给买家一点利益，比如给个
优惠券之类的，让买家对交易完成的商品进行五星好评。

分享就到这里了，码字不易，多多支持一下吧!
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