
保险行业如何****？

产品名称 保险行业如何****？

公司名称 腾博智云有限公司

价格 .00/个

规格参数

公司地址 深圳市福田区沙嘴路红树湾壹号1805

联系电话 13434273674 13434273674

产品详情

保险行业如何税务筹划？企业税务筹划怎么做？随着时代的发展，人们的保险意识也在逐渐提升。作为
保险公司发展当然是越来越好了。但由于保险行业是通过契约形式集中起来的资金，用以补偿被保险人
的经济利益业务的行业，随之而来的就是各种税务问题。

保险行业财税问题

1、税务链问题：保险经纪公司处于上游保险公司和下游保险经纪人之间的角色，上游保险公司
在提供保险展业成本到经纪公司时需要经纪公司开具发票，而下游保险经纪人获得销售佣金时无法开具
发票给经纪公司(须到国税代开，人员太多且分散，实际上保险经纪公司无法获得发票)。

2、保险经纪人个税问题：保险经纪公司在为保险经纪人发放佣金时，有代扣代缴个税的义务;保险经纪
公司如果让经纪人按劳务所得报税，税率为20%-40%，税负过重，导致经纪人脱离经纪公司的可能性加
大，若经纪公司自行承担则成本过高。

3、经纪公司交易记录还原问题：大多数保险经纪公司因为抵扣链和税务问题，绝大多数采用私账形式处
理佣金，而这种方式下无法确认真实交易规模，无法还原经纪公司交易情况，且存在合规性风险。

4、经纪公司的经纪人不是其劳动合同员工，经纪公司无义务为其购买社保，所以存在这些经纪人的社会
保障问题，经纪公司也存在隐形风险

保险行业解决方案

（1）增值税进项缺失，增值税抵扣发票缺失;

（2）发票缺失，公司无法取得入账凭证;



（3）优化个人所得税，降低社保支出负担;

（4）个人收入结构单一 ，个税负担重;

（5）临时用工，灵活用工规模大，法律风险高，转移劳动用工法律风险;

（6） 企业规模大，残保金支出高，降低残保金支出。

那么保险行业如何税务筹划?既然有了问题，那就要有相应的解决方案，秉着合理合法的理念，才是蕞好
的税务筹划方法。之后为了大家可以直观的理解，小编将用一个避税案例来介绍。    

很多公司有解决员工个税高问题的需求。比如保险公司A的保险代理人拿着高额的提成，如果按照工资
薪金下发，就要缴纳45%的个人所得税！在过去A公司委托人力资源公司代发工资，人力资源公司收取部
分服务费后，仍按照工资薪金下发保险代理人提成，并没有解决高额税负的问题。

，我们根据A公司在具有招商引资税收优惠地新设公司组织形式的不同来分析，保险公司的税收筹划方
案如何制定。

1、有限责任公司

在某地成立一个信息服务关联子公司，关联公司向A公司提供信息服务，将保险代理人的薪酬集中到信
息服务公司进行发放，开具6%的增值税发票。同时信息服务公司缴纳25%企业所得税，个人所得税边际
税率达45%。享受某地园区地方流成部分增值税、企业所得税、个人所得税三大税种70%-80%的奖励扶持
，重大项目可一事一议。

方案优点：属于正规操作，避免税务核查。

方案缺点：有限责任公司需要缴纳企业所得税以及个人所得税，双重征税，只能享受通用的地方流成的
奖励扶持。

2、个体工商户

在某地成立一个保险代理人信息服务工作室，向A公司提供信息服务，同时把员工的收入分成两部分，
一部分每月按照劳动合同约定的基本工资5000元支付，剩下的部分，与员工设立的个人独资企业签订服
务合同以服务费的形式支付，开具3%的增值税发票，个人所得税通过核定征收降低至2-3%。

方案优点：个人独资企业仅需缴纳个人所得税，无需缴纳企业所得税，且核定征收后税负大大降低。

方案缺点：目前很多地方已经收紧核定征收政策，可选择的园区不多，比如浙江宁波、上海等地可以做
，同时公司体量不能设计的太大，小于500万，且几乎不享受本地的其他奖励扶持。

3、有限合伙企业

在某地成立保险代理人有限合伙企业，向A公司提供管理服务，开具6%的增值税发票，有限合伙企业在
天津可按20%缴纳个人所得税，同时个人所得可享天津地方留成70%-80%的奖励扶持。



方案优点：在某地设立有限合伙企业可按20%缴纳个人所得税，同时再加奖励返还。

方案缺点：需要与本地政府搭建良好的公共关系。

以上三种，企业可根据自身节税需求进行选择，更篙级的做法是将三种方式相互融合，促使效益蕞大化
，为应保险企业的种种需求，如果企业有相关方面税收筹划需求，欢迎私信咨询，我们会给你出具更专
邺详细的方案。
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