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产品详情

我们很多喜欢玩直播的朋友，其实对于直播的要求和规则不是很了解，比如淘宝的直播标签就不知道有
什么作用，也不知道淘宝直播的标签到底重不重要，下面请看详细的步骤介绍，有需要的朋友来学习下
吧!

淘宝直播，每个月标签都是不一样的，而且标签的数量非常庞大，那么该如何选择标签，如何把控所属
类目处于当前平台流量高峰呢?

如今淘宝直播规则的不断调整，更加注重直播前后的系统性，直播内容的专业度，对广大商家的直播之
路提出了新的要求，根据平台的流量分析规则，以及市场人群变动，选择适合自己的最佳直播标签，一
定会给你带来不一样的流量。

首先，第一个作用就是，平台已联动各部门保障商家权益，包括异常订单综合指标的调处、维权介入后
判定结果的调处、商家前端预警等形式，商家可优先保障钱款和数据不受影响。

同时，随着打标数据增多形成数据库，会根据商家打标的具体情况分析，整理更多场景规则预警给商家
，让商家能识别异常订单，帮助抵御异常攻击，降低经营成本。

最后就是，对于主播来说打上了标签，就你能够很明确的找到精准用户，就等于增加了几个重要的引流
渠道，这对于转化来说是非常有用的。

总而言之，直播标签的最最核心就是能够带来精准客户，提高转化率，让直播的效果更好。

标签解读

标签更细、更深、更垂直

比起以往的标签来说，新标签更多地是按照人群属性、商品品类、主题场景来去纵向划分，去除了之前



很多模棱两可的标签。从新标签上，更好的体现了“人、货、场”的方向。新标签都是按品类和人群去
划分的，这样就能够让达人/商家根据自己的主推品类和面向人群，更好、更精准地去选择适合自己直播
间的标签。

这样一来，每位主播都要对自己的直播内容所打的标签负责，只有正确打直播标签，才能获得更加精准
的直播间流量。

流量分配规则

标签就是人群+货品+主题为导向，更趋于商业直播的“人、货、场”的贴合，主播越懂产品，对产品越
专注，场景化越贴合，流量的精准度就会越高，继而对于细分垂直类目有一大波提升，不管是小直播间
还是腰部直播间。

标签与人群的匹配

阿里对于消费者千人千面的匹配原则，通常是最近30天(天数越小权重越大)消费者看过，收藏，加购，
购买过的产品做优先展现，之前人群标签的匹配更多是主播单项权重指标的排序，对于千人千面的介入
并不大，那么小标签的到来就意味着，阿里最强的商品匹配原则会介入。

综合类标签减少，利好中小达人和商家

大标签时代是打造综合类超级主播非常好的时机，在流量充沛的时候，主播可以通过个人的能力和魅力
来收获很多忠实的粉丝，虽然粉丝很多，但是粉丝复看和回购并不高。

而小标签时代，给了很多垂直细分领域商家很好的机会，线下导购和老板娘的出现会迅速填补商家直播
在淘宝直播的短板，但是对于头部商家来说不会有太大的变化，还是私域运营为主，提升粉丝粘度和直
播间切细分品类是头部商家的一个突破口。
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