
拼多多活动策划怎么做 拼多多代运营托管 网店运营

产品名称 拼多多活动策划怎么做 拼多多代运营托管
网店运营

公司名称 杭州臻广科技有限公司运营部

价格 .00/个

规格参数

公司地址 杭州经济技术开发区4号大街28号2幢517室

联系电话 18966166821 18966166821

产品详情

一、拼多多平台的设置的每个活动都仔细是考虑过的，不是拍脑袋决定的，存在即代表平台会给店铺和
产品带来权重与流量。

但是关键点在于，你适不适合这个活动，你在报名的活动中获取多少流量，能不能在活动中达到自己的
预定目标。

所以，我们到底该如何选择活动呢？

我们首先了解一下店铺的活动情况，做到心中有数，不能一头雾水。

（一）：根据店铺类型选择活动

有些活动对店铺类型、商品品类、品牌是有要求的。

（二）：全品类开放活动

1条你会发现，以上这些条件我都不满足，就是普普通通的小商家，没品牌的个人店铺，怎么报活动？

不要着急，因为拼多多平台有很多个人店铺，大家都一样的起点，所以平台有一些活动是针对全类目开
放的，对于店铺类型、商品品牌都没有要求，相当于对全网商家开放报名通道，下面图片的4种活动，只
要符合条件都可以报名，这个报名资格就需要你自己完善订单和评价了，让他们符合标准。因为这种全
品类的报名活动，也基本都有对评价的基础要求，如果你是0评价，还是把产品的基础做的好看一些再报
名吧。

询问多的问题，有人说有活动就要报名，多上活动，看别人上活动销量蛮好的，我刚好满足条件，要不
要都报名？



这个还是要结合自身情况，不要只有看到流量，需要分析一下你报名活动的目的是什么，结合自己的产
品，否则有的活动你报名了也达不到预期，下次报名可能就难了。

假设你卖的是产品是小众类的，如果都报了活动，这种小众商品本身的受众群体就少，与其他同台竞争
的商品相比可能无法获得更好的流量。对于小众商品建议考虑每日好店活动，因为每日好店集中推的就
是比较小众又有风格的店铺，获取的流量也会比较高，高流量才能带来更好的转化，好的转化才会带来
更好的流量，良性循环。

二、活动优惠券有哪些

1、商品立减券

① 商品详情页：当买家浏览店铺时，可以看到店铺优惠券并领取。

② 下单页：买家可以在自己的下单页领取店铺优惠券。

2、全店满减优惠券

① 店铺详情页：当买家浏览店铺时，可以看到店铺优惠券并领取。

3、关注店铺券

① 在店铺首页展现

② 商品详情页

③ 下单页

4、关注商品券

① 商品详情页

② 下单页

5、多件多折券

① 店铺详情页

6、拉人关注券

7、拼单券

① 买家在下单后发起分享邀请好友进行拼单，拼单成功后将自动赠予买家一张无门槛的店铺优惠券。

8、领券中心券

① 个人中心→优惠券→领券中心

② 个人中心→优惠券→推荐好券

③ 多多果园→点击果树掉落领券中心专属券



④ 拼多多APP消息推送

9、省钱月卡商品券

① 在省钱月卡活动页面内

10、 私密券

① 通过微信群等商家自有渠道进行发放优惠券的链接和二维码

11、短信直发券

① 商家通过短信发送指定人群的优惠券

12、 客服专用券

① 由客服在聊天页面发出

13、 订单复购券

①【我的订单】-【常买商品】

② 商品详情页中有领订单复购券的浮窗

③ 订单详情页有领订单复购券的提醒

以上就是全部内容了，希望对你有所帮助哦！
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