
深圳微三云拼购模式玩法规则

产品名称 深圳微三云拼购模式玩法规则

公司名称 东莞市微三云大数据科技有限公司

价格 .00/件

规格参数

公司地址 东莞石排瑞和路一号

联系电话 18002820787 18002820787

产品详情

拼购的客户案例：

农夫铺子  扶品赢行  促销链  如亿有品

拼购客户流水：

一周40万

 

一个月3500万

 

每月的流水增长

 

 

客户案例展示：

 

 

2+1链动模式逻辑：商城里面有链动创业区，相对应的礼包区域，消费者购买礼包成为代理身份，再推荐
给自己两个好朋友消费相对应的礼包，就能升级成为经营者，而且每一环节获得对应平台给的奖励。



以499礼包举例

1、直推荐奖—A购买了499，成为了代理身份，就可获得平台奖励的直推荐奖100

2、团队奖—A推荐了自己的朋友C、B也购买了产品，就可获得平台奖励的团队奖200

3、平级奖—B成为了经营者，这时候A可以从平级身份B的总收益得到百分之10

4、帮扶制—平台会冻结A总收益的百分之20，除非达到条件解冻（A开始推荐的那两个伙伴成为了经营
者，而且底下拥有共10单的收益）

链动新增加功能：

①、V3大boss身份：

②、白名单设置：

③、平级奖励拓展设置：

④、福利奖和贡献奖

等等，更多新功能（完整详细资料可找小编获得）

二、2+1链动模式亮点

三、2+1链动模式合法性

从事于软件开发十来年了，服务保障了近30万家商家企业，针对于模式合法性这一块有法务中心评估，
针对于客户平台运营过程中会有哪些问题如何避免触碰法律这一块都有很深入的解决方案

经营者要明白，不论是自己开公司还是合伙创业，都要把公司变成一个赋能平台，吸引更多人到你这个
平台上来创业，这样你就可以用社会的人、社会的钱、社会的资源把公司和平台做大，成就更多的人。
那还有更多的合伙人创业模式，通过互联式盈利思维借助东风到达彼岸。

 

文字讲解：

一个团跟抽盲盒一样，比如100元产品，10人团，3个中，7个人不中

用户可在平台自由选择100、300元、500元等产品价格的拼团活动，满10人后即开团，3人可中奖(买货成
功)，7人不中奖（买货失败）

中奖人的利好：

1.可获得相应价格的产品或等值的购物币；

2.可获得（商品价格）的“购物基金”；



3.可直接得100元中的15%的“购物金”释放，按后期参与拼团次数释放，也可设每天按固定比例释放(如
有“购物基金”)，；

4.可获得（商品价格）10%的“分红积分”；

5.如有一定的利润空间，那还可以再加码，玩个每天分红，比如从拼购的产品提5%到资金池，根据中的
次数在总参团的占比，按分值来分这个5%的分红，可以每天分。

不中奖人利好：

1.平台全额退回参与拼团的款项；

2.可获得（商品价格）5%的广告奖励；

3.可解锁15%的“购物金”(需先有“购物基金”)；

以上的， 针对中与不中的利好，那会员要怎么利好，直接可以结合分销制度来，分销制度这块，也可以
有深有浅，由平台方来设

有：二级分销+团队级差/平级+区域代理等，还可以增加比如月度计酬，分红榜等等，不过，我是建议不
要有过多的分销制度，因为利润就那么多，建议先用一级分销+3层团队级差+市代就行了

因为利润都有分到购物基金和每日分红了，用一级分销+3层团队级差+市代就是把头部会员刺激激活

分销模式--他人参与，自己赚钱

直接推荐：1元

团队级差：主管 1元→经理  2元→总监 3元 →总裁4元

区域代理：省代3元→市代2元→区代1元

 成为不同身份的收益参考：

 

 

 

我们的拼购系统，他可以自动参团的，没有团长这种，比如你看看上面的案例，都是直接到页面就参与
了，成团速度很快，只要有会员基因关系，那就是关系收益了。

而且后台可以操作虚拟成团这种，可以自动成团，限时参团，自动参团等各种，如果人员中了，除了拿
产品，不同会员身份得分销之外，这个会员权益是，只要是推荐参与成团了，会员都能有利好。会员的
带动和主动性特别强。

闭环这种是有很多种方式的。针对中的人和会员都有很好的闭环玩法的。1.中的人利好：1.得产品
2.再可以给同等购物基金，3.每日分钱
4.分红积分。5.不要产品可选同等消费券（消费券去平台上兑换其他产品都可。）



购物基金闭环玩法：只要中的人，平台给同等或非同等基金，基金达到后可提现，购物金可：1.接下来
参团不管中与不中都有基金，比如我A参与100元团，因中了，得产品+10元购物基金。如不中，就退回
本金+10元基金。那我只要参与10次，就可得100元基金，这个可提现（提现金额及手续费平台设）

2. 想让用户天天都用，刺激用户，那还可以每天按比例释放，建议释放在1%-5%左右，平台按利润和
会员数来设就好，这个现在客户玩得多，蛮好玩的，我就爱天天去得到感觉，参团也有，不参团也能有
。

3. 会员／代理模式闭环：让会员主动带动，会员就是躺赚。在拼购上设置会员分销，不同身份会员不
同润好。会员直推1元，合伙人2元，vip合伙人3元。只要A是会员，他就算不参与拼购，只要荐人进来，
直推1人1元，直推9人就9元，如果他是Vip合伙人，再加3元*9=27，一个100元10人团，A身份越高，躺赚 
更多，用户愿意升级成会员，会员愿意成为更高身份会员，直接利好会员／代理，会员也会直接主动带
动，而用户会更愿意升级成为会员以上身份，当然，会员不只是在拼购上有权益，这个身份是整个平台
上的，平台有很多产品的

4. 积分闭环：一种买产品送积分，积分能到平台换购专区换，也能把积分留着，到一定时间里了，用
积分来换平台的分红，这个就是平台来设置了。

5. 再往大一点的闭环模式，当有一定的会员量，上一个整合性的APP，这个APP对接N个系统，每个系
统可玩不同的模式和玩法，像微信公众号能对接N个不同系统一样的道理，而每个系统都不影响运营，
但把用户整合共享在这个APP上，只要有用户，那在超A上对接广告，用户看广告APP方获利好，也可以
把这个广告利好变成是购物基金，用户看广告得购物基金。
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