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我的一个朋友是开服装店的，她也在抖音上卖衣服。她的衣服通过抖音卖的很火，同城附近的很多顾客
都是在抖音看了衣服去光顾她的小店，短短几个月，从以前的月销量不到100件（她店里的衣服很潮、很
个性也很小众，很挑身材和气质，一般人驾驭不了，另外就是地理位置不好）到现在的几千件上万件，
现在的她每天忙着进货、选款、给外地的顾客发货，招聘了几个导购员都忙不过来。

选品，即确定潜在的爆款。那怎么样的产品叫做潜在的爆款呢？我们看到抖音上的网红卖货能力越来越
牛逼，他们是怎样成功的呢？以及在抖音上我们看到的一些卖货的案例，他们都是怎么去把这个产品给
弄出来的？

可能大多数人在抖音上卖东西考虑的是：我有产品后现在我该怎么样把这个产品给卖出去呢？于是直接
去策划一些相关的视频来吸粉。而还有一部分人，他则是通过从其他地方去选择一些产品，也就是先选
择爆款，然后再决定卖什么东西、怎么卖。

其实正常来讲，我们在进行确定这种选择的爆款的时候，我们可能要看很多东西，例如价格，数量，还
有产品发货的难度，是从淘宝进货，还是从拼多多进货，自己是厂家，或者说自己是品牌方等等。

在这里提一下选择爆款的三大要点：

1.选择有根据。

要考虑季节因素，很多产品是有季节性的，例如服装、鞋子等，这些产品在考虑爆款时应该尽量选择当
季；要关注社会热点热词，及时调整店铺的爆款。

2. 产品有后劲。

选择爆款时，要保证产品的受众群体相对广，考虑到产品属性（颜色、尺码等）、风格因素（符合店铺
主营产品、符合消费群体目标定位）、还要看店铺宝贝销量情况。



3. 价格有优势。

选择的爆款并不是价格越低越好，或是越高越好，你需要做的是：综合品牌定位，制定较高的性价比，
同时，要保留一定的价格空间，以便在适当时机去参加相关活动。

在抖音卖衣服，很多玩抖音的都见到过，无非有两种情况，一种是自己有实体店，另一种就是没有店也
没有货。不管哪种情况，最重要的前提是你的抖音要有一定的粉丝量。衣服卖的好不好取决于你的抖音
粉丝多不多。至于抖音前期怎么玩，怎么增加粉丝，大家自己可以去网上搜索，这样的文章一搜一大把
，我这里就不赘述了。那么今天就给大家分享一下如何在抖音上卖衣服，朋友的服装店是如何通过抖音
吸粉引流的。

咱先说下第二种情况，自己没有实体店，也没有货。这种你可以找一件代发的商家，用商家提供的服饰
图片自己制作成视频发布到抖音。视频的制作方法很简单，首先把图片下载保存到手机上面，然后下载
录屏的软件，打开图片库，匀速的划动图片，加一些文字说明，然后再搭配下服饰的音乐，一个视频就
完成了。有人下单后再去找商家一件代发货，跟商家沟通好要不要出现店铺信息就好了，这样的服务成
本比较高，但是风险几乎为零。后期订单量大的话最好注册个淘宝店或微店进行交易。

有实体店的话就更好说了，大家都知道以身示范是卖衣服最好的方法。我们自己穿在身上，进店的顾客
看到如果喜欢的话衣服卖的很快。同样的道理，在抖音我们可以拍摄些服装搭配的视频，自己或请朋友
做模特，现在抖音能直播了，更要利用直播的机会大量圈粉，在服饰搭配和款式上下工夫，只要你的衣
服出彩，款式和质量都不错，你穿上又好看的话，不用多说，肯定会有很多人感兴趣的。除了这些，朋
友还用了个好办法，那就是凡是在店里购买衣服的顾客，用抖音发一个店铺购物的视频即可享受8折优惠
！可以通过门店的海报宣传，营造活动气氛，主题是“来XX店买衣服、发抖音，享优惠，赢礼品”。这
一招很管用，不但可以更多曝光而且可以大量吸粉引流。很多人买到自己喜欢的东西是很乐意帮商家宣
传的，更别说又可以享受优惠或礼品了。

有些人会说，我在抖音这么做了，但是没有任何收入。在这里我想说，前期没有收入是正常的，成功的
前面需要很多的铺垫，所以不能急。在经营一个月后，多少成效都会出来的，收入与付出是成正比的。
另外说点题外话，抖音的用户大部分是年轻人，女性居多，人群特点：年轻女性、高学历、高品味，又
喜欢跟风。
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