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产品详情

耐克阿迪达斯折扣店加盟：开店营业要注意什么？

今天给大家分享新手开店营业六要素：

1.市场调查

在进入一个行业之前，要想得到好的发展，就必须要去了解这个行业，所以需要你去市场考察，了解哪
些内容呢？了解行业的市场定位，了解消费市场，了解盈利模式，了解销售模式， 等。想要赚钱就要了
解清楚，然后自己判断这个行业属不属于夕阳产业，能不能投资去做，如果不能做就果断远离，阿迪达
斯折扣店是正品吗，如果可以做就继续进行下一项。

2.开店选址

开店选址直接关系到门店营业的客流量，关系着你的销售额，所以你要选择一个位置合适，客流量大，
人气足，同时消费市场有潜力。这时候选了好的位置，在你开店以后人头攒动，生意兴旺，很多销售引
流和推广的方法根本不需要用，店里的客人已经多得忙不过来。

3.装修陈列

我们做耐克阿迪达斯折扣店，顾客担心的是我们是不是正品，比较价格比专卖店便宜那么多，一双鞋，
一件衣服价格也不便宜，所以怎么也不想买到假货。而的装修陈列可以很好地打消顾客的疑虑，同时门
店的装修比较要事先做好规划设计，正品阿迪达斯折扣店，不然风格凌乱，反而更容易让顾客产生质疑
。

4.定位定价

耐克阿迪达斯折扣店的定位是追求品牌但不过分追求新款式的消费人员，他们喜欢品牌，但消费能力有



限不会刻意购买品牌新款。而针对他们，我们就不需要选太贵的商品，可以把客单价控制在300-600元。
当然，高低价格搭配也是门店经营很重要的一项，要有主打价格，同时搭配引流和款。

5.选货拿货

当你的店铺明确了自己定位以后，定价区间也确定了，这时候在选货拿货的时候就要根据这个来。同时
如果你不知道具体应该怎么选，阿迪达斯折扣店，对时尚和大众偏好不是那么敏感，那么我推荐你可以
参考专卖店的风格，虽然专卖店跟折扣店款式不同，但是风格类似的会有。同时你也可以找懂行的人，
陪同你一起选。

 

耐克阿迪达斯折扣店加盟：提升门店竞争力，只要五步

今天跟大家分享五个提升门店竞争力的方法：

1.对外展示

门店的对外展示效果，直接决定了顾客在路过时会不会进店，好的展示，在橱窗和门头上，可以让顾客
在路过的时候，清楚明了地知道，你是干嘛的，你这门店的商品怎么样。如果门头小气，乱八七糟的名
字，顾客看了也不知道你是干嘛的，橱窗的展示也没什么档次，模特商品都不吸引人，那顾客自然不会
进店。不进店，那么你对外的竞争力肯定很差。

2.店内环境

店内的环境由装修和陈列共同组成，统一的装修加上的陈列，可以营造出的门店环境，折扣店容易被质
疑真假问题，试想一下如果门店使用的装修，处处体现都是感，那么顾客还会有那么多质疑吗？

3.购物体验

购物的环境由门店的布置和导购员组成，要的就是给顾客舒适的购物体验，同时提供的服务。在良好的
购物环境下，通过设定的灯光营造出舒适的氛围，再加上耐克阿迪达斯运动风的背景音乐，这是一个放
松的购物环境，同时对你喜欢的款式，导购会提供全程服务，讲解卖点，提供搭配建议，再去试穿试用
。顾客在这种氛围的影响下，自然是会去挑选自己喜欢的产品，提供成交几率。

4.商品品质

对于卖货来说，商品质量永远都是关键。品质不好的顾客在店里试穿就能感受到，感受到了质量差，顾
客也不会随便下单，所以质量差会影响到销售。就算你出售出去了，后面的售后服务也会接连不断。想
要门店的竞争力超过别的门店，就要品质比他们更好，哪怕同样的东西，我可以卖得贵，但我的质量就
是比他们好。

5.口碑效应

一个门店的长久运营是很看口碑的，口碑大，大家口耳相传，都知道你的门店好，自然会有很多慕名而
来的新顾客上门选购。同样如果口碑不好，除非你能垄断这个区域，别人没得选，不然到你店里购物的
人，会越来越少，这也是大多数开店做老板的人，都和和气气，因为不和气的人做不久。

 



耐克阿迪达斯折扣店怎么运营？门店运营是一门学问，阿迪达斯折扣店货源，想要壮大门店，做大做强
就要用心经营，今天给大家分享4个经营思路供大家学习参考：

1.吸引人气

运营的基础思路，首先要确保门店拥有足够的人气，实现这点有两种方法：一个是选址，的选址，活跃
的商业街，可以保障门店进店人数。当然不可能每个人都能找到合适的位置，所有第二点很重要，我们
要做宣传推广，店门口张贴海报、散发小传单，利用微信转发集赞，还有抖音、快手推广引流等。有了
充足的人气以后，就能提升门店活跃性，同时顾客有好奇心理，看到你的门店人气旺，也会更多的考虑
在你的店里购物。

2.把货卖掉

做生意的关键还是要把货卖掉，怎么卖货就是一门学问。我们可以提升店内购物氛围，精选款式，款型
让顾客喜欢，还有提升导购人员的业务水平，上新款或者是做活动的要提前给导购人员培训，增加对产
品知识的熟练程度。总之做的这些努力，就是为了更好地货卖掉。

3.优化利润

但是卖了货并不代表着就能赚钱，因为有的门店做生意，就是薄利多销，单件的利润很低，靠量取胜，
利润低为了获得销量，就要做促销，还要经常降价。对于部分断码和滞销款式，基本做到，可是长久如
此，你的门店一定做不下去，每天忙里忙外，就是不赚钱。我们要做的是优化产品利润，得适当涨价，
滞销的降价，然后不同价格搭配出售，甚至滞销搭配款式出售，用和赠送礼品，代替直接降价。

4.提升服务

对于门店来说提升服务质量的好处是， 哪怕你卖的价格比别人家贵，但是你的服务别人认可，那么别人
还是更愿意到你这购物。因为服务是可以产生附加值，顾客要得很简单，不仅仅是商品，还有一个舒适
的购物体验。耐克阿迪达斯折扣店的商品很容易被质疑真假，而服务质量的提升就会打消这些人的顾虑
，所以服务对销量的提升有直接促进作用。

 

阿迪达斯折扣店货源-奥莱体育(在线咨询)-阿迪达斯折扣店由三河奥莱体育用品有限公司提供。阿迪达斯
折扣店货源-奥莱体育(在线咨询)-阿迪达斯折扣店是三河奥莱体育用品有限公司今年新升级推出的，以上
图片仅供参考，请您拨打本页面或图片上的联系电话，索取联系人：石经理。同时本公司还是从事正品
耐克阿迪达斯折扣店加盟，耐克阿迪达斯加盟费用，耐克阿迪达斯加盟政策的服务商，欢迎来电咨询。
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