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产品详情

有很多人在淘宝上开完店铺之后，就放弃了，因为店铺装修做不好。淘宝店铺装修其实是为了让客户对

店铺的印象更好，在店铺停留的时候越久，达到更多的成交，所以网店装修一步就要考虑客户的感受，

客户感受舒服，愉快，自然就愿意花钱购买你的产品。

淘宝店铺的竞争越来越大，在店铺装修方面会越来越强调自己的风格，那么，抢占消费者注意力和记忆

力越来越重要，所谓万花丛中一点绿，如果我们的装修还是千篇一律，恐怕我们只能用价格来刺激消费

者了吧？

因此，在精神上一时间给予消费者刺激就成了重中之重，只有这样，才能够形成自有的口碑营销。接下

来小编就来给大家说说网店装修的几点秘籍。

1、网店装修要讲究色彩搭配

色彩的搭配就和美学有关了，如果你说根本不懂美学，那么也一定要做到有很好的观赏性，懂得色彩搭

配的美和丑。色彩胡乱搭配，给人的感觉是非常的怪异，完全没有美感。所以一定要重视色彩搭配，还

要保证色彩搭配和店铺整个主图相符。

2、淘宝网店装修产品图片不要过分夸大



网购主要靠图片去判断产品是否购买，如果过分夸大，收到之后发现产品和图片相差太多，客户会果断

给差评。还有网店装修中不能有过多的文字，好是图文结合的方式。

3、网店装修的店招不能过分复杂

网店装修店招是处于上面的部分，这里可以展示店铺的名字，形象，特点，品牌文化形象，如果说过于

复杂客户不容易记住，这样客户下次想要再次访问你的店铺就比较难。店招无需过多设置，关键还是要

突出店铺品牌理念和定位。

4、网店装修太难无法入手，关键还是没有定位好店铺，产品风格

装修是要和店铺、产品风格相符合的，一旦先确定了这两个，风格就好定，风格定好了之后也可以去网

站上查看很多资料，后设计出适合自己的网店装修。

网店装修不能盲目的跟从火热的店铺装修，也要确定好装修的风格适不适合店铺产品风格，如果不适合

就会呈现特别怪异的感觉，所以说不是热门的就是适合的。

5、页面布局。

现在淘宝店铺一般存在着两种主流方向，一种是逼格很高的大气派，大画面路线，一种是小简约，小温

馨的画面。

这两种风格各有各的好处，前者针对男性用户，后者针对女性用户，针对不同的人群做出不同的设计风

格。不过在有了针对性之后一定要在版块的设计上面做到统筹协调，切忌不做规划，将各种花哨元素一

股脑地添加。

6、详情页设计。

详情页的作用就是展示宝贝的地方，一切特点，优势一定要放在前端进行展示，细节什么的对于买家来

说不是首要关心的因素。买都不想买，我看你细节干嘛?

其次把详情页当做是为宝贝答疑解难的地方，将各种信息做全，有时候买家也不知道自己想要什么样的

宝贝，就是看了宝贝详情页的信息展示才有了加入购物车的欲望。

7、买家界面习惯不易轻易改动



想想看，我们是不是都希望在熟悉或者是学会了一个操作之后，下次也同样可行呢? 据我了解，现在卖家

当中，肯定是存在频繁改动首页装修结构的。其实，店铺的装修频繁变动的界面结构，会让顾客每次来

访，都多增加一次理解的过程，网购的一个特点就是便利，否则买家失去耐心对于您店内的转化率可是

得不偿失的。

下面淘宝代运营就告诉大家新手要如何做好淘宝店铺运营。

1、重视店铺数据分析

很多新手对数据漠不关心，但是网店运营又与数据分析是密切相关的，甚至所有的问题都可以在数据上

得到反映。如果卖家不认真地去分析网店后台的每项数据，就无法掌控网店的现状也找不到店铺问题所

在。

2、做好运营细节

网店运营学习时需要注重的细节非常多，店铺服务态度和商品物流包装等问题都需要不断改进。

3、网店运营要有规划

要想要让店铺更好地发展下去，卖家必须要有一个总体的规划，再做好详细的计划，店铺再按照计划来

一步步做好运营，这样才能让网店脚踏实地的发展起来。

4、做好店铺的推广

淘宝新店如果不做推广店铺就不会有人气，除了免费的自媒体网店推广方式以外，免费试用和淘宝客推

广也是新手卖家比较青睐的方法。虽然这两种方法都需要付出一定的成本，但是这些费用都是卖家能够

自己把控的，关键是这两种方法的效果都还不错。

5、多借鉴别人的经验

多数新手卖家在开网店初期，都对经营网店没有什么经验。这个时期要多去学习，学习别人成功的经验

，同时结合自己店铺的实际情况，把别人的经验变成自己的经验。

6、重视客户体验



买家在购买过程中只能通过图片来了解商品，如果在这种情况下还不重视客户体验，那么很难有买家会

回头购买你的商品。而如果你真的能把客户摆在一位，不仅能够提升网店的流量，还有助于树立良好的

口碑。
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